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Big Dipper CYGNUS 3}2

electronics

VEHICULOS ELECTRICOS

Soluciones portatiles para viaje y terminales de carga para pared

CARGADORES DE PARED

CY-EV2-7KW CY-EV2-11KW CY-EV2-22KW

CARGADOR DE PARED MONOFASICO 7KW CARGADOR DE PARED TRIFASICO 11KW CARGADOR DE PARED TRIFASICO 22KW

Incluye Cable Tipo 2 de 5 Metros Incluye Cable Tipo 2 de 5 Metros Socket Tipo 2
Desbloqueo NFC Desblogueo NFC Desbloqueo NFC
Conexion WiFi 2.4GHz Conexion WiFi 2.4GHz Conexion WiFi 2.4GHz
APP Tuya APP Tuya APP Tuya

CY-EV1-1P10A CY-EV1-3P16A

CARGADOR PORTATIL CARGADOR PORTATIL TRIFASICO 11KW
MON O A - Conector de Aviaciéon Compatible
con Adaptadores

- Conector 10A de Pared Estandar i - Corriente Ajustable Automaticamente
- Ideal para Viajes : - 1P66

- Sensor de Temperatura : Adaptador Trifasico 16A

. IP66 [ g\ vV L) Adaptador Trifasico 32A

(& & NCTN I Adaptador Monofasico 16A
(A N[ TN Adaptador Monofésico 10A

CABLES DE CARGA ACCESORIOS

- Conector Moldeado en TPU

con Inyeccion sin Aire e
*Barnes Rataras en Riata - Ideal para Cable o Cargador Portatil
- Uso Intensivo - Hecho de Poliester

o P cv:veic: |

CY-3P32-5M CABLE TIPO 2 TRIFASICO 22KW BOLSO PORTA CABLES REFORZADO

2 i ; i - Ideal para Cable o Cargador Portatil
CY-3P32-7TM Disponible en 5y 7 Metros ko &x Do 680D

CY-3P16-5M CABLE TIPO 2 TRIFASICO MKW
CY-3P16-7TM Disponible en 5 y 7 Metros
SOPORTE CONECTOR Y CABLE

CABLE TIPO 2 MONOFASICO - Montaje en Pared
CY-1P32-5M 7KW 5 METROS - Permite enrollar el Cable

Big Dippe I ¢ Conseguitodos los productos de seguridad en nuestras sucursales.



www.bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar/File/mailings/sucursales/landing.html
www.cygnus.la/categoria-producto/cygnus-energy/cargadores-ev/

Big Dipper UNITREE
> NUEVOS MODELOS <

ROBOT
HUMANOIDE

| Desarrollo e interaccion |

Orientado a investigacion, programacion,
demostraciones e interaccion con personas,
con SDK, cdmara, microfono y posibilidad
de incorporar manos agiles.

» Autonomia aproximada de 1 hora. » Posibilidad de instalacion de mano agil.
» Cuenta con SDK. » Cémara binocular.

» Peso: 29 kg. » Computadora NVIDIA Jetson Orin
» Altura: 123 cm. integrada para desarrollo.

» 26 grados de libertad. » Presencia de micréfono.

ROBOT
CUADRUPEDO

| Inspeccion industrial prolongada |

Pensado para recorridos de vigilancia, inspeccion y A2 EN ACCION
relevamiento en entornos exigentes, combinando alta L\ Wra s

autonomia, doble LIDAR, capacidad de carga y grado de g

proteccién IP para mayor resistencia frente a polvo y agua.™

Vs

» Autonomia aproximada de 5 horas. » Grado de proteccion IP67 en los
componentes principales e IP56 en el

» Cuenta con SDK.
resto del cuerpo.

» Peso: 42 kg. .

» Computadora Intel Core i7 integrada
» Altura: 82 cm. para desarrollo.
> 12 grados de libertad. » Capacidad de carga de 25 kg en

» Incorpora 2 LIDAR para el escaneo movimiento y de hasta 100 kg en
frontal y trasero. posicién estéatica.

Big Di pper § Conseguitodos los productos de seguridad en nuestras sucursales.
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DETECCION TEMPRANA
DE DRONES

CY-DTECTOR-F10

El CY-DTECTOR-F10 es un r.adar disefladu para la alerta acion de todos los equipos tanto de deteccion como de
temprana y el seguimiento preciso de drones. inhibicién de drones.
3ximo: Deteccién de unidades DJI a >10 km y FPV a =5 km. » Define distintos niveles dependiendo de los puntos criticos a proteger.

cion de direccion con error 0.5% » Guarda registros de los operadores y drones detectatos
Inteligencia: Identificacion por Drone 1D, Remote ID y andlisis de espectro. y de sus rutas de vuelo.

DETECTORES E INHIBIDORES

CY-DFENSE-J10 CY-DFENSE-GPS CY-DFENSE-J5

Inhibidor de sefial entre drones y. Generador de ubicaciones falsas para Generador de ubicaciones falsas para redirigir
operadores hasta 5km, para mangjo con redirigir a un dron lejos de la ubicacion a aun dron lejos de la ubicacion a proteger &
software centralizado proteger(30km), para manejo con inhibir la sefial entre dron y operador, para
software centralizado manejo con software centralizado

CY-DFENSE-M5 CY-DFENSE-S50 CY-DFENSE-5100 CY-DFENSE-M3

Detector, localizador (8km) e inhibidor Detector (5km) e inhibidor (3km) de Okm) e inhibidor (Skm) de Detector, localizador (3km) e inhibidor
(3km) de diversos modelos de drones diversos modelos de drones, para manejo diversos mo drones, para manejo (km) diversos modelos de drones
auténomo con software centralizado con software centralizado auténomo

DETECTOR PORTATIL -

CY-DTECTOR-M2

Detector y localizador en mapa
de drones y su operador

——————
o

CYGNUS.LA 4 info@cygnus.la 4} linktree.com/cygnuselectronics

Luis Maria Campos y Acceso Oeste Colectora Sur - General Rodriguez (1748), Buenos Aires - Argentina



www.cygnus.la/producto/cy-dfense-m5/
www.cygnus.la/producto/cy-dfense-s50/
www.cygnus.la/producto/cy-dfense-s100/
www.cygnus.la/producto/cy-dfense-m3/
linktr.ee/cygnuselectronics
mailto:info@cygnus.la
www.cygnus.la
https://maps.app.goo.gl/nYSgPSFXLEXKCQ9v6
www.cygnus.la/producto/cy-dfense-j5/
www.cygnus.la/producto/cy-dtector-m2/
www.cygnus.la/producto/cy-dfense-gps/
www.cygnus.la/producto/cy-dfense-j10/
www.cygnus.la/producto/cy-dtector-f10/
linktr.ee/cygnuselectronics

®
CYGNUS$o

electronics

- IP DIRECT -

CAMARAS IP DE ALIMENTACION SOLO POE

SISTEMA ANALOGICO SISTEMA CYM

Instalacion compleja Instalacion simple

Decile chau a las cam: PR ———
analégicas y a la Oy Ty g — “x_.”_,.”__
de alimentacién externz 8999 . : '

iResolve solo con
cable UTP y NVR PoE!

cranusgs
IPC-4M-FA2L IPC-4M-DA2L
Dual-Light Bullet Camera - Dual-Light Network Camera

IPC-2M-FA2L = IPC-2M-DA2L
Dual-Light Bullet Dual-Light Dome

» Dual Light -IR 30m/ Led 15m » Solo Alimentacion POE
» Micréfono Integrado » IP67

cronuspe

CYGHUsh

IPC-2M-FA IPC-2M-DAI
IR BULLET NETWORK IR TURRET INDOOR CY-NVR104-4P CY-NVR108-8P
CAMERA NETWORK CAMERA
4 CH POE 8 CH POE
Smart IR 30m Smart IR
Micréfono Integrado Micréfono Integrado ANCHO DE BANDA 64MBPS

Solo Alimentacién POE Alimentacién POE HASTA 6MP
Uso interior 1HDD

CYGNUS.LA ¥ info@cygnus.la 4} linktree.com/cygnuselectronics

Luis Maria Campos y Acceso Oeste Colectora Sur - General Rodriguez (1748), Buenos Aires - Argentina
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Monitoreo mas inteligente
Instalaciones mas simples

ICONOCE LAS NL

ACTUALI

\/ Comunicador WiFi

en modo multi-red
con conmutacion
automatica

v Comportamiento
automatico de
conexion

\/ Escaneo de redes
desde Hellgriin
Connect

W Migracion desde
instalaciones
anteriores

COMPATIBLES CON
GL-VIERECK Y GL-MAGBORN

Hellg run Orgullo nacional

PREMIADO CON GL-Viereck Plus fue reconocido

Sello junto con el GL-Magborn por su
Eaen disefo e innovacion

Disefio R
argentino

[
2
n

DESCUBRI COMO OPTIMIZAR
TU SERVICIO DE MONITOREO

jCONTACTANOS PARA MAS INFORMACION!



www.linktr.ee/hellgrun

Alcance >100m

Operacion de
v emergencia
inmediata

\/ Material ABS
resistente al
fuego

Funciona entre
v -10° y +60°C

g . LISTO PARA
Para paneles Hellgrin INTEGRAR EN TUS
INSTALACIONES

HE"g I‘ij n @ nhellgrun.com.ar



www.hellgrun.com.ar

ALTA PRECISION ITALIANA
EN DETECCION PERIMENTRAL

J YOUR SECURITY, OUR TECHNOLOGY

‘H . . .

[

Buscamos

B — e —

distribuidores

INSTALACION

SEGURIDAD
AVANZADA

COMPATIBILIDAD

Integracién con

sistemas inalambricos
y Hellgrin

o ===
el
[
Heligriin
~
~

Linea de productos Duevi

UNA FAMILIA COMPLETA DE DETECTORES
DISENADOS PARA EXTERIORES.
TECNOLOGIA ITALIANA APLICADA A LA
SEGURIDAD PROFESIONAL.

T

MONOLITH

KAPTURE MOSKITO+

| Compatible
i‘ | con Hellgran [ [
GL-MagBorn |

| Compatible
con Hellgrin ||
GL-MagBorn |

Compatible |
con Hellgran
GL-MagBorn

Compatible
con Hellgrin
GL-MagBorn

- (versionk) || 0 3
ll I

Doble tecnologia IR
+ microondas.
Potencia, estabilidad
y precision profe-
sional.

@ 011 2150 8700
©+ 5491 2617 3712

Proteccion invisible,
reaccion inmediata.
Deteccién de cortina
con programacion
inteligente.

B4 ventas@starx.com.ar @

@& www.starx.com.ar

| (Version K)

Seguridad 180°. Triple
barrera, precision
total. Control directo
desde tu smart-
phone.

Maxima sensibilidad,
minima interferencia.
Ideal para ventanas,
persianas y perimet-
ros reducidos.

Sede central: Pepiri 758,
Parque Patricios, CABA



https://goo.gl/maps/6tT3cHheQLLHGzuA7
https://api.whatsapp.com/send?phone=541126173712
tel:+541150916500
ventas@starx.com.ar
www.starx.com.ar
www.starx.com.ar
https://wa.me/message/DUFWDZ4JAYA2G1?src=qr

Celletech’

c

‘ Seguridad para la vida

ﬁ MAYORES

\\.S>>> PRESTACIONES

( NUEVOS
EQUIPOS

LX) MEJOR SOPORTE TECNICO


www.celletech.com.ar
https://api.whatsapp.com/send/?phone=5491169457846
www.dxcontrol.com

Ingrese al mundo IOT con los productos
Y zxcontrROL

g NUEVA | a0
full oontrol +

yil |5 T
Modernlce el panel de 758
alarma sin reemplazarlo

SEGURIDAD + 10T EN LA MISMA AP7P__V_V

Aok

CansmssmmEnE,

COMUNICADORES *
PARAALARMAS 5

Sy
.. ... .. L IS
*0 0. 0a %0y, "%,

Ofrezca a sus clientes el acceso a dispositivos inteligentes

integrando Camaras de Video, Portero Visor, Lamparas e
interruptores todo a través de la APP FULL CONTROL +

UTILIZANDO NUESTROS COMUNICADORES PARA ALARMAS.

:/

DX SAM 2 DX FULL ID WIFI DX 2S DX FULL WIFI DX ACTIVE
Comunicador 2G | 3G Comunicador Radial Comunicador Universal Comunicador Universal Comunicador
4G | WIFI | ETHERNET Universal CID - WIFI 2G | 3G | 4G | WIFI | CID - WIFI ~-_ Universal WIFI

SMS | EMAIL

PARA CONSULTAS Y MAS INFORMACION, INGRESE A NUESTRO SITIO WEB

@ www.dxcontrol.com

SMS | EMAIL

Hablemos

B4 dxcontrol@dxcontrol.com.ar por whatsapp

(@) /dxcontrol



https://api.whatsapp.com/send/?phone=5491169457846
www.dxcontrol.com
dxcontrol@dxcontrol.com.ar
www.instagram.com/dxcontrol/
www.dxcontrol.com
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-4g-wifi-sms-ethernet#dx-sam-2-wifi-2g-3g-4g-ethernet
www.dxcontrol.com/productos/transmisores-radio-y-radio-gprs#dx-full-id-wifi-wifi
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-4g-wifi-sms-ethernet#dx-2s-max
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-4g-wifi-sms-ethernet#dx-full-wifi
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-4g-wifi-sms-ethernet#dx-active
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-4g-wifi-sms-ethernet#full-control-app

ESCANEAME
PARA + INFO

DX

MUCHO MAS QUE UN
COMUNICADOR
DE ALARMAS

Disminuye significativamente los costos operativos
para tu empresa de monitoreo.

Posee minimos costo de inversion.

Programacion remota y total del panel de
alarma, pudiendo asistir al abonado sin tener

7 VIAS DE COMUNICACION que ir a su vivienda.
e N T ! Es compatible con APP Full Control +y
DX Virtual Expert.

COMPATIBLE CON

DX CAM & *

Verificacién Visual de Alarmas.
Se incorpora a tu sistema de alarma sin reemplazarlo.

% PRODUCTO ADICIONAL



www.dxcontrol.com/pdf/Brochure/Brochure_DxCam.pdf
www.dxcontrol.com/pdf/Brochure/Brochure_DxSam2.pdf
www.dxcontrol.com
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32 anos de permanencia
en el mercado

GRUPO
DESDE 19294
LIDERES EN DESARROLLO E lMI’ORfAC‘QN
DE MARCAS INNOVADORAS Y TECNOLOGIA
DE VANGUARDIA
= o T
[ -y pu— ‘ o= || ==
[X)
VA Eventos

20 | Expo Seguridad:
una comunidad que crece
en cada encuentro

5 Noticias

26 | Nueva Comision directiva
de CASEL

Sistema integrado de
deteccidn y evacuacion
por voz INIM en UNICABA

Empresas

2

30| DEXA
SEGURIDAD
ELECTRONICA

Quince anos de evolucion
constante al servicio del
profesional

34 | PROPIEDAD
PROTEGIDA SAS
Del producto a la
experiencia de alto
impacto

38 | SOLYTEC

Especialistas en equipos
UPS y estabilizadores

e@
42

& §

Tecnologia

Robo de carga en
Latinoamérica

Cémo mejorar el control
en la operacién con
RedGPS

Ecosistema de
seguridad de Ajax

Coémo el conforty

la automatizacién
redefinen los proyectos
inteligentes

Servicios

VIGILIA ON DEMAND,
socio estratégico

para flotas que
ingresan a CABA

Monitoreo de flotas:
cumplimiento
normativo

Big Dipper Academy

66 | Nueva linea de

Cargadores para
vehiculos eléctricos

62

74

78
82
86

90

92

Tienda de seguridad

HELLGRUN
Ecosistema de seguridad
contra intrusion

SIS

Supresion de incendios en
baterias de litio

CityMesh MAX

Primer panel con IA para
monitoreo de alarmas

BIOCARD TECNOLOGIA
Sensor anticolision BCT-AX3

GARNET TECHNOLOGY
Alarma HUB PC-1000

Negocios Tecnoldgicos

Negocia para crecer,
no para perder.
Acuerdos que potencien
Escribe: Matias Guasco

BOLETINES

CASEL
CEMARA

CERSAT

Ade+ en nuestra Edicion Digital

Cuando la operacién
entra en contingencia

Escribe: Walter R. Costa
de Sesytel

Oferta de cursos y
actualizacion
tecnolégica en
Big Dipper



- FULLVISION

Sistemas contra In

Convencional

intelbras

Indicado para proyectos menos Indicado para grandes proyectos
complejos, normalmente en gue necesitan mas precision y una
entornos pequenos. respuesta agil.

Los modulos de entrada o salida se utilizan para diversos fines, como
dispositivos de monitoreo (por ejemplo, interruptores de flujo del sistema
de agua contra incendios), o actuar sobre equipos en caso de accidente
(como encender el escape para eliminar el humo de un ambiente ).

ACCESORIOS

/ fntelbras
{

i GW 521 ‘ IDL 521 MIO 521 - Mod MDZ 521 MDI 521
. Modulo Gateway Aislador de lazo ‘entrada y salida Maédulo de zona Madulo de entrada

o 6082-2000 e ventas@fullvision.com.ar



mailto:ventas@fullvision.com.ar
tel:+541160822000

MARETEC)

DESDE 1994

SEGURIDAD CONTROLES
AUTOMATIZACION ELECTRONICA DE ACCESO

LIDERES EN DESARROLLO E IMPORTACION
DE MARCAS INNOVADORAS Y TECNOLOGIA
DE VANGUARDIA

AUTOMATIZACION CONTROLES AUTOMATIZACION

DE PERSIANAS
DE PORTONES DE ACCESO METALICAS

PUERTAS BARRERAS
AUTOMATICAS AUTOMATICAS INTRUSION

A i F ed

Residencial Condominio  Comercial Industrial




inteloras

Seqguridad, conectividad
y control total

Intelbras se incorpora como marca de importacion oficial

en Argentina, liderando el segmento de Control de Accesos,
Seguridad Electronica e Incendios, con soluciones innovadoras
y tecnologia de vanguardia potenciando cada proyecto.

o®  Asesores capacitados y enfocados D.A.T
_. 100% en ofrecerte soluciones o (dpto. de asistencia técnica)

#j a medida de tu proyecto

B Stock asegurado para responder Garantia oficial
6 con rapidez a las necesidades ' J defdbrica.
I

de tu proyecto.

I Impulsamos tus proyectos () Excelente relacion
1 I al siguiente nivel precio-calidad.

NOE

SEGURIDAD CONTROLES DE
ELECTRONICA ACCESO

INCENDIOS

Importador Oficial !METEC)

DESDE 1994
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32 anos de permanencia en el

mercado

Grupo Maretec

‘ on 32 anos de trayectoria en

el mercado, el Grupo Maretec
se consolida como uno de los refe-
rentesenlaimportaciénydesarrollo
de marcas lideres en soluciones de
automatizacion, control de accesos
y seguridad electrénica.

Sucrecimientosostenidoresponde
a una visiéon estratégica centrada en
la innovacion, la calidad y el acom-
pafiamiento constanteasusclientes.

En un mercado altamente compe-
titivo, la companiia fortalece su po-
sicionamiento como importador o-
ficial en Argentina de marcas de pri-
mer nivel como SEG International,
Industrias Rossi y FAAC Technolo-
gies, protagonistas clave en el seg-
mento de automatizacion y control
de accesos.

Asuvez, integraa su portfolioa In-
telbras, lider en soluciones de con-
trol de accesos, seguridad electréni-
caeincendios, y Uniview, una marca
en constante crecimiento dentro del
ecosistema de la videovigilancia.

“Nuestrocompromisoestrabajar dia
a dia para asegurarnos mantener al-
tos estdndares de calidad en nuestros
productos y servicios, con la mirada
puesta en la atencién y servicio al
cliente”, dice Rogerio Martos, Presi-
dente de Maretec en Argentina.

Distribuye sus productos para el
profesional de la seguridad a través
de sus sucursales en Brasil, Argenti-
na, y Paraguay.

En nuestro pais, la compania co-
menzd sus operaciones como SEG
Argentina en el afio 2004, con su
casa matriz ubicada en la localidad
deFlorida, provinciadeBuenosAires,
y sucursales propias en las ciudades
de Cérdoba, Temperley y Rosario.

16 >
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DESDE 1994

LIDERES EN DESARROLLO E IMPOR'I'AGI'O'N
DE MIARCAS INNOVADORAS Y TECNOLOGIA

DE VANGUARDIA

-
SEGURIDAD
AUTOMATIZACION ﬁ ELECTRONICA

)) CONTROLES
DEACCESO

Importador Oficial

T3

DIFERENCIAL

El diferencial de Grupo Maretec
radica en su capacidad de ofrecer
soluciones integrales y adaptables,
con productos que evolucionanein-
teractuan entre si en multiples con-
figuraciones. Esto permite abordar
proyectosdediversaescala-residen-
ciales, condominios, comerciales e
industriales- con resultados eficien-
tesy altos estandares de calidad.

Comotodaempresadetecnologia,
gran parte de su éxito esta basado
en el soporte técnico que ofrece y

FAAC #ross UNV

la disponibilidad de productos cuyo
soporte técnico estd a cargo de pro-
fesionales venta y capacitacion al
cliente.En cuantoaladisponibilidad
de productos, como importador di-
recto, la empresa cuenta con un
importante stock de motores para
automatismos, lo cual se replica con
todas sus lineas de productos.

Mas alla de su propuesta de calidad
ensus productos,lacompaniasedis-
tingue por un enfoque orientado al
cliente: no solo provee soluciones,
sino que potencia cada proyecto de
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susclientes.Supropuestadevalorse
apoyaenunsoélidoservicio postven-
ta, un equipo de asesores comercia-
les que acompana el desarrollo del
negociodeforma continuayunarea
técnica especializada que brinda ca-
pacitaciones actualizadas para opti-
mizar cada instalacion.

“Somos responsables del compro-
miso asumido con nuestros clientes,
proveedores y distribuidores de ser
transparentes, honestos, trazables y
respetuososdelaspoliticas pactadas”,
asegura Martos respecto del pacto
de la empresa con sus clientes.

Parte de su estrategia fue, esy sera
siempre la de generar un ambiente
laboral propicio, a tal punto de nun-

Iorida =

=

cadejarde lado el companerismo, la
colaboracién y unién entre las dife-
rentes areas de la empresa.

Dentro de los valores fundamenta-
les que orientan el funcionamiento
y direccion de la compafia se en-
cuentran la integridad, el respeto,
enfoque hacia el cliente, compromi-
soy ética en las tareas individuales,
profesionalismo y, por sobre todas
las cosas, la cordialidad y el trabajo
en equipo.

De esta manera, Grupo Maretec re-
afirma su rol como socio estratégico,
acompanando a sus clientes en la
evolucién del mercado con solucio-
nesconfiables,eficientesyorientadas
a generar resultados concretos. ll

e & | AUTOMATIZACION
(SELerT SEGURIDAD ELECTRG
INNOVADORA m & )

(o)
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Expo Seguridad: una comunidad

que crece en cada encuentro

La industria de la seguridad en movimiento

Mads alld de la tecnologia, los productos y las innovaciones, cada edicién de Expo Seguridad confirma

que el principal valor de la industria sigue siendo el encuentro entre las personas. Neuquén y Cérdoba

fueron las mds recientes paradas de un recorrido federal que continta fortaleciendo vinculos.
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H ay algo que se repite en cada
edicién de Expo Seguridad y
queningunaestadisticalograreflejar
por completo. Ocurre en los pasillos,
en los stands, en las conversaciones
espontaneas, en los encuentros en-
tre colegas y en esas reuniones que
comienzanconunsaludoyterminan
convirtiéndose en una nueva opor-
tunidad comercial. Ocurre cuando
fabricantes, distribuidores, instala-
dores, empresas de monitoreo, in-
tegradores, consultores y usuarios
vuelven a encontrarse cara a cara.
Las recientes ediciones realizadas
en Neuquén y Cérdoba volvieron a
confirmar una realidad que se forta-
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lece ano tras ano: la industria sigue
necesitando espacios de encuentro
genuinos, cercanos y federales. En
una época en la que gran parte de
la actividad comercial parece desa-
rrollarse detrds de una pantalla, Expo
Seguridad continda demostrando
que las relaciones profesionales mas
sélidas siguen naciendo de una con-
versacion presencial, de la confianza
construida en persona y del inter-
cambiodirectoentre quienesforman
parte de una misma cadena de valor.

Entre ambas exposiciones partici-
paron 130 empresas expositoras y
mas de 1.600 visitantes profesiona-
les, reflejando el crecimiento soste-

nido de un encuentro que continta
fortaleciendo a toda la cadena de
valor de la industria de la seguridad.

NEUQUEN: UNA REGION

CON ENORME POTENCIAL

La llegada de Expo Seguridad a
Neuquén, realizada el 27 de marzo
en el Centro de Convenciones Do-
muyo, volvio a poner de manifiesto
la importancia estratégica que la
Patagonia ha adquirido dentro del
mapa nacional de la seguridad. En
esta primera edicién, la exposicién
reunié a 50 empresas expositoras y
mas de 600 visitantes profesionales,
quienes participaron de unajornada
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marcada por la innovacion, la gene-
racion de contactos comercialesy la
posibilidad de acercar soluciones a
un mercado que continda expan-
diéndose y profesionalizandose.

Los expositores destacaron espe-
cialmente la calidad de los visitan-
tes y el interés demostrado por las
nuevas tecnologias. Como ocurreen
cada edicion, muchos de los resul-
tados mas importantes comienzan
a materializarse una vez finalizado
el evento, cuando los contactos ge-
nerados durante la exposicién se
transforman en proyectos concre-
tos, presupuestos, acuerdos comer-
ciales y nuevas oportunidades de
crecimiento.

Laenergiaquesevividdurantetoda
la jornada confirmé que la regién
patagdnica continda siendo uno de
los mercados con mayor proyecciéon
para la industria y que existe una
demanda creciente por soluciones
cada vez mas integradas, eficientes
y adaptadas a los nuevos desafios
que presenta el sector.

CORDOBA:

UNA PLAZA CONSOLIDADA

PARA LA INDUSTRIA

Si existe una ciudad con una rela-
cién histérica con Expo Seguridad,
esa es Cordoba. A lo largo de los
anos, la provincia se ha consolidado
como uno de los principales polos
de desarrollo para la industria de la
seguridaden Argentinay,ensuquin-
ta edicidn, realizada el 22 de mayo
en el Centro de Convenciones del
Hotel Quorum, volvié a responder
con una convocatoria que reunié a
270 representantes de las 80 empre-
sas expositoras y a 1.060 visitantes
profesionales llegados desde distin-
tos puntos del pais, lo que permitié
reunir a mas de 1.330 profesionales
interactuando e intercambiando ex-
periencias a lo largo de la jornada.

Duranteochohoras,losespaciosde
exposicién mantuvieron una inten-
sa actividad. Las demostraciones de
productos y servicios, las reuniones
comerciales,losencuentrosentre co-
legas y el intercambio permanente

Netic®

de experiencias generaron un clima
que muchos expositores destacaron
como uno de los aspectos mas valio-
sos del evento.

Cabe destacar que Expo Seguridad
Cérdobafuedeclaradadeinteréspor
el Poder Legislativo de la Provincia
de Cérdoba, reconocimiento que
refleja la importancia que la exposi-
cién ha adquirido para el desarrollo
de la actividad en la regién. Durante
lainauguracion, autoridades provin-
ciales hicieron entrega de una placa
conmemorativa alos organizadores.

Uno de los momentos mas emoti-
vos de la jornada fue precisamente
el acto de apertura oficial, que conté
con la participacién de la Banda Mili-
tar de Musica de la Escuela de Avia-
cién Militar. Sus 30 musicos interpre-
taron el Himno Nacional Argentinoy
diversas marchas patrias, brindando
unmarco solemney memorable que

fue recibido con emocién y un pro-
longado aplauso.

La presencia de empresas lideres y
la participacion de visitantes califica-
dos permitieron fortalecer una red
profesional que continla creciendo
edicion tras edicion. Cérdoba volvié
a demostrar por qué ocupa un lugar
destacado dentro del calendario de
Expo Seguridad y por qué cada nue-
va convocatoria genera expectativas
en toda la comunidad vinculada al
sector.

MUCHO MAS QUE UNA

EXPOSICION

Cuando se habla de Expo Seguri-
dad, es habitual pensar en videovi-
gilancia, monitoreo, control de acce-
sos, deteccién de incendios, rastreo
satelital, inteligencia artificial y otras
soluciones tecnoldgicas. Sin embar-
go, la realidad es que la exposicion
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ha evolucionado hasta convertirse
en un espacio mucho mas amplio,
donde convergen la seguridad elec-
trénica, la seguridad fisica, la protec-
cién contra incendios, la gestion de
riesgos, la prevencion, los servicios
especializados y las nuevas tecno-
logias aplicadas a la proteccion de
personas, bienes e infraestructuras.

Quienes participan habitualmente
saben quelaesenciadel evento tras-
ciende ampliamente alos productos
y servicios exhibidos. Expo Seguri-
dad se ha convertido en un espacio
donde se generan relaciones profe-
sionales duraderas, donde surgen
nuevasalianzascomercialesydonde
empresas de distintos tamanos en-
cuentranoportunidadesparacrecer.
Es el lugar donde un instalador co-
noce un nuevo proveedor,donde un
distribuidor descubre nuevas lineas
de negocio, donde una empresa
encuentra soluciones innovadoras
para sus clientes y donde colegas
que solo se conocian a través de
una llamada o una videoconferen-
cia finalmente pueden encontrarse
personalmente.

Esa capacidad de conectar perso-
nas, integrar distintos segmentos de
laindustriay generaroportunidades
es, probablemente, uno de los ma-
yores valores que la exposicién ha
construido a lo largo de los anos.

UNA COMUNIDAD

QUE SIGUE CRECIENDO

Uno de los aspectos mas destaca-
dos, tanto en la primera edicién de
Expo Seguridad Neuquén como en
la quinta edicién de Expo Seguridad
Cordoba, fue el clima de optimismo
percibido entre los participantes. A

pesar de los desafios que enfrenta
el mercado, la industria contintda
demostrando una notable capaci-
dad de adaptacién, innovacién y
crecimiento, una realidad que que-
dé reflejada en ambas exposiciones.

Loscomentariosrecogidosdurante
ambas exposiciones coincidieronen
varios puntos: la calidad de los visi-
tantes, el nivel de las consultas reali-
zadas, las oportunidades de networ-
king y la importancia de contar con
espacios donde la industria pueda
reunirse, intercambiar experiencias
y generar negocios en distintas re-
giones del pais.

Esa valoracion, repetida por expo-
sitores, visitantes y referentes del
sector, constituye uno de los indi-
cadores mas claros del aporte que
Expo Seguridad contintiarealizando
al desarrollo de la actividad.

EXPERIENCIA 360°

Quienes han participado de Expo
Seguridad saben que unasolajorna-
da dificilmente alcance para resumir
todoloquesucededurante cadaedi-
cién. Detras de cada encuentro hay
meses de planificacion, cientos de
reuniones, demostraciones, entre-
vistas, lanzamientos de productos y
experiencias que merecen ser com-
partidas.

Por eso, desde Negocios de Seguri-
dad continuamos generando conte-
nido permanente para acercar toda
esa experiencia a quienes participa-
ron y también a quienes no pudie-
ron asistir. Fotografias, entrevistas,
videos, transmisiones en vivo, reco-
rridas por los stands, testimonios de
expositores y cobertura periodistica
especializada forman parte del ma-

terialdisponibleennuestrasplatafor-
mas digitales.

Invitamos a toda la comunidad a
seguirnuestras publicacionesyacce-
der a la cobertura completa de cada
exposicién a través de:

https://linktr.ee/negociosdeseguridad

Alli podrén encontrar galerias fo-
tograficas, entrevistas exclusivas,
videos, transmisiones en vivo y todo
el contenido generado durante cada
unade las exposiciones queintegran
este recorrido federal.

EL RECORRIDO CONTINUA

Luego del éxito de las ediciones de
Neuquén y Cérdoba, el calendario
2026 de Expo Seguridad continuara
su recorrido por distintas regiones
del pais. La préxima cita serd el 12
de agosto en Salta, seguida por una
nueva edicion en Mendoza durante
septiembre —con fecha proxima a
confirmarse— y finalmente Rosario,
que serd la ciudad encargada de ce-
rrar el afo durante noviembre.

Cada sede aporta su propia identi-
dad, su mercado y sus particularida-
des, pero todas comparten una mis-
ma conviccién: cuando la industria
se relne, comparte experiencias y
fortalece vinculos, se generan opor-
tunidades que benefician a toda la
comunidad.

Después de cientos de kildbmetros
recorridos, miles de visitantes recibi-
dos y decenas de ediciones realiza-
das en todo el pais, el mensaje sigue
siendo el mismo:

Expo Seguridad no es
solamente una exposicion.
Es el punto de encuentro de una
comunidad que sigue creciendo.
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En FIESA, compras tu grabadora
y te llevas el disco garantizado.

Mientras todos te dicen “no hay stock”, en FIESA te lo hacemos simple: Compras tu
grabadora y te garantizamos el disco rigido para videovigilancia. Y no cualquier

disco, un WD Purple. Encontra todo lo que buscas en FIESA. Siempre.

WD Purple® HDD

» Disefiado para trabajo 24/7: soporta uso continuo sin perder rendimiento.

e Alta carga anual: hasta 180 TB/afio, ideal para grabacién constante. SCANNEA EL QR

Y CONOCE MAS
» AllFrame™ Technology: reduce cortes, saltos y pérdidas de cuadros en video. DE WD PURPLE
Western Digital, el disefio de Western Digital, el logotipo de Western Digital y WD Purple son marcas registradas o marcas
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pueden variar de los productos reales. ©2024 Western Digital Corporation o sus filiales. Todos los derechos reservados.
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Solo en FIESA encontras la nueva Serie M de Paradox.
Y la calidad de servicio que buscas.

Paradox te acerca la maxima tecnologia en materia de seguridad,
con prestaciones de vanguardia y sofisticado disefo. Descubri la
nueva Serie M de Paradox y senti vos también la exclusividad,
siendo cliente de FIESA.

SARADOX FIESA

Casa Central: Av. de los Incas 4154, (1427) Villa Ortlzar, CABA. Expedicion: Lierena 2578, (1427) Villa Ortzar, CABA
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Sistema integrado de
deteccion y evacuacion
por voz INIM

En UNICABA

Los sistemas integrados de deteccidn de incendios y
evacuacioén por voz de la linea PREVIDIA ULTRA de la
marcalNIMcontindan consoliddndoseen proyectosde
gran escala. La tendencia apunta a centralizar en una
Unicaplataformafuncionesquetradicionalmenteope-
rabandemaneraindependiente, mejorandolagestion
de emergencias y la seguridad de los ocupantes.

Un ejemplo reciente es la implementacién realizada
en el edificio de la Universidad de la Ciudad de Buenos
Aires (UNICABA), ubicado en el microcentro portefio. El
proyecto cont6 con la participacién del Ing. Edgardo
Riveros, Gerente de Proyectos de Getterson Argentina,
y fue desarrollado sobre la plataforma INIM Previdia
UltraVox, con aproximadamente 1.500 puntos de de-
teccion.

La solucién integra deteccién inteligente de incen-
dios, evacuacion por voz (EVAC), megafonia y telefo-
nia para bomberos en una misma arquitectura, con
la novedad de agregar BMS en el mismo panel y dife-
renciado en un repetidor tactil color de la marca. Ante
una emergencia, el sistema permite emitir mensajes
pregrabados o en tiempo real y dirigirlos a sectores
especificos del edificio, optimizando los procesos de
evacuacion.

Disefada para instalaciones de gran porte, la plata-
forma ofrece una estructura modular y escalable que
facilita la interconexion de paneles en red y la admi-
nistracion centralizada de eventos. Entre sus caracte-
risticas se destacan la redundancia de CPU, la super
vision mediante pantallas tactiles con mapas graficos
y la tecnologia Hot-Swap, que permite realizar tareas
de mantenimiento/ampliaciones sin interrumpir el
funcionamiento.

La soluciéon también incorpora conectividad para
monitoreo remoto y amplificadores dedicados para
garantizar la distribucién del audio en toda la insta-
lacion. El Ing. Edgardo Riveros agrega que ademas,
cumple con las certificaciones UL y EN54, principales
estandaresinternacionales parasistemasdedeteccion
y alarma de incendios.

La incorporacion de este tipo de tecnologias refleja
una tendencia creciente en el sector: la convergencia
de deteccion, comunicacién, evacuaciony BMSen pla-
taformasunificadascapacesdebrindarrespuestasmas
eficientes en entornos de alta exigencia. |
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Asamblea Legislativa
Nueva Comisién Directiva

La Camara Argentina de Seguridad Electrénica (CA-
SEL) llevé a cabo en abril su Asamblea General Ordi-
naria, seguida de la Asamblea General Extraordinaria,
en su sede social de la Ciudad Auténoma de Buenos
Aires,conmodalidad presencialy participaciénvirtual.

DurantelaAsamblea General Ordinariasetrataronlos
puntos establecidos en el orden del dia, entre ellos la
consideraciény aprobacion de laMemoria, Inventario,
Balance General, Cuadro de Gastos y Recursos, junto
con elinforme de la Comision Revisora de Cuentas, co-
rrespondientes al ejercicio econdmico finalizado el 31
de diciembre de 2025. Asimismo, se aprobd la gestion
delaHonorable Comisién Directivay se llevé adelante
la renovacion parcial de autoridades.

Comoresultadodel procesoeleccionario,laComisién
Directiva quedé conformada de la siguiente manera:

- Presidente: Sebastian Cason (West Fun S.A)

- Vicepresidente 1°: Diego Madeo (Alonso Hnos. Sire-
nas S.A)

- Vicepresidente 2°: Pablo ROdirgo (General Industries
Argentina S.A)

- Vicepresidente 3° Margarita Biscotti (ADT Security
Services S.A.)

- Secretario: Juan Alonso (HID S.A.)

- Prosecretario: Analia Passaro (Verisure Monitoreo de
Alarmas S.A.)

- Tesorero: Marcelo Sosa (Bio Card Tecnologia S.R.L.)

« Vocal Titular 1: Jorge Gonzalez (/Aplicacién Tecno-
l6gica S.A.)

-Vocal Titular 2: Esteban Jager (Quality Systems Group
S.R.L)

-VocalTitular3:MarceloHirschhorn (AlarmasS&MS.A.)
« Vocal Suplente 1: Marcelo Freschi (Grupo Sise S.A.)

- Vocal Suplente 2: Carlos Dik (Euroatlantica S.A.)

COMISION REVISORA DE CUENTAS

- Revisor de Cuentas: Matias Favaro (Dharma Solucio-
nes Tecnoldgicas S.R.L.)
-RevisorSuplente:Gaspar Salord (Monitoreo Mayorista
S.R.L)

Posteriormente, se desarrolld la Asamblea General
Extraordinaria, en la cual se puso a consideracion de
los asociados el proyecto de reforma estatutaria y su
correspondiente ordenamiento, resultando ambos
aprobados.

La realizacién de ambas asambleas reafirma el com-
promiso institucional de CASEL con la transparencia,
la participacion de sus asociados y el fortalecimiento
continuo del sector de la seguridad electrénica en
Argentina. |
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- IP65
- 2 Haces » 1 Haz
- 4 Frecuencias - Distancia de deteccicn
- Display indicador de sefial hasta 10m
- Distancia de 30 y 60m - Ideal para portones
- IP65 automaticos
- IP65
+2,4,6y8Haces Inalambricos
.2 Frecugncias .2y 4 Haces
- Distancia de 10, 30 y 100m - Incluye receptor inalambrico
- Excelente estangueidad universal - 433Mhz
- IP85 - Baterias de litio de alto rendimiento

« Distancia de deteccion hasta 10m
« IP66

PUNTOS DE VENTA

CASA CENTRAL SUCURSAL LA PLATA SUCURSAL TUCUMAN

(011) 3970-6392 (011) 15-3792-9710 (0381) 484-5558

(011) 2196-6477 Calle 119 Nro 258, Tolosa, (+5493816) 13-6022

Mariano Pelliza 4112, La Plata, Bs. As. Santiago del Estero 1357,
Munro (1605), Bs. As. Lunes a Viernes de San Miguel de Tucuman
Lunes a Viernes de 8:30 a 17hs. 09 a 13hs. - 15 a 17:30hs. Lunes a Viernes de 8.30 a 17hs.
ventas@dexa.com.ar ventas@dexa.com.ar

Yy www.dexa.com.ar


www.dexa.com.ar
https://goo.gl/maps/ZaZzf6r4xDmqSJDB9
tel:+541139706392
mailto: ventas@dexa.com.ar
tel:+541121966477
https://goo.gl/maps/Kgrw6eD9fCWQ2THr5
api.whatsapp.com/send?phone=541137929710
mailto: laplata@dexa.com.ar
https://goo.gl/maps/6iaKuVHRLTsxtrDA7
tel:+543814845558
api.whatsapp.com/send?phone=5493816136022
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Quince anos de evolucion al

servicio del profesional

DEXA Seguridad Electrénica

La empresa continua apostando por el servicio al cliente como diferencial, estrategia que la posiciond

entre los principales distribuidores del pais. Soporte técnico desde el minuto cero y marcas de prestigio

completan la ofrecer para el instalador

DEPY | DEXA SEGURIDAD

@ +54 11 4756-0709

© ventas@dexa.com.ar
www.dexa.com.ar

@ /DistribuidorDexa

© @dexa.seguridad

@ /company/dexa-seguridad/
o @dexaseguridadelectronica

E n el dindmico mercado de la
seguridad electronica, la tra-
yectoria y la solidez son valores que
no se improvisan. Con quince afos
deexperienciaenladistribucién ma-
yorista, DEXA Seguridad Electrénica
seconsolidaesteannocomounaliado
estratégico fundamental para insta-
ladores y centrales de monitoreo en
toda la Argentina.

Fundada bajo la visién de Daniel
Valenti y Gustavo Favaro, la empre-
sa mantiene intacto el precepto que
impulsé su crecimiento: “hacerle la
vida facil al cliente”. Esta filosofia se
traduce en una propuesta integral
que combina la comercializacién
de marcas de primer nivel, atencién
personalizada y un modelo comer-
cial disenado a la medida de las ne-
cesidades del gremio.

COMPROMETIDOS CON

LLEGAR AL CLIENTE

Lo que comenzé en 2011 como un
proyecto emprendedor en Munro,
hoyesunaestructurafederal con pre-
sencia fisica y digital de vanguardia.

30>
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Gustavo Favaro

La sucursal en San Miguel de Tu-
cuman es el centro neuralgico de la
industriadelaseguridadparaelNOA,
brindando previsibilidad a clientes
de Salta, Santiago del Estero, Cata-
marcay Jujuy.Porsuparte,lasedeen
La Plata continda garantizando res-
paldoystock permanenteensuzona
de influencia y la Costa Atlantica.

Para el resto del pais, DEXA des-
pliega una estrategia de cercania
mediante una &gil atencion y distri-
bucién sumando a esto una platafor-
ma digital optimizada. En el AMBA,
su sistema de logistica con entregas
sin cargo sigue siendo un estandar

Daniel Valenti

de eficiencia muy valorado por el
mercado local.

SOPORTE TECNICO

COMO EJE CENTRAL

Para DEXA, la venta es solo el co-
mienzo: “el instalador tiene el traba-
jo critico de tratar con el cliente e
instalar un sistema de seguridad se-
gunlo que el cliente solicite. Nuestra
misién es darle el respaldo técnico
necesario para que cumpla esatarea
con total seguridad”, dicen desde la
gerencia de la empresa.

Eldreadeasistencia técnicanosolo
resuelve, desde el campo de trabajo,


www.dexa.com.ar
mailto: ventas@dexa.com.ar
api.whatsapp.com/send?phone=5491126495779
www.instagram.com/dexa.seguridad/
www.facebook.com/DexaSeguridadElectronica
www.linkedin.com/company/dexa-seguridad/
www.youtube.com/@DexaSeguridadElectronica

inquietudes inmediatas sino que
funciona como un centro de capa-
citacidn constante sobre las ultimas
novedades tecnoldgicas.

ALIANZAS ESTRATEGICAS,

MARCAS DE PRIMER NIVEL

La propuesta de DEXA se sustenta
enunportfoliode marcaslideres que
confian en su gestion para llegar al
mercado argentino:

« GARNET: Liderando las ventas de
distribucién nacional por mas de
quince anos.

« AJAX: La innovacion de esta marca
mundial, con el respaldo de DEXA

+ HIKVISION: DPP Platinum y RMA
central, con la linea completa de
soluciones.

« DAHUA: Distribuidor Oficial Gold
con servicio técnico especializado.

« ALEAN: Representante exclusivo
en proteccidon perimetral e inno-
vacion.

« PARADOX, ZKTECO, DSC y TAKEX:
Alianzas consolidadas que garanti-
zan stock permanente y actualiza-
cién tecnoldgica.

VISION 2026
Mirando hacia el futuro, en DEXA
aseguran que el plan de trabajo se

enfocaenlamejoracontinuade pro-
cesos. “Este arfio nuestra prioridad es
profundizar la atencién al cliente, el
stock, el servicio dptimo a través de la
digitalizacién de servicios y potenciar

B Sumate al grupo de WhatsApp
.  mas importante dedicado a los
Sistemas de Seguridad

Fearo [NDS] express

lalogistica, asegurandoquecadadrea
de la empresa trabaje con un solo ob-
jetivo: que el instalador y la central de
monitoreo nos siga eligiendo como su
socio de confianza”. B

by Negemcios de Seguridad

Un espacio profesional impulsado por Negocios de Seguridad

para el intercambio de conocimientos técnicos y experiencias

vinculadas a la Seguridad Electronica y areas afines.

Escanea el codigo QR
e Interactua con tus colegas

HOY MISMO



https://chat.whatsapp.com/BjbNgObM71i9EktwqCCkS6

SOMOS EXPERTOS
N SEGURIDAD

LLEGAMOS
A TODO EL PAIS

WWW.JRISEGURIDAD.COM.AR

NUEVA SUCURSAL
San Blas 2476
Paternal, Buenos Aires

J R I SISTEMAS DE
SEGURIDAD T

Olazabal 2977
Mar del Plata

TRABAJAMOS
LAS MEJORES MARCAS

L @lhua Qolsys 9
DSC HIKVISION {J-5oum
TAKEX PowerSeres [ Yisgnie Z 131

MAR DEL PLATA BUENOS AIRES
OLAZABAL 2977 SAN BLAS 2476 (PATERNAL) SISTEMASI]E
(O 548 223 542 6220 (O 54911 62521434 SEGURIDAD
INFO@JRISEGURIDADCOMAR  TEAMCABA@JRISEGURIDAD.COMAR o Ry R ooty



www.jriseguridad.com.ar
mailto:info@jriseguridad.com.ar
api.whatsapp.com/send?phone=5492235426220
api.whatsapp.com/send?phone=5491162521434
mailto:teamcaba@jriseguridad.com.ar
https://goo.gl/maps/C8DwG9zANpc4eVr96
https://maps.app.goo.gl/zEnNLanhXyy9gu7L7
https://maps.app.goo.gl/zEnNLanhXyy9gu7L7
https://goo.gl/maps/C8DwG9zANpc4eVr96
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PowerManage <k

Conozca

DS C Connect

Nuevo y mejorado comunicador PowerSeries
&=

Ahorre tiempo y esfuerzo con la programacion remota

= &) I

Portal web de plataforma de  Aplicacién usuario: Aplicacion Instalador;  Fquipo de comunicacion:
dealer: connect.dsc.com DSC Connect DSC Connect Installer LE4050M

Jolsys

Mejora la calidad de vida a través de la
innovacion y la tecnologia.

PowerSeries Neo

Captura la flexibilidad de un sistema cableado modular
y la combina con la simplicidad de una gran variedad
de dispositivos inalambricos y periféricos.

V i S 0 n i C PowerMaster-360R

Panel de seguridad inaldmbrico PowerG todo-en-uno
para el hogar o negocio

Mejora el modo de vida de las personas
aumentando su sensacién de seguridad.
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Propiedad Protegida SAS

Del producto a la experiencia de alto impacto

La especializacion en proyectos complejos, el éxito en integraciones de alta seguridad, una fuerte

apuesta por la capacitacion técnica y la evolucién hacia un showroom interactivo definen el presente

de la compania en el mercado argentino.
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o " TRo,
-

%,

e 5
", @
705 gy 516

@ +549341666-0000

O ventas@propiedadprotegida.com.ar
www.propiedadprotegida.com.ar
® +54 9341 666-0000

o /propiedadprotegidarosario
@ @propiedadprotegida

O @PropiedadProtegida

E n un ecosistema de seguridad
electrénica que demanda una

transicidnurgentedelaventade pro-
ductoshacialaentregadesoluciones
integrales, Propiedad Protegida SAS
estaddecididaaliderarestecambiode
paradigma. Su foco estratégico para
este periodo se centraen laarquitec-
tura de proyectos de alta compleji-
dad, respaldada por una trayectoria
gue combina solidez técnica y agili-
dad comercial.

EL VALOR DEL KNOW-HOW

EN PROYECTOS CRITICOS

Propiedad Protegida entiende
que el mercado actual no requiere
simples proveedores, sino socios es-
tratégicos y que el verdadero valor
agregado reside en el disefio, el ase-
soramiento preventa y la ingenieria
de implementacion.

Un hito que refleja esta capacidad
de la empresa es su reciente caso de
éxitoenelPoderJudicialdelaprovin-
cia de Santa Fe. La implementacién
de scaners de Rayos X con Inteligen-
cia Artificial y arcos detectores de
metales no fue solo unatransaccién
de hardware; representé un desafio
logistico y técnico que exigié un es-
tudio de sitio minucioso y una eje-
cucion de precision. Este proyecto
reafirma su capacidad para resolver

34

verticales de seguridad de maxima
exigencia.

SHOWROOM 4.0:

UNESPACIODEEXPERIENCIAREAL

Para tangibilizar esta evolucion, la
empresa transformé su showroom
en un centro de experiencia dinami-
co. Lejos de ser una exhibicién esta-
tica, es hoy un laboratorio interacti-
vo donde los integradores pueden
someter la tecnologia a pruebas de
rendimiento en tiempo real. “Que-
remos que nuestro canal vea, toque
y configure las soluciones antes de
llevarlas al cliente final, minimizando
riesgos y maximizando la eficiencia”,
dicen desde la compaiia.

CAPITAL HUMANO,

EL DIFERENCIAL ESTRATEGICO

En Propiedad Protegida entienden
que la tecnologia es tan potente
como la mente que la disefa.

Por ello, la capacitacion no es un
area mas, sino que se transforma en
columna vertebral y, en ese sentido,

Propiedad Protegida cuenta, actual-
mente, con un Embajador oficial de
Hikvision dentro de su staff.

Este rol trascendental es un puesto
de consultoria técnica de alto nivel
dedicado a:

- Definir arquitecturas robustas para
proyectos a gran escala.

- Transferir conocimiento directo a
los gremios a través de capacita-
ciones constantes.

« Anticipar tendencias tecnoldgicas
globales para adaptarlas al merca-
do local.

COMPROMISO CON

EL CRECIMIENTO DEL SECTOR

En Propiedad Protegida SAS estén
convencidos de que su crecimiento
es proporcional al éxito de sus clien-
tes.“Nuestramisionesdotaralinstala-
doryalaempresadeintegraciondelas
herramientas, el respaldo financiero
(cuenta corriente) y el soporte técnico
especializado necesariosparaelevarel
estdndar de la seguridad electrénica
en Argentina”, detallan. |
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ROTEOIDA HIKVISION

EXPERTOS EN SEGURIDAD

EasyLink\\

Almacenamiento seguro, conexion sencilla

« Salida HDMI 4K de alta definicién.

+ Visualizacion en vivo/reproduccion
4x4 MP.

Two-way Audio Live Guard

G N
Smart Hybrid Light
oy Hybrid Light D6

WWW.PROPIEDADPROTEGIDA.COM.AR
PROPIEDAD

©® Bv. Rondeau 4173 - Rosario - Santa Fe
.PROTEGIDA Contactanos (& 341 666 0000

ventas@propiedadprotegida.com.ar

Sequinos en redes!!! n propiedadprotegidarosario propiedadprotegida n @PropiedadProtegida



www.propiedadprotegida.com.ar
api.whatsapp.com/send?phone=543416660000
www.facebook.com/propiedadprotegida
www.instagram.com/propiedadprotegida/
www.youtube.com/@PropiedadProtegida
www.propiedadprotegida.com.ar
mailto:ventas@propiedadprotegida.com.ar
https://maps.app.goo.gl/aofY9v8YthEn65CDA

LY

R

I zTECHNOLDGYS.A.

AVIGILON

Nueva linea H6SL

Disponibles en formato de domo o bullet, estas camaras
incluyen videos analiticos de ultima generacion que
permitien detectar de forma proactiva eventos criticos y
ofrecen un control completoy superior al sitio a proteger.
Incluso si se encuentran en condiciones de iluminacion
dificiles, las camaras H6SL brindan |a posibilidad de ver al

sitio con imagenes claras y nitidas.

SALTO

Inspiredaccess

Cerraduras inalambricas

Soluciones avanzadas de cierre electronico y control de

accesos haciendo mas facil, comoda y segura la vida ~

diaria de los usuarios. /
SALTO

suprema  digicon  SALTO  AVIGILON Hoowha  [OWION/IfR

@ ventas@dramstechnology.com.ar

S +54114862.5054
% www.dramstechnology.com.ar

Q Pringles 1267, C1183AEW, CABA, Argentina


www.dramstechnology.com.ar/brand/avigilon/
www.dramstechnology.com.ar/brand/suprema/
www.dramstechnology.com.ar/brand/salto/
www.dramstechnology.com.ar/brand/hanwha/
www.dramstechnology.com.ar/brand/provision-isr/
www.dramstechnology.com.ar/brand/digicon/
Tel:+541148625054
https://goo.gl/maps/rgvNQ41beU2Mq2eU9
https://goo.gl/maps/rgvNQ41beU2Mq2eU9
www.dramstechnology.com.ar
www.dramstechnology.com.ar/categoria-producto/control-de-accesos/?filter_marca=salto&query_type_marca=or
www.dramstechnology.com.ar

SURPMEMa
BioStation 3

Nueva terminal de reconocimiento facial basado en |A con la
mayor eficiencia y rendimiento de la actualidad. Disefado
para sumar comodidad a los usuarios que pueden registrar
sus credenciales faciales por si mismos desde el dispositivo o
mediante una foto guardada en su mavil. BioStation 3 se toma
muy en serio la proteccion de datos por eso cuenta con el
nivel mas alto de proteccidon de la privacidad.

@ PoE :
O ' il :tz::”-
= wiFi 1 hliils

50.000 Alimentacion
usuarios PoE y Ethernet

s

Intercomunicador Video por L J
IP RTSP

Emma
20220812

digicon

Molinetes Catrax

PIMSA  S<Frpoinie Dar NUSZCCO-  TAMRON  _SECURITRON~  Theia

Looity

Visite nuestro showroom y conozca todos

los productos que tenemos para ofrecerle. ™ TECHNOLOGY S.A.
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www.dramstechnology.com.ar/brand/lkx/
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Unidos por la misma energia

Solytec, especialistas en equipos UPS y estabilizadores

Con mds de 35 arios en el mercado, Solytec se posiciona como uno de los distribuidores de referen-

cia en el mercado de la provision y proteccion de la energia. Habla Rafael Garcia, Gerente comercial

de la firma.
ST ) soLvTeC
Solytec

@ +541143603000L.R.
© info@solytec.com.ar

www.solytec.com.ar

@ /upslyonn
@ /lyonn-ups-&-estabilizadores-solytec/

S olytec es una empresa con vi-
sion de futuro, especialista en
soluciones integrales de energia se-
gura para equipamientos trifasicosy
monofasicos en UPS estabilizadores
electréonicos de tensién. Desde sus
inicios, en 1990, disefa y desarrolla
Sistemas de Energia Ininterrumpi-
dos y Estabilizadores Electronicos
de Tension que crearon un estandar
en el mercado nacional en cuanto a
confiabilidad, disefio y servicio.

En la actualidad comercializa una
de las lineas mas completas del
mercado de UPS y estabilizadores
de tensién del pais y cuenta para los
UPS, con la exclusiva marca LYONN,
equipos fabricados bajo norma ISO
9001. Los Estabilizadores Modelo ST,
entanto, se fabrican en potencias de
500 VA hasta los 100 KVA.

Rafael Garcia, Gerente comercial de
laempresa, hablé con RNDS sobre el
futuro de Solytec, los proyectos y las
tendencias tecnoldgicas que domi-
naran el mercado.

- iCudlessonlos principales proyec-
tos y objetivos de su empresa para
este ano?

- Este ano representa un periodo
de gran crecimiento para Solytec
SRL-UPSLYONN Argentina. No solo
hemos duplicado nuestro stock per-
manentedeequipamiento,amplian-
doenlamisma proporcion la capaci-
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dad de nuestros depésitos, sino que
también nos encontramos proximos
a la inauguracion de nuestra nueva
sedecentral, ubicadaen AraozdeLa-
madrid 1826. Esta nueva instalacion
triplica el tamano de nuestra sede
anterior e incorpora una renovacion
integral de imagen, modernos labo-
ratorios, salas de reuniones y mayo-
res comodidades, con el objetivo de
brindar una atencién personalizada
de excelencia.

- {Qué servicios ofrecen al cliente?

- Contamos con una amplia cartera
de clientes a quienes acompafiamos
através de distintos servicios: desde
laventadeequipamientonuevo,con
el asesoramiento de nuestro Depar-
tamento de Ingenieria, hasta el ser-
vicio de reparaciones y postventa.
Este ultimo incluye gestiéon de ga-
rantias, diagnésticos sin cargo con
su correspondiente informe técnico
y cotizacién para equipos averiados
o recambio de baterias, sujetos a
aprobacion del cliente. Brindamos
servicio técnico oficial para equi-
pos LYONN, como también servicio
multimarca. Nuestra mesa de ayuda
gestiona los contratos de manteni-

» LYONNUZS(® LYONNU

B Sy
4
Mase

" \w-,- LYONN U

miento, atendiendo incidencias en
todo el territorio nacional mediante
un equipo de técnicos e ingenieros
especializados. A su vez, contamos
con laboratorios operativos en Rosa-
rio, Cérdoba y Mendoza, lo que nos
permite ofrecer una cobertura agil y
eficiente.

- ¢{Cudl es su marca insignia?

- En este afno en el que celebramos
nuestros 35 anos de trayectoria, re-
afirmamosnuestro posicionamiento
como uno de los principales provee-
doresde UPSyestabilizadoresanivel
nacional. Este crecimiento nos enor-
gullece y nos impulsa a seguir mejo-
rando y proyectando a futuro. Dis-
ponemos de una completa linea de
UPSLYONN, abarcando todas las po-
tencias, tecnologias y modelos, con
soluciones de autonomia extendida
y desarrollos a medida segun las ne-
cesidadesde cadacliente. Asimismo,
ofrecemos unamplioportfoliodees-
tabilizadores, brindando soluciones
integrales frente a las problematicas
energéticas que afectan a equiposy
sistemas cada vez mas sensibles en
el mundo actual.

- Desde su mirada, jcuales son las
principales tendencias tecnoldgicas
y comerciales que marcaran al sector
de la seguridad?

-Somos conscientes delos avances
tecnoldgicosydelaconstanteevolu-
cion del mercado, lo que posicionaa
laseguridadeléctricacomounfactor
clave e, incluso, en muchos casos, de
caracter obligatorio. En este contex-
to, la proteccién de la energia y la
continuidad del suministro resultan
esencialesparagarantizarelcorrecto
funcionamiento de los sistemas, me-
diante una autonomia adecuada. Es
por ello que el uso de UPS se vuelve
fundamental en cada instancia de
desarrollo. |


mailto:info@solytec.com.ar
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| SISTEMAS DE ALARMAS DE

INTRUSION

(FDUE

YOUR SECURITY, OUR TECHNOLOGY

BUSCAMOS DISTRIBUIDORES LOCALES, EN EL INTERIOR DE ARGENTINA
Y EN LATAM (CHILE, URUGUAY, PARAGUAY, BOLIVIA Y PERU)

CONTACTANOS!

f /rowERsAARG B @POWERSAARG

AcusTiN ALvAREZ 3555, VILLA MARTELLI (5411 )5235-UPSS (8777)
(B1603APC) Buenos AIRES, ARGENTINA info@powersa.com.ar WWW.POWERSA.COM.AR
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RedGps®

Ecosistema loT marca blanca
para proveedores de Rastreo GPS

Optimizaciony

"’ gestion de pedidos
| OnDelivery

Copiloto virtual
g | OnNavigate

Despacho de buses
| OnBus

Rutas multidestino
sin planificacién
| OnRoad

Planificacion de
rutas multidestino
| OnRouting

RedGps® =2 |

App Tracker

- @

Plataformade
rastreo GPS

| OnTracking

Control y monitoreo
de Activos
| App Mobile

Mantenimiento
deflota

| onTool

Gestion de
documentos
| onDocs

5 Plataformade

administracion
| Partners

Seguridad
Centro de monitoreo
I OnAlert

= Monitoreode
) multiples Activos
| onwall

Digitalizaciéon de
) tareasy servicios
de campo | App Tracker

Gestion y control de
rondines de seguridad

| OnPatrol

Productividad
@ Calificacién del
conductor
| OnDriving

Sistema de reportes
| OnReport
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Robo de carga en Latinoamérica

Cémo mejorar el control en la operacién

Evitar el robo de mercaderia es un desafio complejo para las empresas, que deben estar atentos a

la gestion de los vehiculos y a incidentes como apertura de puertas o desvios de ruta, que pueden

terminar afectando a la cadena de suministro.

REDGPS

www.redgps.com

E | robo de mercancia es una de
las principales preocupaciones
en Latinoamérica. No se trata de un
hecho aislado, sino de una situacion
recurrente que afectatantoaempre-
sas de transporte como a toda la ca-
dena de suministro.

Las pérdidas econémicas son so-
lo una parte del problema. A esto se
suman el incumplimiento con clien-
tesy unimpacto directo en la opera-
cién diaria. Sin embargo, estos even-
tos rara vez ocurren sin previo aviso.
Antes de que la mercancia se pierda,
suelen existir sefiales que indican
que algo no va como deberia.

SENALES QUE ANTICIPAN

UN POSIBLE ROBO

Un desvio de ruta, una parada fue-
ra de lo habitual o la apertura de
puertas en un punto no planeado
no siempre son situaciones meno-
res. No obstante, este tipo de even-
tos suele ser el primer indicio.

Elreto paramuchas empresasnoes
Unicamente identificar estas sefa-
les, sino darles la atencion adecua-
da en el momento en que ocurren.
Cuando estos eventos pasan desa-
percibidos o no se atienden a tiem-
po, el riesgo aumenta considerable-
mente.

CONFIGURACION DE ALERTAS

ENFOCADAS EN LA OPERACION

Una de las formas mas efectivas
de reducir este riesgo es contar con
una plataforma de rastreo GPS que
permita configurar alertas alineadas
con la operacion.

En la plataforma de RedGPS es po-
sible establecer notificaciones cuan-
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do una unidad se sale de su ruta o
permanece cierto tiempo fuera de
una geocerca definida. Este tipo de
alertas permite detectar desviacio-
nes que no deberian ocurrir.

De igual forma, se pueden gene-
rar alertas ante la apertura de puer-
tasenubicaciones noautorizadas, lo
que brindavisibilidad sobre posibles
manipulacionesdelamercanciafue-
ra de los puntos previstos.

PRIORIZACION DE ALERTAS
RELACIONADAS CON LA
MERCANCIA

Durante la operacién, no todas las
alertas tienen el mismo nivel de re-
levancia. Por ello, resulta clave iden-
tificar cuales estan directamente re-
lacionadas con la seguridad de la
carga.

RedGPS permite seleccionar este ti-
po de alertas y darles un seguimien-
to distinto, evitando que se mezclen
con otras notificaciones operativas,
ya que es posible recibirlas a tra-
vés de WhatsApp, uno de los cana-
les mas utilizados en el dia a dia, al
que las personas suelen estar aten-
tas y que estad disponible en todo
momento.

Esto permite que las alertas vincu-
ladas a la mercancia lleguen sin de-
pender de una revisién de la pla-
taforma, facilitando organizar la
atencion del monitoreo y priorizar
los eventos urgentes.

SEGUIMIENTO DE ALERTAS:

DE LA DETECCION A LA ACCION

Detectar un evento es una parte
fundamental de la operacién, pero

su valor se completa con el segui-
miento que se le da a cada alerta.

Dentro de la plataforma, cada aler-
ta puede ser gestionada mediante
un registro que documenta las ac-
cionesrealizadas.Porejemplo, siuna
unidad se desvia de su ruta, el mo-
nitorista puede registrar si logré co-
municarse con el conductor, si hubo
una justificacién para el desvio o si
no se obtuvo respuesta.

Este control permite tener claridad
sobre cada situacién y evita que los
eventos queden sin seguimiento.
Ademas, facilita revisar lo ocurrido
posteriormente y tomar decisiones
con base en informacion concreta.

MAYOR CONTROLY

CAPACIDAD DE RESPUESTA

Cuando una operacién cuenta con
alertas bien configuradas, prioriza-
das y con seguimiento, el nivel de
control cambia significativamente.

La empresa no solo tiene visibili-
dad sobre lo que ocurre en campo,
sino que puede dar un seguimiento
mas ordenado a cada evento. Esto
facilita el trabajo del monitoreo dia-
rio, ya que permite entender qué su-
cedid y qué acciones se tomaron.

SEGURIDAD QUE SE CONSTRUYE

EN LA OPERACION DIARIA

Reducir el robo de carga no de-
pende Unicamente de reaccionar
ante un evento, sino de tener pro-
cesos claros para detectar, atendery
dar seguimiento a cada sefal que se
presenta durante el trayecto. |l
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El confort y la automatizacién

redefinen los proyectos inteligentes

Ecosistema de seguridad de Ajax

Através de mediciones del aire y el monitoreo de la red de agua, tanto comerciales como domicialiarias,

pueden mejorarse la productividad, el bienestar de las personas y evitar costos por reparaciones o

pérdida de productividad.

AJAX SYSTEMS
www.ajax.systems/es/

E n la industria de la seguridad
electrénica, la evolucion tecno-

I6gica amplié el alcance de los siste-
mas mas alla de la proteccion tradi-
cional.

Hoy, los proyectos mdas competitivos
integran soluciones que no solo pre-
vienen incidentes, sino que también
mejoran la calidad de vida, optimi-
Zan recursos y generan nuevas opor-
tunidades de negocio para integra-
dores y empresas del sector.

En este contexto, Ajax Systems im-
pulsa una vision integral del eco-
sistema de seguridad, donde la
automatizacion y el confort se con-
vierten en pilares clave. Dos solucio-
nes que ejemplifican esta evolucion
son LifeQuality Jewellery WaterStop
Jeweller, dispositivos disefados pa-
ra anticiparse a riesgos cotidianos y
aportar valor tangible tanto en en-
tornos residenciales como comer-
ciales.

LIFEQUALITY, DATOS QUE

MEJORAN LA PRODUCTIVIDAD Y

EL BIENESTAR

La calidad del aire interior es un
factor critico, muchas veces subes-
timado. Altos niveles de diéxido de
carbono (CO,) pueden reducir la
concentracion, afectar la toma de
decisiones y disminuir significativa-
mente la productividad en espacios
de trabajo.

LifeQuality Jeweller responde a es-
ta necesidad con un monitoreo inte-
ligente y continuo del entorno.
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Equipado con sensores de tempe-
ratura, humedad y CO, de alta pre-
cisién, permite entender en tiempo
real las condiciones ambientales y
actuar en consecuencia.

Mas alld de la medicion, el verdade-
ro diferencial esta en la automatiza-
cion: el sistema puede activar venti-
lacion, calefaccion o humidificacion
de forma automatica cuando los pa-
rametros se alejan del nivel de con-
fort definido.

Entre sus principales capacidades
se destacan:

« Medicién precisa de CO, (400 a
5.000 ppm), temperatura y hume-
dad en tiempo real.

- Indicadores visuales intuitivos que
muestran la calidad del aire al ins-
tante.

- Historial y graficas en la app para
analisis de largo plazo.

- Escenarios automatizados que op-

timizan el ambiente sin interven-

cién manual.

- Integracién total dentro del ecosis-
tema Ajax.

El resultado es una solucién que no
solo mejora el confort, sino que im-
pacta directamente en la eficiencia
operativa de oficinas, comercios y
espacios industriales.

WaterStop: prevencioén activa fren-
te auno de los riesgos mas costosos

Las fugas de agua representan uno
de los incidentes mas frecuentes y
costosos tanto en viviendas como
en instalaciones comerciales. Frente
a este desafio, WaterStop Jeweller
introduce un enfoque proactivo ba-
sado en automatizacién y respues-
ta inmediata.

Este dispositivo actia como una
vélvula inteligente capaz de cerrar
el suministro de agua automatica-
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mente en cuestion de segundos an-
te la deteccion de una fuga.

Su funcionamiento dentro del sis-
tema Ajax permite que, al recibiruna
alerta de un detector de inundacion,
se ejecute un escenario automatico
que detiene el flujo de agua, minimi-
zando danosy evitando interrupcio-
nes mayores.

Entre sus caracteristicas clave seen-
cuentran:

- Cierre automatico del agua en solo

7 segundos ante una fuga.

- Control remoto desde cualquier lu-
gar mediante la app Ajax.

- Instalacién sencilla sin necesidad
de obras complejas.

- Compatibilidad con tuberias de
agua friay caliente.

- Automatizacion basada en escena-

rios (por alarma, programacién o

e

Negocios de Seguridad
Medio de comunicacisn
empresas progdu

Saquridad

n (PDF)

@B (@

&
®
)

Threads
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armado del sistema).

Ademas, su disefio robusto y su ca-
pacidad de operar incluso en condi-
ciones de suministro eléctrico ines-
table, lo convierten en una solucion
confiable para proyectos de distinta
escala, desde residencias hasta ins-
talaciones industriales.

NUEVAS OPORTUNIDADES

DE NEGOCIOS

La incorporacién de soluciones co-
mo LifeQuality y WaterStop refleja
un cambio en la propuesta de valor
del sector, los sistemas de seguri-
dadya no se limitan a reaccionar an-
te eventos, sino que previenen, op-
timizan y aportan inteligencia al
entorno.

Para integradores y empresas de
seguridad, esto abre la puerta a:

Negocios de o @
Seguridad

- Nuevas lineas de negocio basadas
en automatizacién y confort.

- Proyectos mas completosy diferen-
ciados.

- Mayor recurrencia a través de servi-
cios y mantenimiento.

- Valor agregado tangible para el
cliente final.

Para los profesionales del sector,
el desafio ya no es solo instalar sis-
temas que reaccionen, sino disefar
soluciones capaces de anticiparse a
los riesgos y aportar valor continuo
al cliente. Integrar dispositivos co-
mo LifeQuality y WaterStop permi-
te elevar el nivel de cualquier pro-
yecto, optimizar la operacién y abrir
nuevas oportunidades de negocio
en un mercado que exige cada vez
mas soluciones inteligentesy conec-
tadas. W

en un solo sitio

CON UN SOLO CLIC ACCEDERAS A:

T https://linktr.ee/negociosdeseguridad
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Vigi

la on Demand, socio estratégico

para flotas que ingresan a CABA

Monitoreo de flotas: cumplimiento normativo

Cuando el sistema de rastreo instalado en el vehiculo no estd homologado, la operacién no se

detiene: se terceriza el monitoreo. Un modelo que convierte una obligacion regulatoria en una

ventaja operativa.

EI ingreso de vehiculos comer-
ciales a la Ciudad Auténoma de

Buenos Aires -camiones de carga,
unidadesdetransporte de pasajeros,
vehiculos afectados al transporte de
sustancias peligrosas y flotas corpo-
rativas en general- exige, cada vez
con mayor rigor, contar con sistemas
de monitoreo satelital en condicio-
nes de ser auditados. La normativa
avanza, los controles se hacen efec-
tivos y las aseguradoras lo incorpo-
ran a sus pélizas. El problema es que
una porcion significativa del parque
vehicular que circula por la Ciudad
tiene instalado un dispositivo de
rastreo que no estd homologado o
cuyo proveedor original yanobrinda
servicio de monitoreo con los estan-
dares requeridos.
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Para el empresario, la situacion es
incomoda: el equipo existe, funcio-
na, fue pagado y esta instalado. Sin
embargo, porno cumplirdetermina-
dos requisitos formales del gobierno
delaCiudad, ese activo nosirve para
respaldar una operacién que debe
ser auditada. Reemplazar hardware
en toda la flota no siempre es viable:
implica parar vehiculos, negociar con
proveedores, absorber nuevos cos-
tos y reescribir contratos vigentes.

TERCERIZAR EL MONITOREO SIN

REEMPLAZAR EL HARDWARE

Vigilia on Demand propone un
camino alternativo. En lugar de obli-
gar al cliente a desechar lo que ya
tiene, actla como centro de moni-
toreo tercerizado: toma la sefal de

los dispositivos instalados en los
vehiculos -incluso de equipos no
homologados- y la integra a su pla-
taforma, donde operadores entre-
nados trabajan 24/7 bajo protocolos
definidos, con trazabilidad comple-
ta, verificacién de eventos y respues-
ta escalada ante incidentes.

Elresultado esdoble.Porunlado, la
flota pasa a estar bajo una operacién
de monitoreo profesional, auditable
y conrespaldo documental. Por otro,
el cliente conserva su inversion pre-
via en hardwarey evita la disrupcion
logistica de cambiar equipos en
cada unidad. La homologacién del
dispositivo se discute en otra mesa,
con otros plazos; mientras tanto, la
operacién no se detiene y el riesgo
estd cubierto.
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COMO FUNCIONA EL SERVICIO

El modelo es simple y esta disefado

paraintegrarse sinfriccion ala opera-
cién del cliente:
+ Integraciéon de senal: recibimos
datos de GPS, telemetria y eventos
desde la plataforma del proveedor
actual del cliente.
Central de monitoreo 24/7: ope-
radores entrenados y habilitados
siguen los vehiculos en tiempo real,
con geocercas, rutas programadas,
alertas de desvio, detencién no pre-
vista, exceso de velocidad y eventos
de panico.
Protocolos a medida: cada cliente
define su propio arbol de respuesta
(aviso al conductor, llamada al res-
ponsable operativo, contacto con
fuerzas de seguridad, activacion de
seguros).
Reporteria auditable: informes por
viaje, por unidad y por periodo,
con registro de eventos verificados.
Material listo para presentar ante la
autoridad de aplicacion, la asegura-
dora o el comitente.

Denuncia electronica el €911 y
reenvio de datos a la Policia: Ante
un siniestro detectado Vigilia dara
inicio al protocolo exigido por la
Ciudad de Buenos Aires.

POR QUE ES IMPORTANTE

PARA EL NEGOCIO

Latercerizacién delmonitoreonoes
solo unarespuesta defensiva al avan-
ce normativo. Bienimplementada, se
convierte enunaventajacompetitiva
concreta.Untransportistaque puede
acreditar monitoreo profesional ante
suclientefinal-supermercado, petro-
lera, laboratorio, operador logistico-
tiene argumentos sélidos para soste-
ner precio frente a competidores que
solo ofrecen “tenemos GPS”. Lo mis-
mo vale para servicios de transporte
de pasajeros corporativos, donde la
trazabilidad es parte del estandar de
calidad esperado.

Aesosesumantresbeneficios medi-
bles: menor siniestralidad declarada,
mejora en la renegociaciéon de poli-
zas de seguros (muchas asegurado-
ras bonifican flotas con monitoreo
verificable) y reducciéon del riesgo
reputacional ante un incidente. Un
siniestro con respaldo documental
se resuelve; un siniestro sin respaldo
escala.

QUE SIGNIFICA SER

SOCIO ESTRATEGICO

Vigilia on Demand no se posiciona
como un proveedor de commodity.
el término“socio estratégico”implica

tres compromisos concretos con el
cliente:

« Acompanamiento en la transi-
cién:asistimos al cliente en el releva-
miento de su flota actual, en el diag-
noéstico del hardware instalado y en
la definicidn del plan de convergen-
cia hacia un parque completamente
homologado, cuando corresponda.

« Flexibilidad contractual: el servi-
cio puede ser mensual para todo el
Mercosur o de facturacion diaria por
cada unidad que ingresa a la Ciudad,
yaquesedisefael SLA enfuncionde
la operacién real del cliente.

«Relacién directa con quien decide:
el cliente tiene acceso a referentes
operativos y comerciales que cono-
cen su caso. No hay mesa de ayuda
genérica ni ticketera impersonal.

Para una empresa de transporte, lo
gue estd en juego no es solamente
cumplir con una exigencia formal.
Esta en juego la continuidad opera-
tiva, la relacién con los clientes fina-
lesy lavaluacion del propio negocio.
Una flota con monitoreo profesional
documentado vale mas que la mis-
maflotasin esacobertura, tanto para
vender un servicio como para ven-
der la empresa.

CONCLUSION

El endurecimiento de los controles
en CABA no es una coyuntura, es una
tendencia consolidada que seguird
profundizdndose. Frente a ese esce-
nario, las empresas de transporte y
las flotas corporativas enfrentan una
disyuntiva practica: invertir de gol-
pe en el reemplazo de su proveedor
actual o encontrar una solucién que
les permita capitalizar lo que ya tie-
nen instalado.

Vigilia on Demand ofrece exacta-
mente ese puente: convertir un dis-
positivo de seguridad no homologa-
do en una operacion de monitoreo
profesional, verificable y auditable
que ofrezcagarantiasdetrazabilidad.

El cliente gana tiempo, conserva
su inversiéon y cumple con el estén-
dar que el mercado exige. Nosotros
aportamos la central, los operadores,
los protocolos y la experiencia.

Laseguridad de unaflotanodepen-
de solo del equipo que lleva a bordo.
Depende de quién esta del otro lado
del sistema, observando en tiempo
real, listo para actuar.

Eselugaresel nuestro, siempre con-
fiando en el crecimiento colaborati-
vo del sector.
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La crisis de chips

Mientras el mundo celebra el crecimiento récord de la industria de semiconductores, impulsada por

la IA, la concentracion de la demanda y el contexto geopolitico, esta nueva crisis ya empieza a

impactar en precios, disponibilidad y planificacion tecnolégica a nivel global.
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TECHNOLOGY

El semiconductor:
cerebro invisible de la
electrénica, que controla
la electricidad y da vida

a todos los chips.

Lic. Diego Madeo

' diego.madeo@garnet.com.ar

LB

D urante la pandemia, la crisis
desemiconductoresteniauna
cara visible. Era tangible, casi obvia:
fabricas detenidas, cadenas logis-
ticas colapsadas, industrias enteras
frenadas porlafaltade componentes
que, hastaesemomento, pareciame-
nor.Laimagen de autosincompletos
esperando un chip se volvié simbolo
de una época. El problema era evi-
dente, faltaban semiconductores.
Elfuerteincremento enlademanda
de dispositivos electrénicos desbor-
ddlacapacidad de produccidony des-
encadené una crisis global. Pero hoy
emerge un fenémeno distinto, mas
silencioso, que comienza a reflejarse
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enelaumento de costosalolargode
toda la cadena.

Muchos creimos que superado ese
cuello de botella, el mercado encon-
traria un nuevo equilibrio. Que la in-
dustria aprenderia, que diversificaria
riesgos y que la experiencia reciente
dejaria una cadena de suministro
mas resiliente. Se crearon nuevas fa-
bricas, se invirtid muchisimo dinero
en reacomodar la industria de los
semiconductores, pero lo que estd
ocurriendo en 2026 cuenta una his-
toria distinta.

Antes de seguir, me gustaria ex-
plicar qué es un semiconductor: en
esencia, es el material que permite
controlarelflujodeelectricidadyque
davida alos chips que hacen funcio-
nar practicamente todalatecnologia
queusamosadiario,desdeun celular
hasta un sistema de seguridad.Es,en
otras palabras, el cerebroinvisible de
la electrénica moderna.

EVOLUCION DE UNA CRISIS

Noestamosfrenteaunanuevacrisis
igual a la anterior. Estamos frente a
su evolucioén.

Un andlisis reciente advierte que
la crisis de chips ha regresado, pero
con otra légica. Ya no se trata de una
escasez generalizada, sino de un fe-
némeno mucho mas dificil de de-
tectar, una tension profunda en seg-
mentos especificos, impulsada por
una transformacion tecnoldgica sin
precedentes.Los niUmeros,aprimera
vista, parecen contradecir cualquier
diagndstico negativo. La industria
global de semiconductores crece a
tasas récord y se proyecta hacia un
mercado cercanoalbilléndedolares.
Lamemoria,especialmente, muestra
incrementos impulsados por la inte-
ligencia artificial.

Todo indica que la maquina esta
funcionando. Y, sin embargo, algo
no termina de encajar, porque este
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crecimientonoeshomogéneo.Esse-
lectivo.Esconcentrado.Y, sobretodo,
es profundamente desigual.

La irrupcion de la inteligencia arti-
ficial estd reconfigurando la asigna-
cién de recursos a nivel global. Los
sistemasdelAnosolodemandan po-
tencia de célculo; requieren volume-
nesmasivosde memoriadealtavelo-
cidad y una infraestructura capaz de
mover datos a una escala inédita. En
ese contexto, la capacidad producti-
vacomenzdaorientarsehaciadonde
estd el mayor valor econémico.

Esunfenémenosilencioso, perode-
terminante. La inteligencia artificial
funciona, en términos industriales,
como una verdadera aspiradora de
capacidad. Absorbe silicio, absorbe
memoria, absorbe recursos de fabri-
cacion.Ylohaceaunavelocidad que
la oferta global no logra acompanar.

Elresultado no es una escasez total,
sino algo mas complejo, un mercado
que sigue creciendo, pero que em-
pieza a desbalancearse.

A diferencia de lo ocurrido entre
2020y 2023, hoy no faltan todos los
chips por igual. Faltan, o se encare-
cen, aquellos que estan en el centro
de la nueva economia digital. La
memoria, por ejemplo, vuelve a ser
un punto critico, con proyecciones
de aumentos significativos en seg-
mentos vinculados a servidores y al-
macenamiento. Esa presion, lejos de
quedar confinada al mundo de los
data centers, comienza a trasladarse
a toda la cadena tecnoldgica.

Porque cuando sube la memoria,
sube el costo del almacenamiento.
Cuando sube el almacenamiento,
sube el costo de la nube. Y cuando
la nube se encarece, el impacto se
derrama sobre multiples industrias,
incluso aquellas que no participan
directamente del desarrollo de in-
teligencia artificial. ;Quién hoy no
almacena informacién en la nube?
;O quién no gestiona su sistema de
facturacion sobre plataformas digi-
tales conectadas?

EL VERDADERO DESAFIO

Laindustriadelaseguridad electré-
nica enfrenta un desafio particular

La industria de los semiconducto-
res no estd en crisis en términos de
demanda. Estd en crisis en términos
deequilibrio.Elcrecimientoestacon-
centrado en pocos segmentos, y esa
concentracion redefine prioridades.
De hecho, ya hay estimaciones que
indican que una porcién minima de
la produccién, vinculada a chips de
inteligencia artificial, concentra una
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La inteligencia artificial

funciona, en términos &

industriales, como una
verdadera aspiradora
de capacidad.

-
£

partedesproporcionadadelosingre-
sos globales del sector.

A esta dindmica se suma un factor
que nunca dejoé de estar presente,
la geopolitica. Los semiconductores
dejaron de ser simplemente uninsu-
mo tecnoldgico para convertirse en
unrecursoestratégico.Lasrestriccio-
nes comerciales, las tensiones entre
potenciasy laconcentracion produc-
tiva en determinadas regiones del
mundo agregan una capa adicional
deincertidumbre. Hoy, el acceso a la
tecnologia no depende Unicamente
de la capacidad industrial, sino tam-
biéndedecisionespoliticasyalianzas
internacionales.

DESAFIOPARTICULARPARALAIN-
DUSTRIA DE LA SEGURIDAD

No porque vaya a desaparecer el
acceso a componentes, sino porque
cambia la forma en que ese acceso
se construye. Los plazos dejan de ser
previsibles, los costos comienzan a
moverse con mayor frecuencia y la
prioridad de produccién se desplaza
hacia sectores con mayor capacidad
deinversion y volumen. Las grandes
compaiias chinas de fabricacién de
productos ya han aumentado sus

El acceso a la tecnologia se

vuelve, cada vez mas, una
cuestion estratégica.

precios dos veces en el afio y se pre-
vee que siga incrementando.

Ya no se trata de reaccionar ante la
falta de productos, como ocurrié du-
rante la pandemia. Se trata de antici-
par un escenario donde la disponibi-
lidad existe, pero no necesariamente
en las condiciones esperadas.

Ese es, quizas, el mayor aprendizaje
de esta nueva etapa. La fragilidad no
desaparecid. Simplemente cambié
de forma.

Hoynovivimosenunsistema colap-
sado, sino en un sistema que funcio-
na... pero bajo tensién. Un sistema
donde la demanda crece mas rapido
quelacapacidaddeadaptacion,don-
de la innovacidn redefine las reglas
y donde el acceso a la tecnologia
se vuelve, cada vez mas, una cues-
tién estratégica. Y en ese escenario,
donde el “cerebro” de la economia
moderna entra en una fase de des-
equilibrio, el impacto ya no es inme-
diato ni evidente. Hace un tiempo
escribi que éramos “simplemente
vulnerables frente a la tecnologia”.
Hoy lo sigo sosteniendo, pero con
una diferencia. Antes la vulnerabili-
dad venia por la escasez. Hoy viene
por la complejidad. m

<53



SEGTEC

1000 L0 QUENEGESITAS PARR UENDER
SERURIDAD, EN UN SOLO LUGAR

PRODUCTOS CONFIABLES, STOCK REAL Y RESPALDO PARA
QUE TUS INSTALACIONES CREZCAN

129PMB B 6
& Non. v € Camaras
Rastreados NOMERE DE SUEMPRESA =
Sistema de seguridad

FullDetect

Disparado

8%

VDEL SALON

En SEGTEC trabajamos para que Somos un retail mayorista de
instaladores e integradores se seguridad electrénica con equipos
enfoquen en lo importante: cerrar probados, variedad de marcas,
proyectos y hacerlos bien. disponibilidad inmediata y
asesoramiento técnico real.

ACA NO SOLO COMPRAS PRODUCTOS: ENCONTRAS UN SOCIO QUE ENTIENDE TU TRABAJO
Y TE ACOMPANA EN CADA INSTALACION.

|| 5352 8344 51 113269 6309 , © @segtec.ar



https://api.whatsapp.com/send?phone=541132696309
Tel:+541153528344
www.instagram.com/segtec.ar/

KIT MARSHALL GO

- e — r . e
= . \ wil = 1007 >
"‘ ' ) < Marshall Infinit >
' Total

i MARSHALL
',‘ PROPIEDAD
| SEGURA

NUEVOS PRECIOS
AL INSTALADOR

iMas competitivo que nunca!

Wifi real, sin necesidad Sensor con pila CR123A, Programacion ultra Potente sirena
de cables ethernet. 3 a 5 afos de vida. rapida en espaniol. incorporada.

iCONTACTANOS AHORA
PARA OBTENER LA PROMO!

Tinogasta 2748, C.A.B.A <) 11 3456 6277

www.alarmasmarshall.com.ar



www.alarmasmarshall.com.ar
https://api.whatsapp.com/send?phone=541134566277
https://maps.app.goo.gl/XmLBpkoCGZkJkq1G6
www.alarmasmarshall.com.ar

&+ Opinion Profesional

Al final, el usuario tenia razon

Los cambios tecnoldgicos en la industria de la sequridad, principalmente en el mercado de intrusion

y sistemas contra incendios, se enfocan en las necesidades del usuario, a quien con nuevas soluciones

y ecosistemas se le resuelven nuevas dindmicas

Santiago Lovera

Gerente de productos de Alarma
e Incendio en Hikvision Argentina
Santiago.Lovera@hikvision.com

iE

D urante afos, muchas empre-
sas creyeron tener la razén:
BlackBerry pensé que los teclados
fisicos eran indispensables, Block-
buster creyé que nadieiba adejarde
alquilar peliculas en tiendas, Nokia
creyd que el hardware era mas im-
portante que la experiencia y todas
tenianalgoencomun:pensarondes-
de el productoy no desde el usuario.
Elmercadocambidyelusuariocam-
bié. Las empresas no desaparecen
porque cambia el mercado, desa-
parecen porque no cambian con él.

EL USUARIO NO QUIERE

PRODUCTOS, QUIERE SOLUCIONES

Antes la seguridad era una cdmara,
unaalarmaounsensoryenlaactua-
lidad, el usuario espera: integracion,
automatizacion, prevencion. Ya no
alcanza con vender dispositivos ais-
lados.Ahoraseesperaunecosistema

El negocio dejo6 de ser vender equi-
pos; ahora es resolver necesidades.
Ese es el cambio de paradigma.

EL USUARIO NO QUERIA MAS

TECNOLOGIA, QUERIA MAS

SIMPLEZA

Durante afos creimos que ofrecer
mas tecnologia era suficiente; mas
equipos,mascables,masinstalacion,
mascomplejidad...Peroelusuariono
queriacomplejidad, queriafacilidad.

Antesinstalarseguridadsignificaba
romper paredes, pasar cables, de-
pender del técnico y, muchas veces,
incomodar al cliente.

Hoyelusuarioquierecontrolartodo
desde el celular, resolver rapido, en-
tender lo que usa...

Tener la mejor tecnologia es util;
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entender al usuario es vital. No ven-
demos sensores, vendemos tranqui-
lidad simple.

EL USUARIO QUERIA LIBERTAD Y

PORESO GANO LO INALAMBRICO

Durante afos pensamos que el
cable era sinénimo de seguridad,
aunque el usuario valoré otra cosa:
la libertad. Libertad para instalar ra-
pido, mover dispositivos, controlar
desde cualquier lugar.

Antesinstalar podiatomardias.Hoy,
en horas el sistema esta funcionando.

Qué es mas caro en 2026, jel cable
oelaire?”

Muchos siguen comparandoel pre-
cio de un sensor cableado con el de
uno inaldmbrico. Pero en la Argenti-
naactual el cobre, los ductosy, sobre
todo, la hora hombre de un técnico
calificado, son los insumos que mas
subieron. Con inalambrico, el costo
total de instalacion baja un 40%. Eso
es margen de ganancia directo para
el instalador.

El mercado argentino cambié. El co-
bre sube, los viaticos suben y el tiem-
po de los técnicos es el recurso mas
caro de una empresa. Si su negocio
depende de cuantos metros de ca-
ble puede pasar por dia, tiene un
techo muy bajo. La pregunta no es

sielsistemainaldmbricofunciona-ya
sabemos que es estdndar mundial-,
sino jcuanto dinero esta dejando de
ganar la empresa por seguir atada a
un cable?”

No fue solo un cambio tecnolégi-
co, fue un cambio de control, porque
ahoraelusuariosiente queelsistema
es suyo.

Cierren los ojos un segundo y vi-
sualicen esta escena: lunes, son las
tres de la tarde y estan subidos a una
escalera a cuatro metros de altura.
Hace calor. El pasacables se acaba de
trabarenunacaneriaviejayelcliente,
desdeabajo, lespreguntaportercera
vez si falta mucho porque tiene que
salir.

Ustedes lo saben: tienen las manos
negrasdehollin,losdedos marcados
por pelar cables y todavia no encen-
dieronlacentral. Enesemomento,no
son expertos en seguridad sino re-
henes de unainfraestructura que no
perdona. Estan vendiendo su fuerza
fisica, su espalday sus horas de vida
por unos metros de cobre.

Pero mientras ustedes estan ahi a-
rriba, el mundo afuera cambid. En
2026 el tiempo ya no es dinero, es
supervivencia. En Argentina el costo
demoverunacamioneta,depagarun
seguroydemantenerauntécnicoen
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la calle subié mas rapido que cual-
quier presupuesto.

Seguir instalando sistemas cablea-
dos por costumbre es como intentar
navegar usando un mapa de papel
en la era del GPS. No es que el cable
seamalo; es que el cable es un techo
que no los deja crecer.

Imaginen entrar a esa misma casa,
pero esta vez sin taladro pesado.
Sacan un sensor de la caja, abren
su celular, escanean un cédigo QR
y (“beep”), el sistema ya sabe quién
es,dénde estay qué tiene que hacer.
Mientras en el sistema viejo seguis
pelando cables y buscando la resis-
tencia de fin de linea, aca (‘beep’) ya
terminaste.

Pasamos de lainstalacién defuerza
a la configuracion inteligente. Bien-
venidos a la era donde la herramien-
ta principal no es un taladro sino un
smartphone.

Entre un rollo de cable de 100 me-
tros y un sensor inaldmbrico, jcual
prefieren cargar en la camioneta? El
mercado hablé claro: lo inaldmbrico
dejé desernovedad paraconvertirse
en estandar.

EL USUARIO YA NO QUIERE

PROTEGER COSAS,

QUIERE PROTEGER VIDAS

Antes laseguridad protegia bienes.
Hoy protege personas contra incen-

S Negocios de o

eguridad

dios, fugas de gas, sobrecalenta-
mientos. Todo cambid, ya no habla-
mos de equipamientos, hablamos
de prevencion, tranquilidad, cuida-
do.Laseguridad dejéo deserreacciéon
y paso a ser prevencion.

Cuando protegemosyvidas, nuestro
trabajo vale mucho mas.

EL CAMBIO NO ES EL PROBLEMA,

ES LA OPORTUNIDAD

Muchas empresas vieron el cambio
como una amenaza, pero el cambio
no viene a destruir el negocio, viene
aampliarlo. Mas soluciones. Mas ser-
vicios. Mas valor.

Lo Unico constante es el cambio y
ahi esta la oportunidad.

Sientendemosloqueelusuarione-

Difusora de conocimiento

Motor de crecimiento

Confiable

cesita y entendemos que eso evolu-
ciona permanentemente, entonces
podemos crecer junto a él.

AL FINAL,

EL USUARIO TENIA RAZON

Tenia razén cuando pidié mas sim-
pleza,cuandoeligiélibertad,cuando
dejo de buscar productos para bus-
car soluciones y cuando empezé a
exigir prevencion y no solo reaccion.

Nuestro desafio hoy no es resistir
esecambio.Nuestrodesafioesacom-
panarlo.

Porque quien escuchaal usuariono
solo vende mas, construye el futuro
del negocio.

Alfinal,elusuarioteniarazén.Siem-
pre tiene razén. |

Publicacion lider sobre Empresas, Productos
y Servicios de Seguridad Electrénica

@negociosdeseguridad
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Conectividad sin puntos ciegos

HELLGRUN
+54 911 2617-3712
ventas@hellgrun.com.ar
www.hellgrun.com.ar

n seguridad electrénica hay

una tensidn constante entre
lo que se detecta y lo que realmen-
te importa. Durante afios, el desa-
fio no fue solo captar eventos, sino
sostener sistemas que funcionen de
maneraestable, continuay confiable
en contextos reales. Porque en este
rubro, la diferencia no esta en sumar
tecnologia, sino en lograr que cada
componenterespondacuandotiene
que hacerlo.

En esa linea, las ultimas mejoras en
el ecosistema Hellgriin apuntan pri-
mero a lo esencial: la base del siste-
ma.ElpanelKummert,comoelaliado
mas importante de los sistemas de
seguridad, incorpora una evolucién
clave en su comunicador WiFi. Ya no
depende de una Unica red, sino que
puede gestionar hasta tres conexio-
nes configuradas y alternar automa-
ticamente segun disponibilidad y
calidad de sefal. Esto permite soste-
ner la conectividad sin intervencion
manual, incluso ante caidas de red,
y recuperar la conexion preferida
cuando vuelve a estar disponible.

Asuvez, desdeHellgriinConnectes
posiblevisualizarelentornoderedes
del panel en tiempo real, facilitan-
do configuraciones mas precisas y
diagnésticos remotos sin necesidad
devisitas técnicas.Inclusoeninstala-
ciones ya operativas, la transicion es
transparente: el sistema migra auto-
maticamente la configuracion exis-
tente. En términos concretos, esto se
traduce en continuidad de servicio,
menor dependencia operativay ma-
yor previsibilidad.

Sobre esamismalégicaderespues-
tainmediata,seapoyaotrodelosele-
mentos que la compafia incorpora
al mercado, el boton SOS. Pensado
para situaciones criticas, su simplici-
dadeliminacualquiertipodefriccién
en el uso. No hay menus ni pasos in-
termedios, la accion es directa. Su
alcance amplio y su construccién
robusta lo preparan para entornos
exigentes, donde lo importante no
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es la cantidad de funciones, sino la
capacidad de actuar sin demoras.

EL ROL DEL SOFTWARE

Pero la seguridad real no se basa
solo en los componentes sino tam-
bién en un sistema que ordena y
crea eficiencia. Ahi es donde entra
Hellgriin Check, mas que una apli-
cacion, funciona como un punto de
articulacién entre usuario, operador
y sistema. Centraliza la gestiéon de
multiples alarmas, define accesos
segun perfiles y transforma la co-
municaciéon en un proceso directo,
visible y en tiempo real.

En ese entorno, los eventos dejan
de ser notificaciones aisladas para
convertirse en instancias de interac-
cién concreta. Si ocurre una alerta,
setrabaja sobre esaalerta. Siel usua-
rio la visualiza, el sistema lo registra.
Esto reduce tiempos, elimina supo-
siciones y mejora la capacidad de
respuesta.

Sin embargo, incluso con una ope-
racion profesional persiste un pro-
blemaestructuralendondelossiste-
mas tradicionales detectan, pero no
interpretan. Sensores de movimien-
to, apertura oinfrarrojos cumplen su
funcién, pero no aportan contexto.
En interiores pueden ser confiables
bajo ciertas condiciones; en exte-
riores, la incertidumbre aumenta. Y
ahi es donde aparece el verdadero
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desafio del monitoreo moderno:

validar si un evento representa una
amenaza real.

DEL DATO AL CRITERIO:

EL PROXIMO PASO

Elfuturo dela seguridad, entonces,
no pasa por reemplazar estos dispo-
sitivos, sino por complementarlos
conmasinformaciéon.Enese camino,
Hellgriin avanza hacia una integra-
cién mas profunda entre hardware
y software, donde la clave ya no es
solorecibiralertas, sino entenderlas.

El préximo paso del sistema apun-
ta justamente a incorporar camaras
con analitica e inteligencia artificial
dentro del mismo ecosistema. La |6-
gica es clara, si un evento se dispara,
deberia poder contrastarse con evi-
dencia que nos de tranquilidad en
casos de falsas alarmas o que acom-
pafne en caso de peligros reales.

Esto implica trabajar con zonas vir-
tuales, lineas de cruce y reglas confi-
gurables que permiten filtrar qué es
relevante y qué no. Cuando ocurre
una alerta, el sistema dard informa-
ciénvisual suficiente parainterpretar
el contexto en segundos.

No se trata de reemplazar la de-
cision humana, sino de mejorarla.
Porque en seguridad electrdnica,
el verdadero diferencial ya no esta
en detectar mas, sino en entender
mejor. |l
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Incorpora la ultima
tecnologia en
soluciones de
control de accesos

UBIO-X RIS

El nuevo control de acceso y terminal de
tiempo y asistencia con reconocimiento
de iris y sensor térmico integrado.
Reconoce al iris a hasta 50cm de
distancia al mismo tiempo que mide la
temperatura del usuario.

Su alto rendimiento garantiza una
velocidad de emparejamiento de hasta
40.000 templates por segundo
brindando una mayor seqguridad.

AC-1100

La terminal de gestion vy
control de accesos y horarios,
permite la autentificacion
multimodal, identificando
al usuario a través del uso
de tarjeta RFID, llave movil
y clave numérica o PIN.

Admite comunicaciéon con
sistema de tarjeta movil y
de Bluetooth para mayor
conveniencia y comodidad.

UBIO-X FACE

Posee la ultima tecnologia
en reconocimiento facial.
Es capaz de identificar
personas a una distancia
de hasta 3 metros, aun con
la presencia del barbijo, al
mismo tiempo que mide su
temperatura corporal.

Prohibe el acceso a aque-
llos que posea una alta
temperatura y da un aviso
ante la ausencia de barbijo.

UBio-X Face

@erc
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Supresion de incendios en baterias de litio

Y

SISTEMAS DE DETECCION Y
EXTINCION DE INCENDIOS

SIS

+54 11 4585-1957
info@sis.com.ar
www.sis.com.ar

El crecimiento acelerado de los
sistemas de almacenamiento de e-
nergia, impulsado por la electrifica-
cién industrial, trae consigo un ries-
go que el sector ya no puede tratar
como secundario: los incendios en
baterias de ion-litio.

A diferencia de los incendios con-
vencionales, estos eventos impli-
can combustion en fase gaseosa,
propagacion celda a celda y re igni-
cion retardada tras el fuga térmica.
Se trata de escenarios que ocurren
en espacios cerrados, con acceso
restringido y fuentes de energia
persistentes, donde los sistemas de
supresion tradicionales como rocia-
dores 0 agentes gaseosos a presion,
presentan limitaciones concretas.

Los generadores de aerosol con-
densadoDSPA, fabricadosenHolan-
da bajo estandares europeos, estan
disefiados especificamente para
estetipoderiesgo.Sumecanismode
accion interrumpe la reaccion qui-
mica en cadena de la combustion y
mantiene una atmosfera supresora

estable durante al menos 30 minu-
tos post-descarga, reduciendo sig-
nificativamente el riesgo de re-igni-
ciéon mientras el equipo permanece
energizado.

Desde el punto de vista de la insta-
lacién, suarquitecturasin presionno
requiere cilindros, tuberias ni salas
dedicadas.Losgeneradoressemon-
tan directamente dentro del recinto
aproteger, entre ellos contenedores
BESS, armarios de conversién ogoén-
dolas de aerogeneradores, y seinte-
gran con cualquier FACP certificado
mediantedetectoresdehumo, calor
uotrastecnologiasestandar.Estolos
hace validos tanto para obra nueva
como paraproyectosdemoderniza-
cién sin necesidad de modificacio-
nes estructurales.

Con una vida util de 15 afos sin
recargas ni controles de presion, el
costo de mantenimiento es minimo
frente a otras tecnologias. Cuentan
con certificaciones EN 15276-1, ISO
15779 y UL 2775, y estan homolo-
gados para zonas ATEX.

CityMesh MAX, primer panel con IA para monitoreo de alarmas

DEITRES

+54 223 495-2500
hi@deitres.com
www.citimesh.deitres.com

El sector de la seguridad electré-
nica vivié un hito fundamental con
el lanzamiento oficial de CityMesh
MAX:apocomasdeunmesdesulle-
gada al mercado, elimpacto ha sido
excelente, superando las expectati-
vas tanto en adopcién tecnoldgica
como en respuesta operativa por
partedelasempresasde monitoreo.

INTELIGENCIA ARTIFICIAL

APLICADA

La llegada de Maia no fue solo una
evolucion de hardware; fue el de-
but de las primeras funciones de
nuestra asistente de servicio basada
en Inteligencia Artificial. Maia llegé
para transformar la interaccién con
el usuario final, permitiendo que las
centralesdeleguentareasdesoporte
y consulta en una|A capaz de apren-
dery resolver de forma inmediata.

Junto a Kairon (nuestro operador
virtual de alarmas), Maia completa
un ecosistema de “Monitoreo Asisti-
do” que ya permite a las empresas

reducir su carga administrativa y
enfocarse en la seguridad real.

Un impacto que se traduce en efi-
ciencia. La recepcion por parte de
la comunidad de seguridad ha sido
contundente. Las empresas de mo-
nitoreo que ya utilizan CityMesh
MAX disfrutan de un ecosistema de
alto alcancey excelente estabilidad.
Ademas de asegurar la comunica-
cién de sus clientes armando redes
mesh (el equipo reporta también
por 4Gy WIFI), los usuarios destacan
la capacidad de ofrecer un servicio
diferenciadoymoderno,alejandose
de los modelos de monitoreo tradi-
cionales y estancados.

ElfuturoeshoyConCityMesh MAX,
la Inteligencia Artificial dejé de ser
una tendencia futura para conver-
tirse en una herramienta de renta-
bilidad diaria. Desde el pasado 11
de marzo, el monitoreo profesional
tiene un nuevo estandar: mas inte-
ligente, mas humano y, sobre todo,
mas eficiente. |
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CITYIIESH

El primer panel con |A

que revoluciona el monitoreo CITYI'ESH
profesional.

Reduci falsas alarmas y escala tu operacion con la nueva familia
de sensores. La evolucion técnica que tu negocio estaba esperando.

Filtrado Inteligente Ecosistema 433 MHz
IA aplicada para eliminar eventos falsos Alta estabilidad para grandes espacios

Instalacién Plug & Play Proteccion de Exterior
Setting total en la App para ahorrar tiempo Barreras inalambricas disponibles

Mas alcance significa menos limitaciones en campo.
Mas variedad significa mas posibilidades para tu operacion.

AR: +54 (223) 5189343 | CO: (+57) 1 794 1939 | US: +1 (86) 697 80747 Powered by
web: citymesh.deitres.com | e-mail: hi@deitres.com DEITR=S
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Sensor anticolision BCT-AX3
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GARNET TECHNOLOGY
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El radar de onda milimétrica BCT-
AX3 puede detectarvehiculosy per-
sonasal pasardebajodeunabarrera
conunadeteccién precisay unafacil
instalacion, lo que puede reempla-
zar el detector de bucle inductivo
tradicional paravehiculosterrestres.
El radar anticaida de la barrera, asi-
mismo, puede controlar con preci-
sion la subida y bajada de la barrera
medianteeltrabajocooperativocon
elcontroladordelabarreramientras
se detecta el vehiculo.

El sensor esta disefiado para evi-
tar colisiones; se instala en la caja
de la barrera de estacionamiento
reduciendo costos y tiempo de ins-
talacion, detectando el drea situada
debajodelbrazodelabarrera,loque
garantiza que, si se detecta a per-

GarnetTechnology llevaal PC-1000
aunnuevo nivel,integrando unaar-
quitectura de radiofrecuencia opti-
mizadaquesetraduceenmasalcan-
ce efectivo y mayor estabilidad de
enlace en instalaciones reales. Con
Wi-Fi + 4G/3G/2G embebido, 32
zonas inaldmbricas programables
desdeappyvinculaciéonporQR,alta
capacidad de usuarios y actualiza-
cidbnautomatica pornube (FOTA), el
PC-1000 se consolidacomo unapla-
taforma lista para hogares, comer-
cios y operaciones de monitoreo.

El PC-1000 incorpora actualizacio-
nes internas en su arquitectura de
RF (radiofrecuencia) orientadas a
mejorar la distancia operativa y la
robustez de comunicacién con pe-
riféricos, especialmente en escena-
rios desafiantes: viviendas grandes,
muros densos, locales con interfe-
rencias o instalaciones con multi-
ples obstaculos.

A diferencia de otras propuestas
delsegmento “hogar” de uso princi-
palmente automonitoreado, el PC-
1000 esté disefiado como un hub
profesional: bidireccional, super-
visado, con diagnéstico y pruebas
en tiempo real, y con herramientas
concretas para instalacion, servicio
y postventa.

sonas o vehiculos dentro del area
de deteccion, el brazo de la barrera
no se cerrard, evitando asi dafos a
personas o vehiculos.

Se ha demostrado que es mucho
mas preciso y conveniente que el
detector de bucle tradicional y los
sensores IR que fallan ante incle-
mencias del clima o suciedad.

Gracias al disefio mejorado que
integra una app disponible en An-
droid o IOS y través de bluetooth,
este producto puede distinguir
con precision el paso de personas
y automoviles para evitar dafnos al
automovil, lesiones a personas o
condiciones de no caida.

Dada su construccion y tecnologia
el radar BCT-AX3 puede funcionar
bajocualquiercondicionclimatica. m

CARACTERISTICAS

- Tecnologia RF bidireccional y su-
pervisada, con enfoque en confia-
bilidad de enlace.

- Hasta 220 usuarios en app y buffer
de eventos para auditoria y traza-
bilidad.

- Test de dispositivos en tiempo real
(test de paseo) para validar cober-
tura en obra.

«FOTA:actualizacién automaticade
firmware via nube, manteniendo
el sistema al dia sin intervencion
compleja.

- Bateria Li-ion integrada para con-
tinuidad ante cortes.

DESTACADOS TECNICOS

+ RF 433.92/434 MHz, comunicacion
bidireccional y supervisada.

» Wi-Fi + 4G/3G/2G embebido, mi-
cro-SIM.

- 32 zonas, 64 controles/botones,
PGM:s inalambricas para automa-
tizaciéon delhogar,compatibilidad
con periféricos de la plataforma.

-Sirenainternay soporte de sirenas
inalambricas.

-Vinculaciéndedispositivos porQR.

- Test de paseo en tiempo real.

- Diagnéstico inmediato de nivel de
senal.

- Programacién remota via app. |
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Nueva linea de Cargadores
para vehiculos eléctricos

Con oportunidad de expandir el mercado y seguir consoliddndose como una de las empresas referentes
del sector, Cygnus Electronics presenta su linea de cargadores para vehiculos eléctricos, un segmento
automotor que comienza a desarrollarse de manera sostenida en el pais.

La movilidad eléctrica dejé de ser una
promesa para convertirse en una reali-
dad. El parque automotor nacional in-
corpora de manera sostenida vehiculos
eléctricos e hibridos enchufables, gene-
rando una demanda creciente de infra-
estructura de carga que el mercado local
aln no puede satisfacer. Para Cygnus
Electronics, este escenario representa
una oportunidad natural de expansion.
La misma red de distribuidores, integra-
dores y clientes del rubro de la seguri-
dad electrénica se encuentra hoy ante la
necesidad de incorporar soluciones de
carga confiables, con respaldo técnico
localy estandares de calidad comproba-
dos. Con desarrollo e ingenieria propios,
Cygnus esta en condiciones de ofrecer
exactamente eso.

CARGADORES EV:

ESTANDAR Y TECNOLOGIA

Los cargadores para vehiculos eléctricos
-conocidos técnicamente como EVSE-
son dispositivos que suministran ener-
gia de forma controladay segura a la ba-
teria del vehiculo. Existen distintos
niveles de carga segun la potencia en-
tregada: desde la carga lenta domiciliaria
hasta la carga rapida en corriente conti-
nua para uso publico en sitios con infra-
estructura eléctrica adecuada. Argentina
comparte con Europa el estandar CCS2
(Sistema de Carga Combinado Tipo 2),
actualmente el mas adoptado a nivel
mundial y el dominante en nuestro pais.
Su principal ventaja es que integraen un
Unico conector la compatibilidad con
carga lenta y rapida, cubriendo asi la

gran mayoria de los vehiculos eléctricos
disponibles en el mercado local. Cygnus
desarroll6 toda su linea bajo este estan-
dar, garantizando compatibilidad y vi-
gencia tecnolégica.

LINEA DE PRODUCTOS CYGNUS EV

La linea de cargadores Cygnus trabaja en
corriente alterna con conector Tipo 2,
orientada al uso privado en entornos re-
sidenciales y corporativos. Cuentan con
certificacion de Seguridad Eléctrica TUV
y UL. Se presentan dos modelos portati-
les: uno monofasico de hasta 2,2 kW con
enchufe doméstico de 10A, pensado
para quienes buscan una solucién de en-
trada sin necesidad de instalacién adi-
cional, y un segundo modelo trifasico de
hasta 11 kW con adaptadores intercam-




SEA UN EXPERTO DE LA SEGURIDAD ELECTRONICA

Big Dipper | www.bigdipper.com.ar

biables compatibles con los distintos to-
macorrientes de potencia del mercado,
modelos CY-EV1-1P10Ay CY-EV1-3P16A
respectivamente.

Para instalacion fija, la linea de montaje
en pared -Wall Box- ofrece versiones mo-
nofasicas de hasta 7 kW (CY-EV2-7KW) y
trifasicas de 11y 22 kW (CY-EV2-11KW;
CY-EV2-22KW), los dos primeros con
cable de carga incluido; el ultimo con
socket tipo 2 cubriendo desde el garaje
de casa hasta el uso corporativo de alta
demanda, también permiten gestionar la
carga desde la App “Tuya”.

La oferta se completa con una linea de
cables de carga monofasicos y trifasicos
en distintas potencias y longitudes, abar-
cando ampliamente la diversidad de ne-
cesidades del mercado nacional.

SOBRE CYGNUS ELECTRONICS

Con mas de 20 anos de trayectoria en el
mercado nacional de la seguridad elec-
trénica, Cygnus Electronics se consolido
como una empresa lider en el sector. Su
historia no es solo la de una compaiia
que crecib, sino la de una organizacién
que supo anticiparse al futuro: hace mas
de cinco anos incorpor6 un sistema de
energia solar On-Grid en su sede central,
construyo su edificio con ventanas im-
portadas de Alemania con bloqueo de
rayos UV para reducir el consumo de co-
rriente eléctrica en verano y tomd la de-
cision de convertir integramente su flota
de reparto a utilitarios 100% eléctricos.
Cada una de estas acciones refleja una
visién clara: eficiencia, auto sustentabili-
dad y consumo responsable de los re-
cursos. Es esa misma vision la que hoy la
lleva a dar un nuevo paso, esta vez hacia
la infraestructura de carga para vehicu-
los eléctricos.
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;Vender caro o barato?

El dilema que puede hundir (o salvar) a su empresa de seguridad

El modelo CARato propone una tercera via: cobrar precios altos y ser

percibido como la opcién mds conveniente. Una estrategia que ya estdn

aplicando los mejores proveedores de la industria.

Ariel Bafos
Economista - Fundador de
Fijaciondeprecios.com

En el negocio de la segu-
ridad, el precio suele ser un
campo de batalla permanen-

te. Alarmas, monitoreo, vigilancia,
ciberseguridad: tarde o temprano,
muchos proveedores terminan re-
curriendo a descuentos para cerrar
operaciones.

Elresultado es conocido: margenes
que se achican, clientes poco fielesy
una competencia centrada exclusi-
vamente en quién cobra menos.

Pero existe unaterceravia.Unaque
no obliga a elegir entre rentabilidad
y volumen. Se llama CARato: vender
caroy resultar barato.

CARato implica vender a un precio
superior al promedio de los compe-
tidores que apuntan al mismo seg-
mento, y aun asi ser percibido como
una opcidn conveniente.

Esta percepcién se logra cuando el

Aspecto

Margen unitario

Nivel de ventas

Riesgo guerra de precios

Enfoque comercial

Percepcién del cliente

70 >

Corto plazo / transaccional

“El precio asusta”

cliente comprende, desde el primer
momento, los beneficios futuros de
la propuesta.

EL DILEMA QUE ENFRENTA

TODA EMPRESA DE SEGURIDAD

Imaginemos dos empresas de
monitoreo de alarmas. La primera
compite agresivamente en precio:
abonos mensuales bajos, sin costo
de instalacion, descuentos por refe-
ridos. Tiene muchos clientes, pero
también alta rotacién y margenes
minimos. La segunda cobra un 30%
mas que el promedio del mercado,
tiene menos clientes, pero una tasa
de renovacion altisima y rentabili-
dad sélida.

{Cual de las dos esta mejor posicio-
nada para el largo plazo?

La respuesta parece obvia. Sin em-
bargo, la mayoria de las empresas
del sector sigue eligiendo el camino
del precio bajo. ;Por qué? Porque es
el masfacil dejustificar,aunquenoel
mas inteligente.

La trampa del precio bajo es seduc-
tora: genera la sensacién de estar

Alto Bajo

Alto

Bajo

Bajo Alto

Corto plazo / transaccional

“Es barato, pero desconfio”

ganando clientes y siendo competi-
tivo. Pero, en realidad, lo que ocurre
es una lenta erosion de la propuesta
de valor.

Y cuando todos bajan precios, na-
die gana.

{QUE ES EL MODELO CARATO?

CARato es un concepto que descri-
be algo que los mejores proveedo-
res ya practican: vender a un precio
superior al promedio del mercado
y, aun asi, ser percibidos como la
opcién mas conveniente.

No se trata de inflar precios ni de
exagerar beneficios. Se trata de
lograr que el cliente entienda qué
estd comprando realmente: no un
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dispositivo ni un abono, sino tranqui-
lidad, protecciéon patrimonial, reduc-
cién de riesgos y continuidad opera-
tiva.

CARato (adj.): “Dicho de algo que se
percibe inicialmente como de precio
alto, pero que, al conocer su verdadero
valor, resulta ser barato o mds conve-
niente de lo imaginado”.

Lafrase que resume estafilosofiaes
simple: “lo caro sale barato”.

LAS TRES ESTRATEGIAS DE
PRECIO: UNA COMPARACION
;Ddénde quiere posicionarse su em-
presa? En la tabla se resumen las
diferencias entre las tres opciones
disponibles:

La estrategia CARato no es un pun-
to intermedio entre caro y barato: es
una categoria propia, donde precio
alto y percepcién de conveniencia
conviven gracias a una comunica-
cién de valor efectiva.

CARATO EN ACCION: EJEMPLOS

DEL SECTOR SEGURIDAD

Ejemplo 1: El sistema de monitoreo
que “cuesta demasiado”

Un integrador de seguridad elec-
trénica ofrece sistemas de CCTV
con analisis de video inteligente. Su
precio de instalacién es tres veces
superior al de soluciones basicas.
Muchos prospectos lo descartan al
ver el presupuesto.

El problema no es el precio, sino
cdmo se presenta la propuesta.
Cuando el integrador comenzd a
cuantificar el costo de un robo no
detectado, la pérdida promedio por
incidente, el costodeltiempoimpro-

ductivo posterior y el impacto en el
seguro, el panorama cambié por
completo.

El cliente dejo de comparar el pre-
cio del sistema contra cero, y empe-
z6 a compararlo contra el costo real
de no tenerlo.

Resultado: tasa de cierre mas alta,
sin bajar el precio. Ese integrador
vende CARato.

Ejemplo 2:Laempresadevigilancia
privada

Una empresa de seguridad priva-
da cobra un 35% mas que las alter-
nativas del mercado. Su argumento
no es “somos mejores”, sino algo
mas concreto: tiempo de respuesta
garantizado por contrato, capacita-
cion certificada de su personal, his-
torial documentado de incidentes y
resoluciones, y coberturaderespon-
sabilidad civil ampliada.

Cuando un cliente evalua contratar
vigilancia baratay luego enfrenta un
incidente —robo, accidente, con-
flicto con un empleado del provee-
dor— los costos legales, materiales
y de imagen pueden ser devastado-
res. La empresa que vende CARato
lo sabe, lo comunica y lo garantiza
por escrito.

Sus clientes no sienten que pagan
mas. Sienten que invierten bien. Esa
empresa vende CARato.

{COMO EMPEZAR

A VENDER CARATO?

La transicion hacia una estrate-
gia CARato no requiere cambiar el
producto ni subir precios de golpe.
Requiere cambiar la conversacion
con el cliente.

Aqui, tres pasos fundamentales:

1.Seleccioneasus clientes: No todos
los clientes son rentables. Los que
compran solo por precio nunca
valoraran su propuesta. Enfoque
sus esfuerzos en quienes si com-
prenden el valor.

2. ldentifique los beneficios de su
propuesta: ;Qué riesgos evita su
solucién? ;Qué costos reduce?
{Qué problemas previene? Cuan-
tifiquelos con datos reales.

3. Comunique valor, no caracteristi-
cas: Alclientenoleimportalareso-
lucion de las cdmaras ni la marca
del panel de alarma. Le importa
qué problema resuelve y qué tran-
quilidad le brinda.

PARA PROFUNDIZAR

EN ESTAS IDEAS

Los conceptos desarrollados en
este articulo forman parte de CARa-
to: Venda caro y resulte barato.

Una guia practica para empresas,
gerentes comerciales y emprende-
dores que quieren mejorar su renta-
bilidad sin depender de descuentos.

Disponible en Mercado Libre para
Argentinay en Amazon a nivel inter-
nacional.

SOBRE EL AUTOR

Ariel Bafos es especialista en es- tra-
tegia de precios y fundador de Fija-
ciondeprecios.com.

Asesora a empresas en América Lati-
naen pricing, rentabilidady propuesta
de valor. Es conferencista internacio-
nal y autor de multiples publicaciones
sobre como vender mejor sin compe-
tir por precio. |

El especialista en pricing presenta un modelo prictico para aumentar precios
sin perder dlientes y dejar de competir dnicamente por precio.

Con estrategias reales y herramientas practicas,
un enfoque directo y orientado a resultados,
CARato esta dirigido a duefios de empresas,
gerentes comerciales, responsables de
marketing y emprendedores que buscan
mejorar sus margenes y fortalecer
su propuesta de valor.

CARato: Venda caro y resulte barato propone una
metodologia concreta para vender con mayor rentabilidad,
comunicar mejor el valor y dejar de competir solo por precio.

Disponible en:

& ™ amazon
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{ Negocios Tecnolégicos

Negocia para crecer, no para perder

Acuerdos que potencien

Matias Guasco

autor de “Negocios tecnolégicos”
+549115763-5224

- libronegociostecnologicos@gmail.com

'/}

Negociarnoescerraracuerdos,es
construir futuro”.

En el mundo de la tecnologia, mu-
chos profesionales negocian comossi
el objetivo fuera simplemente salir
“hechos”. Y lo mds preocupante es
que creen que lo estan logrando.
Pero si el resultado de una nego-
ciacion es un cliente confundido,
un margen reducido o una solucién
desvalorizada, no es un acuerdo, es
una pérdida silenciosa que, tarde o
temprano, pasa factura.

Negociarnoesunainstanciaaislada
del proceso comercial, es el momen-
to donde se consolida o se destruye
todo lo construido; es el punto de
quiebre donde se define cémo serd
percibidalapropuesta,cuantopoder
seconservardy quétanrentable sera
el negocio en los préoximos meses y
anos.Y, sinembargo, sigue siendo la
partemenosentrenadaenlamayoria

74 >

de las 4reas comerciales del sector
tecnoldgico.

Muchos siguen entrando a una ne-
gociacion con mentalidad de “salvar
la venta” cuando en realidad debe-
rian hacerlo con mentalidad de “ha-
cer crecer el negocio”. Lo urgente no
esaprenderaceder menos, lourgen-
teesdejardenegociarcomosilameta
fuera evitar que el trato se caiga. Esa
|6gica defensiva conduce a decisio-
nes tibias, ofertas desbalanceadas y
relaciones comerciales que comien-
zan desalineadas desde el inicio.

Elgranerrorespensarque negociar
bien es sindbnimo de cerrar rapido o
de hacer concesiones que “dejen
conforme”alotro.Peronegociarbien
es algo muy distinto: es llegar a un
acuerdo que potencie, no que limite.
Que abra puertas, no que las cierre.
Que construya credibilidad, rentabi-
lidad y posibilidades de expansion.
Si no logra eso, es una derrota ma-
quillada.

(Y cdmo se logra negociar con vi-
sion de crecimiento? Empezando
por entender una verdad incémo-
da: todo lo que no se definié antes
de sentarse a negociar, se negocia
en contra.

Sino se definié con claridad el valor
de la solucién, si no se dejé en claro
qué hace diferente a la propuesta,
si no se establecieron limites desde
el inicio, la negociacion se convierte
enunacanchainclinadahaciaellado
delcliente.Y esoesterrenofértil para
pedidos especiales, descuentos for-
zadosy condiciones que luego seran
una trampa operativa o comercial.

En lugar de pensar la negociacién
como una etapa final, deberia verse
como el reflejo de todo el proceso
previo. Siel cliente llega al momento
de decidir sin entender la urgencia
del problema, el valor de la solucién
y el diferencial frente a otras opcio-
nes, entonces se entrara a negociar
sin poder.Y quien negocia sin poder,
terminacediendomasdeloquepue-
de sostener.

Por eso, en el libro se propone un
enfoque practico para evitar que la
negociacién se conviertaenun cam-
pode pérdidasestratégicas.Sellama
“Elmarco de los 3 activos”y define lo
que nunca se debe entregar sin una
[6gica clara: el margen, la autoridad
y la escalabilidad.

El margen de gananciano es solo
una cuestion de precio, es la energia
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que mantiene vivo al negocio. Es lo
que permite reinvertir, sostener cali-
dad, pagar buenos sueldos, mejorar
procesos, capacitar equipos. Cada
descuento sin una razon estratégica
esunabombadetiempoqueexplota
en forma de desgaste, sobrecarga o
estancamiento.

La autoridad es mas invisible, pero
igual de poderosa. Si se pierde res-
peto durante la negociacion, se en-
tra en una relacién desequilibrada.
El cliente comienza a tratar al pro-
veedor como un ejecutor, no como
un socio estratégico. Y eso termina
costando mas esfuerzo, mas recla-
mos y mas dependencia emocional
del contrato.

La escalabilidad es lo que hace via-
bleelnegocioalargo plazo. Silo que
se cierra es una excepcion que no se
puede replicar con otros clientes, lo
que se construyé no es una solucion,
sino unatrampa.Y el tiempo inverti-
do ahino va a servir como base para
crecer, sino como advertencia para
no repetir.

Negociar para crecer significa cui-
dar estos tres activos como si fueran
no negociables. ;Eso implica que
nunca se puede ceder? Por supues-
to que no. Pero si implica que cada
concesion debe tener un propdsito
estratégico. Sise concedealgo, debe
sera cambio de un beneficio real: un
caso de éxito publico, una entrada a
otro segmento, una relacién de lar-
go plazo o una ventaja competitiva
concreta.

No se debe ceder por miedo a per-
der, se debe ceder cuando se tiene
claro lo que se gana a cambio.

Otra habilidad clave es saber usar
el silencio. Muchos profesionales
del sector se incomodan cuando el
cliente no responde o lanza una ob-
jecion en una reunién. Y entonces,
llenan ese silencio con explicaciones
innecesarias o incluso con concesio-
nes que nadie pidié. Pero el silencio
no siempre es sinbnimo de rechazo.
Muchas veces es procesamiento, o
incluso estrategia. Y quien lidera la
negociacion no necesariamente es
quien mas habla, sino quien mas
claridad tiene sobre lo que no esta
dispuesto a entregar.

Ahora bien, no confundamos esto
con inaccion. Dejar pasar semanas
sin contacto, sin seguimiento, sin di-
recciéon, no es manejar el silencio, es
abandonarelproceso.Hay quesaber

“L a tecnologia cambid las reglas del juego. Este LIBRO te ensefia cémo ganarlo.”

Negocios Tecnhologicos no es teoria ni un curso técnico disfrazado de guia. Es
una conversacion clara, directa y transformadora para quienes quieren dejar de im-
provisar y empezar a construir con estrategia, vision y resultados.

Si trabajas en tecnologia, vendes soluciones o lideras proyectos y sentis que po-
drias estar en otro nivel, aqui vas a descubrir como detectar oportunidades reales
en mercados de alto potencial, como vender sin regalar lo gue vale tu propuesta,

cuandounsilencioesunatacticaque
se puede aprovechar ycuandoesun
estancamiento que debereactivarse
con liderazgo.

Sise hizo bien el trabajo previo, sila
propuesta fue clara, si se comunico
con firmeza el valor, entonces llega-
rd el momento de negociar con una
ventaja invisible pero poderosa: el
respeto del cliente.

Porque cuando el cliente respeta la
propuesta, la preparaciony laforma
enquesemanejéelproceso,lanego-
ciacién noesuncampode batalla. Es
una instancia de ajuste. Se convierte
enunaalianza.Ylasalianzasrealesno
se construyen desde el miedo a per-
der, sino desde la claridad de lo que
uno vale y de lo que estd dispuesto,
ono, aentregar. l

al para triunfar en el §

tecnolégico actual

NEGOCIOS
TECNOLOGICOS

como negociar con poder y sin miedo a perder, y como construir procesos, decisio-
nes y equipos que escalen sin que eso te pase factura. También vas a entender
como aprovechar herramientas como la inteligencia artificial de forma estratégica, y
como crear alianzas que impulsen tu crecimiento sin tener que hacerlo todo tu solo.

Esta escrito desde la experiencia real, con aprendizajes duros y ejemplos aplicables
desde el primer dia. No importa si venis del mundo técnico, comercial o emprende-

dor: este libro te entrena para liderar y tomar decisiones que generan impacto.

No lo leas para inspirarte. Léelo para transformarte. MATIAS Guaseo

SOLICITA HOY MISMO TU EJEMPLAR

@ +54 911 5763-5224
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CAMARA ARGENTINA
DE SEGURIDAD ELECTRONICA ANOS

“Tinder” laboral

CASEL presento oficialmente
la plataforma WorkOn

WorkOn esta pensado para reunir la oferta con la demanda de mano de obra especializada del sector.
En otra actividad, en Neuquén, se realiz una nueva edicion de Nexo CASEL mientras que en la
Ciudad de Buenos Aires, volvieron las jornadas de CASEL al dia.

La Camara Argentina de Seguridad Electronica presen-
t6 oficialmente WorkOn CASEL, una iniciativa orientada
a fortalecer la vinculacion entre empresas del sector y
talento técnico y profesional especializado en seguridad
electronica.

El encuentro contd con la presencia de entidades como
la Camara Argentina de Empresas de Seguridad e In-
vestigacion (CAESI), la Camara de Empresas de Moni-
toreo de Alarmas de la Republica Argentina (CEMARA),
la Camara de Empresas de Seguridad de Buenos Aires
(CAESBA), la Cadmara de Empresas de Rastreo Satelital
de Argentina (CERSAT), la Asociacién Latinoamericana
de Seguridad (ALAS), la Union Personal de Seguridad
Republica Argentina UPRSA) y la Cdmara Argentina de
Proteccion Contra Incendios (CEMERA). También parti-
ciparon representantes de empresas socias de CASEL,
quienes acompafaron la presentacion de esta nueva
herramienta que busca dar respuesta a uno de los prin-
cipales desafios de la industria: la incorporacién de per-
files técnicos calificados.

WorkOn CASEL es un espacio exclusivo que permite vin-
cular a empresas del sector con instaladores, técnicos,
ingenieros, profesionales administrativos y comerciales,
facilitando procesos de busqueda y seleccion de mane-
ra agil, transparente y eficiente. La plataforma propone
un sistema innovador de conexion entre oferta y deman-
da laboral, adaptado a las necesidades especificas de la
industria de la seguridad electronica.

Entre sus principales caracteristicas, se destacan la
posibilidad de publicar vacantes, acceder a una amplia
base de candidatos, validar experiencia y antecedentes
profesionales, y optimizar los tiempos de reclutamiento,

iENCONTRA EL TALENTO QUE
TU EMPRESA NECESITA!

El primer
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promoviendo asi la empleabilidad y la profesionalizacién
del rubro.

Las empresas asociadas a las Camaras del Sector con-
taran, ademas, con un beneficio unico: 20% de descuen-
to en la contratacion.

Con esta accion, CASEL reafirma su compromiso con la
innovacion, el desarrollo tecnoldgico y el fortalecimiento
del empleo formal en la industria de la seguridad electro-
nica, acompafando el crecimiento sostenido del sector.

Sitio oficial: https://casel.org.ar/workon-casel/

NEXO CASEL VACA MUERTA

Nexo CASEL tuvo como sede la Asociacion de Comer-
cio, Industria, Produccion y Afines de Neuquén, en un
encuentro que reunio a representantes de camaras em-
presarias, organismos publicos y empresas del sector.

La apertura contd con la participacion del secretario
de ACIPAN, Daniel Gonzalez mientras que en represen-
tacion de CASEL participd Sebastian Cason. También

formaron parte del encuentro dirigentes de la Camara
Argentina de Proteccion Contra Incendios), representa-
da por Gustavo Falcati; y de la Camara de Empresas de
Rastreo Satelital, representada por Lautaro Castro.

Durante la jornada, Juan Ignacio Serrats, Director Nacio-
nal de Fortalecimiento de la Competitividad PyME del
Ministerio de Economia de la Nacién Argentina, presento


www.casel.org.ar/workon-casel/

detalles del Régimen de Medianas Inversiones (RIMI),
propuestas de financiamiento PyME y el Centro Nacio-
nal de Atencion para la Simplificacion Punto PyME.

Asimismo, los representantes de la Agencia de Desa-
rrollo Econdmico del Neuquén, Luis Allende y Veronica
Retamal, expusieron sobre programas y normativas
provinciales orientadas al desarrollo productivo y al
acompafiamiento de las empresas en la provincia.

En este marco, se destaco también la iniciativa de la
Cadena de Valor Neuquina impulsada por ADENEU,
orientada a fortalecer el desarrollo de los proveedores
locales dentro de la cadena de valor de la industria hi-

CAMARA ARGENTINA
DE SEGURIDAD ELECTRONICA
Boletin Informativo
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drocarburifera y minera de la provincia del Neuguén.

El encuentro concluyd con un espacio de networking que
permitié el intercambio entre empresarios, camaras y
representantes institucionales, generando nuevas opor-
tunidades de articulacion y fortalecimiento del sector.
Asimismo, la ronda de negocios boutique facilitd el con-
tacto directo entre los participantes, promoviendo vincu-
los estratégicos y la identificacién de posibles alianzas
comerciales. Este tipo de iniciativas refuerza el compro-
miso de CASEL con el desarrollo federal del sector y la
generacion de espacios que impulsen el crecimiento y la
integracion de las empresas en todo el pais.

CASEL AL DIA

Con la participacion de socios, la Camara llevé a cabo
un nuevo encuentro de CASEL al Dia, titulado "Actua-
lizacion de la macro argentina y soluciones financie-
ras”. La actividad se desarrolld en las oficinas de IEB
Argentina, donde los especialistas Norberto Sosa vy
Diego Stella compartieron un completo analisis sobre
el contexto macroecondémico argentino, el escenario
financiero actual y las alternativas de financiamiento
disponibles para las empresas del sector.

Durante la jornada se generd un espacio de intercambio
enriguecedor, permitiendo a los asistentes profundizar
en herramientas y estrategias financieras clave para la
toma de decisiones en el actual contexto econémico.
Desde CASEL agradecemos a IEB Argentina por la hos-
pitalidad brindaday por su valioso aporte, que contribu-
ye al fortalecimiento y profesionalizacion de nuestras
empresas asociadas.

En otra jornada, también el ciclo CASEL abord¢ la te-
matica “Codigo QR: Normativa e Implementacion’, con
el objetivo de brindar informacién clave al sector sobre
la aplicacion de la normativa vigente en materia de Se-
guridad Eléctrica. La jornada conto con la participacion
de empresas fabricantes, importadoras y comercializa-
doras, que se sumaron para conocer en detalle los al-
cances de la resolucion que establece la incorporacion
obligatoria del Codigo QR en productos alcanzados por
la normativa.

Durante el encuentro se analizaron los principales as-
pectos técnicos y regulatorios vinculados a la imple-
mentacion del Codigo QR, asi como las herramientas
disponibles para facilitar el proceso de adecuacién por
parte de fabricantes, importadores y comercializadores.

11-4331-6129 // 11-4342-1383
€) info@casel.org.ar

www.casel.org.ar

+54 911 6360-1140

Ignacio Boudjikanian, de la Direccion Nacional de Re-
glamentos Técnicos, presento los lineamientos centra-
les de la resolucion, su alcance y los criterios de apli-
cacion previstos. Por su parte, Bruno Doeyo, Gerente
Técnico de Certificacion Eléctrica del Instituto Argenti-
no de Normalizacion y Certificacion (IRAM), expuso so-
bre las herramientas disponibles para la certificacién
de productos y la generacion del Cédigo QR obligato-
rio, brindando precisiones técnicas y recomendaciones
para su implementacion.
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CEMARA

Actividad institucional

Agenda federal y proyeccion sectorial

Durante el ultimo bimestre, la Cdmara desplego una agenda centrada en la
participacion institucional, el fortalecimiento del didlogo ptblico-privado
y la proyeccion del sector en espacios estratégicos.

FINANCIAMIENTO PYME:
HERRAMIENTAS CONCRETAS PARA
EL DESARROLLO EMPRESARIAL
Uno de los hitos mas recientes para
CEMARA fue la realizacion de un webi-
nar junto a FinanCAME, orientado a
acercar a las empresas del sector alter-
nativas concretas de financiamiento.

La actividad, realizada el 28 de abril
en modalidad virtual, cont6 con la par-
ticipacion de mas de 25 empresas y
tuvo como eje central brindar acceso
a lineas de crédito, programas de asis-
tencia y herramientas de apoyo para
PyMEs.

Durante el encuentro se abordaron
temas como opciones de financia-
miento productivo, lineas vigentes
de organismos como BNA, BICE y CFl;
herramientas de incubacién y acom-
pafamiento empresarial y estrategias
para mejorar el acceso al crédito

La iniciativa se enmarca en una linea
de trabajo clara de la Camara: acercar
soluciones practicas que impacten
directamente en la competitividad y
sostenibilidad de las empresas aso-
ciadas.

AGENDA FEDERAL

En el plano territorial, CEMARA par-
ticipd de una reunidén estratégica con
autoridades de seguridad de la provin-
cia de Neuquén, junto a otras camaras
del sector.

Este tipo de encuentros permiten
fortalecer el vinculo con organismos
regulatorios provinciales, acompafar
procesos de modernizacion del sector,
promover estandares homogéneos en
distintas jurisdicciones y posicionar
al monitoreo de alarmas dentro de la
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agenda pUblica.

La reunién se dio en un contexto de
creciente desarrollo del ecosistema
de seguridad en la regi6n patagénica,
donde la articulacién pablico—privada
resulta clave para consolidar marcos
operativos eficientes y actualizados.

PRESENCIA EN EXPO SEGURIDAD

NEUQUEN 2026

En el marco de su estrategia de fede-
ralizacién y cercania con las empre-
sas del interior, CEMARA confirmé y
promovidé su participaciébn en Expo
Seguridad Neuquén 2026, uno de los
encuentros mas relevantes del sector
a nivel regional.
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La presencia institucional en este ti-
po de eventos responde a miltiples
objetivos, entre ellos fortalecer vincu-
los con actores locales, acompaniar el
desarrollo de mercados regionales,
promover estandares profesionales en
todo el pais y posicionar a la Camara
como referente técnico del sector.

Este tipo de iniciativas consolidan
una mirada federal de la actividad, cla-
ve para el crecimiento equilibrado de
la industria.

PARTICIPACION EN LA NUEVA LEY
DE SEGURIDAD PRIVADA DE

SANTA FE

Uno de los ejes centrales del periodo


www.cemara.org.ar

fue la participacion de CEMARA en la
segunda mesa de trabajo por la nue-
va Ley de Seguridad Privada de la pro-
vincia de Santa Fe.

Este espacio reline a actores publi-
cos y privados con el objetivo de cons-
truir un marco normativo actualizado,
que contemple nuevas tecnologias
aplicadas a la seguridad, regulacion
del monitoreo electrénico, estandares
de calidad en la prestacién de servi-
cios y herramientas efectivas de fisca-
lizacién.

La participacién activa de la Cama-
ra refuerza su rol como interlocutor
técnico en procesos regulatorios,
aportando experiencia sectorial para
el disefio de normativas modernas y
aplicables.

ARTICULACION PUBLICO-PRIVADA

EN CABA

CEMARA también formé parte de
la primera reunién de la Mesa Publi-
co-Privada de Seguridad en la Ciudad
de Buenos Aires, un ambito orientado
a fortalecer la coordinacién entre el
sector empresarial y las autoridades
regulatorias.

Este tipo de espacios permiten ca-
nalizar problematicas operativas del
sector, generar instancias de dialo-
go directo con el Estado, trabajar en
soluciones conjuntas y mejorar la im-
plementacién de normativas vigentes.

La participacién en esta mesa reafir-
ma el compromiso de la Camara con
una agenda de trabajo colaborativa y
orientada a resultados concretos.

CONTINUIDAD ESTRATEGICA:
INSTITUCIONALIDAD Y
REPRESENTACION SECTORIAL

Las acciones desarrolladas durante
los dltimos 60 dias reflejan una linea
de continuidad en la estrategia de
CEMARA, basada en tres pilares:

e Incidencia institucional, partici-
pando activamente en procesos regu-
latorios clave

e Presencia territorial, acompanan-
do el desarrollo del sector en distintas
regiones del pais

e Articulacion sectorial, promovien-
do espacios de didlogo y construccion
colectiva

Este enfoque permite a la Cdmara sos-
tener un rol protagdnico en un contexto
de transformacion, donde la seguridad
electronica demanda marcos regulato-
rios dindmicos y una creciente profesio-
nalizacion.

PROYECCION
De cara a los proximos meses, CEMA-
RA continuara profundizando su partici-

pacién en ambitos técnicos, institucio-
nales y comerciales, con el objetivo de
consolidar una industria mas integra-
da, moderna y competitiva.

El trabajo reciente confirma una ten-
dencia clara: el fortalecimiento del sector
depende, en gran medida, de la capaci-
dad de sus instituciones para represen-
tar, articular y anticipar los desafios de
una actividad en constante evolucion.
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¢Empresa de
monitoreo de alarmas?

Tenemos todos los cables que necesitas.

" ‘ Telecomunicaciones, CCTV/CATV, \ I ! !ERCURV
Energia, Comunicaciones, Redes Lan CABLES DE ENERGIA
b o cualquier cable especial bajo —

by Cablefactory SA
— especificaciones de nuestros clientes.
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SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacian visite WWww.dcm.com.ar B I‘ m

solution
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DE RASTREO SATELITAL
ARGENTINA

Durante febrero y marzo de 2026, CERSAT conso-
lidé su rol como referente del sector de la seguri-
dad electrénica y el rastreo satelital en Argenting,
impulsando iniciativas orientadas a la profesionali-
zacién, la innovacién tecnoldgica y la articulacién
publico-privada.

A través de su participacién en mesas de trabajo
institucionales, el desarrollo de estandares técnicos
y la difusién de soluciones innovadoras, la Cédmara
continda promoviendo un ecosistema mds integra-
do, eficiente y alineado con los desafios actuales
del sector.

PRESENTE EN LA MESA DE TRABAJO POR LA SEGURIDAD PRIVADA

En el marco de la reciente sancién de la Ley de
Seguridad Privada de Santa Fe, se llevé a cabo la
primera mesa de trabajo institucional destinada
a dar inicio a su proceso de reg|amentqcién. Este
encuentro representa un paso clave para el sec-
tor, luego de diversas instancias previas de andlisis
técnico y articulacién entre actores involucrados.

La jornada contd con la participacién de represen-
tantes de cdmaras del sector de la seguridad elec-
trénica y el monitoreo, junto a autoridades del Mi-
nisterio de Seguridad de la Provincia, consolidando
un espacio de didlogo publico privado orientado a

la construccién de una normativa sélida y aplicable.
En representacién de CERSAT participé Guillermo
Estrella, de Seguimiento Global SRL.

Durante el encuentro, se presentaron distintos apor-
tes técnicos por parte del sector, destacdndose el
compromiso con el fortalecimiento de los meca-
nismos de control y la mejora operativa, asi como
observaciones orientadas a garantizar una regla-
mentacién viable y eficaz. Asimismo, se propuso la
implementacién de un protocolo operativo previo al
despacho de méviles de comando, como herramien-
ta clave para optimizar la respuesta ante eventos.

ARTICULACION INSTITUCIONAL Y DESARROLLO NORMATIVO

Uno de los ejes centrales del periodo fue la par-
ticipacién activa de CERSAT en distintos espacios
de didlogo con organismos publicos, orientados a
la actualizacién y fortalecimiento del marco re-
gulatorio, entre ellos la primera mesa de trabajo
para la reglamentacién de la Ley de Seguridad
Privada. En este espacio, CERSAT presenté aportes
concretos vinculados a procedimientos operativos,
protocolos de despacho y estdndares de control,
reafirmando su compromiso con una regulacién
profesional y eficiente.

Asimismo, participé en la mesa de trabajo convo-
cada por la Subsecretaria de Registro y Seguridad

Privada, donde se abordaron temas estratégicos
como la implementacién de un nuevo sistema de
registracién, la integracién con el sistema 911y la
posible actualizacién del Decreto Reglamentario
1897,/02.

En la Ciudad Auténoma de Buenos Aires, en tanto,
estuvo presente en la reunién mensual del Ministe-
rio de Seguridad y en la Provincia de Buenos Aires,
participé de la segunda mesa de trabajo para el
desarrollo de un nuevo decreto reglamentario, con
el objetivo de avanzar hacia un modelo de regula-
cién moderno, que fortalezca la integracién entre
el monitoreo privado y el sistema de emergencias.

info@cersat.com.ar //cersat.ar
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PRESENCIA FEDERAL Y DESARROLLO DEL ECOSISTEMA

La Cadmara participé de Expo Seguridad Neuquén
2026, evento que reunié a més de 50 empresas,
especialistas y actores estratégicos de toda la re-
gién patagénica, consoliddndose como uno de los
encuentros mds relevantes para el sector de la se-
guridad electrénica.

En este contexto, CERSAT reafirmé su rol como en-
tidad referente a nivel nacional, impulsando el de-
sarrollo, la innovacién y la profesionalizacién del
sector. La exposicién se constituyéd como un espa-
cio clave para el intercambio de conocimientos, la
actualizacién técnica y la generacién de nuevas
oportunidades de negocio, en un entorno dindmico
orientado al fortalecimiento del ecosistema de la
seguridad.

Como parte de su agenda institucional en la pro-
vincia, CERSAT mantuvo una serie de reuniones es-
tratégicas con autoridades del Gobierno de Neu-
quén y representantes de distintas cdmaras del
sector, entre ellas CASEL, CEMARA y CEMERA. Estos
encuentros permitieron avanzar en el andlisis de
los principales desafios de la industria, asi como en
la identificacién de oportunidades para su creci-
miento y consolidacién.

Durante una audiencia con funcionarios provincia-
les, se presentd una plataforma digital destinada a
optimizar los procesos de habilitacién de empresas
y personal de seguridad privada. Esta herramienta
apunta a modernizar la gestién, mejorar los estén-
dares de control y fortalecer la transparencia, en
linea con las demandas actuales del sector.
Asimismo, la entidad participé en una reunién con el
Ministro de Infraestructura de la Provincia de Neu-

quén, en la que se abordaron lineas de trabajo vin-
culadas alaincorporacién de tecnologias de segu-
ridad electrénica en proyectos de infraestructura y
planificacién territorial. En este marco, se destacé
la importancia de la articulacién entre el sector pu-
blico y privado para el desarrollo de poh’ticas que
promuevan entornos mds seguros y eficientes.

La agenda de actividades incluyé también la orga-
nizacién de la Ronda de Negocios realizada el 26
de marzo, un espacio estratégico orientado a for-
talecer la vinculacién entre empresas, instituciones
y actores locales. Esta iniciativa permitié fomentar
el intercambio, generar nuevas oportunidades co-
merciales y consolidar alianzas que contribuyen al
crecimiento del sector en la regién.

La participacién de CERSAT en Expo Seguridad
Neuquén 2026 y en las actividades instituciona-
les desarrolladas en la provincia reﬂeja una visién
federal, enfocada en la integracién, la innovacién
tecnolégica y el fortalecimiento de la seguridad
electrénica en todo el pais.

TRANSFORMACION DIGITAL Y NUEVAS SOLUCIONES

CERSAT impulsé la difusién de herramientas innova-
doras como Wapi Firma, una solucién de firma di-
gital a través de WhatsApp que permite gestionar
documentacién con validez legal de forma d&gil,
segura y accesible.

Un avance significativo en la digitalizacién de pro-
cesos, permitiendo reducir tiempos operativos, mini-
mizar errores administrativos y mejorar la experien-
cia del usuario. Suimplementacién facilita la gestién
de contratos, altas de servicio y documentacién le-
gal, integrando validacién de identidad, biometria
y trazabilidad digital.

En el marco del convenio con CERSAT, los socios
pueden acceder a beneficios exclusivos, promo-
viendo asf la adopcién de soluciones que optimi-

@cersat_argentina

cen la operatoria y acompaiien la transformacién
digital del sector.
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Baterias importadas para motos (acido y Gel) "

Aplicables en motocicletas, grupos electrégenos, etc.

BATERIAS NACIONALES PARA ENERGIA SOLARY EOLICA  stock permanente en bateias importadas

también tenemos en stock permanente

De 12Volt 105 ah y 6 Volt 225 ah baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,

marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas.

RISTTONE

Tecnologla de punta

Nuevas Baterias de Litio de 12-24-36-48 Volt en diferentes amperes

BATERIAS PARA : Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.
» Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGriias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
» Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

TRABAJANMOS CON TARJETAS DE CREDITO

- Mast@}

RISTOBAT -
@batenasnstobat
RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar
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Nombre Completo + Empresa

No es un grupo. Le enviaremos periédicamente un enlace para leer online la revista. Agenden en su movil el nimero como
NEGOCIOS DE SEGURIDAD, para poder ver nuestros ESTADOS. En los mismos, diariamente le mostramos los productos y
servicios ofrecidos por las empresas mas prestigiosas del sector, como asi también Invitacion a eventos, cursos y seminarios.
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Cuando la operacion entra en

contingencia

Los sistemas no son infalibles y ponen a prueba el servicio

Reflexiones sobre escenarios de crisis en los Centros Receptores de Alarmas a la luz de las normas

IRAM. Cémo evitar la pérdida de informacion cuando las comunicaciones, por factores externos,

comienzan a degradarse.

Prof. Walter R. Costa
ConsultorenTEAS.
CEO & Founder SESYTEL
walter@sesytel.com.ar

E n los Centros Receptores de
Alarmas (CRA), la continuidad
operativa suele pensarse desde la
infraestructura, la redundancia y la
disponibilidadinterna. Sinembargo,
cuandolaoperaciénentraen contin-
gencia, la experiencia muestra que
el verdadero limite no siempre esta
dentro del sistema, sino en las redes
que lo vinculan con el exterior.

Hay situaciones en las que la opera-
cién deja de ser la habitual.

No se trata ni de un pico de sefiales
nideunafallapuntual,sinodeunmo-
mento en el que, de golpe, las con-
diciones normales dejan de existir.

Un corte masivo de energia, acom-
panado por una tormenta intensa,
puede transformar en minutos un
entorno controlado en un escenario
completamente distinto.

No es una elucubracién. Esto ha
ocurrido de manera verificable en
nuestro pais. El apagén generaliza-
do del domingo 16 de junio de 2019,
Dia del Padre, afecté a gran parte de
la Argentina y paises limitrofes, de-
jando en evidencia el impacto que
pueden tener estos eventos cuando
afectan simultaneamente multiples
infraestructuras.

Situaciones como esa no solo pu-
sieron a prueba la operacién de los
CRA, sino que también permitieron
incorporar estas experiencias en el
desarrollo normativo, particular-
mente en aspectos vinculados a la
gestién operativa contemplados en
la IRAM 4174-2.

90

Desde el punto de vista del riesgo,
estos escenarios muestran que no
es un unico evento el que genera el
problema, sino la superposicién de
factores que, al coincidir, superan la
capacidad de respuesta del sistema.

Cortedeenergia,degradacidondelas
comunicaciones o aumento abrupto
de la demanda operativa, cada uno
deestos eventos puede ser gestiona-
ble por separado.El problema apare-
ce cuando coinciden.

Ahi es donde el sistema muestra
sus limites: ;qué pasa cuando el CRA
sigue funcionando, pero empieza a
perder la informacion que recibe?

Paraquienesnoestanfamiliarizados
coneltérmino,unCentroReceptorde
Alarmas es el lugar donde se reciben
y gestionan senales provenientes de
sistemas instalados en inmuebles.

Esacapacidaddependedealgoque
el CRA no controla completamente:
la conectividad.

El centrode recepcién puede soste-
ner su operacion interna con energia
ysistemasfuncionando, perosilasre-
des de telecomunicaciones fallan la
informacion deja de llegar. Primero
de forma intermitente, después de
manera parcial y en algunos casos,
directamente deja de llegar. En ese
escenario, el CRA no se apaga, pero
empieza a perder visibilidad, no por
una falla interna, sino por la depen-
dencia de infraestructuras externas.

Esto obliga a hacer una distincién
gue no siempre estd presente: la con-
tinuidad operativa no es lo mismo
que la continuidad del servicio.

Un CRA puede seguir funcionando
desde el punto de vista técnico, pero
perder su capacidad efectiva de mo-
nitoreo cuando la sefal se interrum-
pe o no llega.

Las normas IRAM 4174-1, 4174-2 y

4174-3 establecen condiciones claras
enmateria de disponibilidad, organi-
zacién y continuidad. Sin embargo,
en situaciones de crisis, la principal
vulnerabilidad no siempre esta den-
tro del centro de monitoreo, sino en
aquelloqueloconectaconelexterior.

No se trata de una falla de las nor-
mas, sino de un limite propio del
sistema.

Por eso, el concepto de contingen-
cianodeberiaentendersecomoalgo
excepcional, sino como una condi-
cion posible de la operacién.

En esos escenarios, la operacién
cambia: se trabaja con menos infor-
macién, mayor incertidumbrey bajo
presion. Esto también impacta en la
expectativa del usuario, que asume
que el sistema siempre va a funcio-
nary quetendrarespuestaante cual-
quier evento.

En condiciones normales, esa ex-
pectativa es razonable, pero en si-
tuaciones de crisis entra en tensién
con la realidad.

La prestacién de servicios de mo-
nitoreo no constituye una garantia
de resultado, sino una obligacién
de medios, orientada a la deteccion,
verificaciénynotificaciéndeeventos
dentrodelas condiciones operativas
disponibles.

En otros términos, no se trata de
garantizar que nada ocurra, sino de
disponer los medios técnicos y ope-
rativos para detectar un evento y
actuar dentro de los limites posibles
del sistema.

Asumir esto no debilita el servicio
sino que lo hace mas honesto, por-
que permite entender que la seguri-
dad no es absoluta y que incluso los
sistemas mas robustos pueden verse
afectados cuando el entorno dejade
acompanar. |
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> Webinar Replay

Lanzamiento de ARENTI en Argentina

Big Dipper presento oficialmente Arenti en Argentina, una marca enfo- Big Dipper Arent
cada en videovigilancia y soluciones Smart Life para el hogar. Durante la
capacitacién, Leandro Neuss explicd las principales ventajas del ecosistema,
destacando su disefo orientado al usuario final, la calidad de construccion SOLUCTONES
y la integracién con asistentes como Alexa y Google Assistant. Uno de los BT res 2
diferenciales masimportantes es el almacenamiento gratuitoenlanube por  [IRYIL I LTY
siete dias, que permite resguardar clips de eventos detectados sin necesidad Rzl
de contratar una suscripcion. Esta funcién, combinada con deteccién inte-
ligente de personas, Wi-Fi 6, compatibilidad ONVIF y resoluciones de hasta
4 MP, posiciona a Arenti como una alternativa practica para instalaciones
residenciales.

Se repasaron cdmaras de interior y exterior, incluyendo modelos compac-
tos, equipos PTZ, vision nocturna full color y la cdmara auténoma Go2T,
alimentada por bateria y panel solar. También se presentaron monitores de
bebé y dispositivos inteligentes para mascotas. La propuesta se completa
con la distribucion exclusiva de Big Dipper en el pais, ofreciendo al canal
instalador una linea versatil, escalable y con respaldo comercial para desa-
rrollar nuevos proyectos en seguridad y domética. |

WEBINAR

CYGNUS IP DIRECT: Video IP profesional

Big Dipper presentd Cygnus IP Direct, una solucion pensada para llevar Big Dipper cYGNUSSs
el video IP profesional al costo de un sistema analdgico tradicional. Du-
rante la capacitacion se explico cdmo esta propuesta simplifica las insta-

. . A : . ¢ WEBINAR
laciones de videovigilancia, reduciendo componentes, tiempos de trabajo m

; . . o ; IP DIRECT: VIDEO IP
y puntos de falla. A diferencia de los sistemas analdgicos, que requieren [Py YT

baluns, fuentes y mayor cableado, IP Direct utiliza tecnologia PoE, trans- Reel30¥ 1%
mitiendo energia y datos por un unico cable UTP conectado directamen- [GLZETEIZE
te al NVR. Esto permite una instalacion mas ordenada y segura, con tira-
das de hasta 100 metros por cdmara y sin pérdida de calidad de imagen.
Elsistema sedestaca porsufuncionamientoPlugand Play:elgrabadordetec-
ta e inicializa las cAmaras automaticamente, sin configuraciones complejas.
Las cdmaras incorporan conectores RJ45 con sellado hermético, mejorando
la proteccion frente a la intemperie y reduciendo la necesidad de cajas es-
tancas. Ademas, la linea ofrece modelos de 2MP, visién infrarroja, luz blanca
paraimagen a colory micréfono integrado en los equipos identificados con
laletra “A".La propuesta se completa con deteccién inteligente de figura hu-
mana, compatibilidad con analiticas avanzadas y gestion remota mediante
Cygnus Mobile Viewer y Star4Live. @

Big Dipper presento las soluciones Cygnus para espacios aéreos y protec- Big Dipper CYGNUSG
ciénanti-drones,unalineaorientadaaladeteccién,seguimientoyneutraliza- RN .
ciéndedronesnoautorizadosenentornossensibles.Durantelacapacitacion,

i P T ; SOLUCIONES PARA
Franco Davicino explicé cémo el crecimiento del uso de drones comerciales ESPACICSTARREE

y recreativos plantea nuevos desafios para infraestructuras criticas, predios — |[EeySpsriers
corporativos,eventosyorganismosdeseguridad.Unodelospuntoscentrales RS B o) 35
fueladiferenciaentredetectareinhibir:mientrasladeteccidnidentificasefa-
les deradiofrecuencia sin interferirlas, lainhibicién implica unaaccién activa
sobre las comunicaciones del dron y estd sujeta a regulaciones especificas.
Durante el encuentro se presentaron distintas soluciones del ecosistema,
como el detector portatil M2, capaz de identificar la ubicacion del dron, el
operador y el modelo; el detector fijo F10, disefiado para proteccién peri-
metral; y el equipo M5, que combina deteccién e inhibicién en un formato
transportable. También se destacé el software de gestion centralizada, que
permite unificar equipos, definir zonas de alerta y registrar historiales de
vuelo. La propuesta posiciona a Cygnus como una solucién escalable para
proyectos de seguridad aérea de alta exigencia. |



www.youtube.com/watch?v=b8pVcWEMFe8
www.youtube.com/watch?v=ZhEoHzapR5I
www.youtube.com/watch?v=dulOOSzKgLU
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CYGNUS 3=

electronics

_NUEVA LINEA 3
CYGNUS ZERO

luminador LED IR? ;LED Blanco? ;Dual Light? Smart Light?

Ya no necesitas confundirte con nada de eso a la hora de elegir una camara.
Cygnus Zero no necesita Luz ni iluminadores extras.

Cuando nadie ve nada... Zero ve todo!!!

La tecnologia Zero de Cygnus permite tener imagenes nitidas y a
todo color, incluso en condiciones de muy baja iluminacion.

Camara Estandar Cygnus Zero

2024-09-04 00:00:03

Fw2442

Gracias a su lente de gran apertura focal F1.0, puede ver a color con una
iluminacion minina de 0.0003 LUX.

jAdemas, en condiciones de 0 LUX, cuenta
con un iluminador Led con alcance hasta
30 mts que se activa automaticamente!

OR ¢

1P 67
0 Lux Water Proof Built-in Mic



www.cygnus.la
www.youtube.com/watch?v=Ummo-SItRDI

Camaras IP con tecnologia Cygnus ZERO

Garantizan imagenes de alta calidad a color las 24 horas
del dia y en condiciones de muy baja luz

| e —— =
PTZ-4M-ZERO-33X PTZ-4M-ZERO-42X

DOMO 4MP ZERO PTZ DOMO 4MP 42X
4.5-148.5MM ZERO PTZ
» SIP » Deteccion Multiobjetivo
» Conteo de Personas = » AutoTracking
» Giroscopio R ‘ » Limpia Lente
» Slot Micro SD . » Giroscopio

> IP67

IPC-2M-DA-ZERO-IK10 IPC-4M-DA-ZERO-IK10 PTZ-4M-ZERO-5X-RAUS IPC-4M-LPR-5X

DOMO 2MP ZERO DOMO 4MP ZERO DOMO 4MP PTZ CAMARA LPR
ANTIVANDALICA ANTIVANDALICA DISUACION ACTIVA VARIFOCAL 10-50MM
Ultra Motion Detection Baliza y sirena BoE
Slot Micro SD Slot Micro SD Slot Micro SD
Microfono Integrado Microfono Integrado Lectura de patentes
IK10 / IP67 Auto Tracking IK10 / IP67

Ultra Motion Detection

Slot Micro SD
Microfono Integrado
IK10 / IP67

?::Et > IPC-2M-FA-ZERO IPC-8M-FA-ZERO

Pixed Domegs IPC-2M-DA-ZERO IPC-4M-DA-ZERO IPC-8M-DA-ZERO

lluminacién minima para vision a color: 0.0003lux Deteccién de audio
(F1.0, AGC ON) Proteccién IP67

Ultra 265, H.265, H.264, MJPEG Inteligencia: Cruce de linea e intrusion
Luz blanca, hasta 30 m de distancia de luz cdlida Soporta tarjeta Micro SD
Deteccién inteligente por IA de figura humana y vehiculos Compatible con el modo pasillo 9:16

WDR real de 120 dB permite obtener imagenes claras en PoE
escenas con mucha luz Micréfono integrado

CYGNUS.LA X info@cygnus.la A linktree.com/cygnuselectronics

Luis Maria Campos y Acceso Oeste Colectora Sur - General Rodriguez (1748), Buenos Aires - Argentina



linktr.ee/cygnuselectronics
linktr.ee/cygnuselectronics
mailto:info@cygnus.la
cygnus.la
https://maps.app.goo.gl/nYSgPSFXLEXKCQ9v6
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. ~ Rastreo Vehicular.

Homologado por petroleras, mineras y grandes empresas.
Ofrece una solucion robusta, confiable y lista para instalar.

Compatible con Rhino, GTE, Ruptela y otros.

» Lectura EM-Marin, HID y Dual

» Salidas Wiegand, ABA Track y RS-232
» Seiial sonora de alto volumen

> Alimentacion flexible (5-16 VCC)

> Adaptable a 12V y 24V

> Opciones de cableado a medida

» Garantia de fabricante

intelektron |N'PRUX 125 KHZ

Argentina

)
1V intelektron -

@ +549(11)3600-9000 (L) +54(11) 22059000 () ventas@intelektron.com (&) www.intelektron.com
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