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NUEVA LINEA

CYGNUS ZERO

luminador LED IR? ;LED Blanco? ;Dual Light? Smart Light?

Ya no necesitas confundirte con nada de eso a la hora de elegir una camara.
Cygnus Zero no necesita Luz ni iluminadores extras.

Cuando nadie ve nada... Zero ve todo!!!

La tecnologia Zero de Cygnus permite tener imagenes nitidas y a
todo color, incluso en condiciones de muy baja iluminacion.

Cerco 16 - C2 Cerco 16 - G2
14/5/2026 19:05:58 15/5/2026 19:05:24

Gracias a su lente de gran apertura focal F1.0, puede ver a color con una iluminacién minina de 0.0003 LUX.

WHITE LIGHT jAdemas, en condiciones de O LUX, cuenta con un iluminador
30M Led con alcance hasta 30 mts que se activa automaticamente!

AN
IP 67 Q

Water Proof Built-in Mic




Camaras IP con tecnologia Cygnus ZERO

Garantizan imagenes de alta calidad a color las 24 horas
del dia y en condiciones de muy baja luz

O —————— B ————
PTZ-4M-ZERO-33X PTZ-4M-ZERO-42X

DOMO 4MP ZERO PTZ | DOMO 4MP 42X
4.5-148.5MM . ZERO PTZ
» SIP » Detecciéon Multiobjetivo
» Conteo de Personas = » AutoTracking
» Giroscopio e | . » Limpia Lente
» Slot Micro SD . > Giroscopio

> IP67

IPC-2M-DA-ZERO-IK10 IPC-4M-DA-ZERO-IK10 PTZ-4M-ZERO-5X-RAUS IPC-4M-LPR-5X

DOMO 2MP ZERO DOMO 4MP ZERO DOMO 4MP PTZ CAMARA LPR
ANTIVANDALICA ANTIVANDALICA DISUACION ACTIVA VARIFOCAL 10-50MM
Ultra Motion Detection Baliza y sirena BoE
Slot Micro SD Slot Micro SD Slot Micro SD
Microfono Integrado Microfono Integrado Lectura de patentes
IK10 / IP67 Auto Tracking IK10 / IP67

Ultra Motion Detection

Slot Micro SD
Microfono Integrado
IK10 / IP67

?::Et > IPC-2M-FA-ZERO IPC-8M-FA-ZERO

Pixed Dome Sy IPC-2M-DA-ZERO IPC-4M-DA-ZERO IPC-8M-DA-ZERO

lluminacién minima para vision a color: 0.0003lux Deteccién de audio
(F1.0, AGC ON) Proteccién IP67

Ultra 265, H.265, H.264, MJPEG Inteligencia: Cruce de linea e intrusion
Luz blanca, hasta 30 m de distancia de luz cdlida Soporta tarjeta Micro SD
Deteccién inteligente por IA de figura humana y vehiculos Compatible con el modo pasillo 9:16

WDR real de 120 dB permite obtener imagenes claras en PoE
escenas con mucha luz Micréfono integrado

CYGNUS.LA X info@cygnus.la A linktree.com/cygnuselectronics

Luis Maria Campos y Acceso Oeste Colectora Sur - General Rodriguez (1748), Buenos Aires - Argentina




Big Dipper UNITREE

> NUEVOS MODELOS <

HUMANOIDE COMPACTO PARA
DESARROLLO E INTERACCION

Orientado a investigacion, programacion,
demostraciones e interaccién con personas,
con SDK, camara, micréfono y posibilidad
de incorporar manos agiles.

» Autonomia aproximada de 1 hora. » Posibilidad de instalacion de mano agil.
» Cuenta con SDK. » Camara binocular.

» Peso: 29 kg. * Computadora NVIDIA Jetson Orin
» Altura: 123 cm. integrada para desarrollo.

» 26 grados de libertad. » Microfono y altavoz incorporado.

ROBOT CI..!ADRUPEDO PARA
INSPECCION INDUSTRIAL
PROLONGADA

Pensado para recorridos de vigilancia, inspeccién y
relevamiento en entornos exigentes, combinando alta
autonomia, doble LIiDAR, capacidad de carga y grado de _
proteccion IP para mayor resistencia frente a polvo y agua.™

-~
» Autonomia aproximada de 5 horas. » Grado de proteccion IP67 en los
componentes principales e IP56 en el

» Cuenta con SDK.
resto del cuerpo.

» Peso: 42 kg.
9 » Computadora Intel Core i7 integrada

* Altura: 82 cm. para desarrollo.

* 12 grados de libertad. » Capacidad de carga de 25 kg en

» Incorpora 2 LiDAR para el escaneo movimiento y de hasta 100 kg en
frontal y trasero. posicion estatica.

(N

Big Dipper ¢ Consegui todos los productos de seguridad en nuestras sucursales.
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Big Dipper UNITREE

> NUEVOS MODELOS <

HUMANOIDE DE ALTO
RENDIMIENTO PARA I+D

Orientado a investigacion y
desarrollo, con capacidad de integrar
plataformas de cémputo NVIDIA
desde 100 hasta 2070 TOPS.

b

» Autonomia aproximada de 3 horas. » Camara binocular.
» SDK disponible.

» Peso: 70 kg.

» Altura: 182 cm.

» Hasta 72 grados de libertad.
» Posibilidad de instalacion de mano agil. » Micréfono y altavoz incorporado.

H2 EN ACCION

» Computacion escalable: NVIDIA
Jetson Orin NX (100 TOPS)
hasta AGX Thor (2070 TOPS).

SOLUCION CUADRUPEDA
PARA COMBATE DE INCENDIOS

Solucidn cerrada y lista para usar, disefiada para combatir incendios en ambientes de
alto riesgo. Esta preparada para trabajar a altas temperaturas y operar con agua

a4

mediante la conexion directa de una a contra ing

» Autonomia aproximada de 4 horas. » Alcance de 55 m con una presion de 0,8 MPa.

» Solucién cerrada, ya preparada para usar.  * Control remoto con camara integrada.

» Peso aproximado: 85 kg. » Sistema de refrigeracion por niebla de agua para
operar a altas temperaturas,

> Altura: 115 cm. » Control multieje de la salida de agua: cobertura

» 12 grados de libertad del cuadripedo + maxima de 120°, giro horizontal de +20° e inclinacién
2 en la salida de manguera. vertical de 20° a 60°.

» Modos de descarga seleccionables: pulverizacion amplia
para formar una cortina de agua de proteccion contra

» Manguera con conexion Storz. llamas o chorro concentrado para extincion a distancia. )

» Grado de proteccion IP67

Big Dipper ¢ Consegui todos los productos de seguridad en nuestras sucursales.
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Big Dipper CYGNUSG®

CARGADORES
VEHICULOS ELECTRICOS

Soluciones portatiles para viaje y terminales de carga para pared

CARGADOR E PARED

CY-EV2-7TKW CY-EV2-11IKW CY-EV2-22KW
CARGADOR DE PARED MONOFASICO 7KW CARGADOR DE PARED TRIFASICO 11KW CARGADOR DE PARED TRIFASICO 22KW

Incluye Cable Tipo 2 de 5 Metros Incluye Cable Tipo 2 de 5 Metros Socket Tipo 2
Desblogueo NFC Desbloqueo NFC Desblogueo NFC
Conexién WiFi 2.4GHz Conexién WiFi 2.4GHz Conexién WiFi 2.4GHz
APP Tuya APP Tuya APP Tuya

CARGADORES PORTATILES

CY-EV1-1P10A CY-EV1-3P16A
CARGADOR PORTATIL CARGADOR PORTATIL TRIFASICO 11KW

MONOFASICO 2.2KW - Conector de Aviacién Compatible
con Adaptadores
- Conector 10A de Pared Estandar i - Corriente Ajustable Automaticamente

- Ideal para Viajes = - 1P66
- Sensor de Temperatura ? (o &Y (.1 Adaptador Trifasico 16A
. IP66 (oa & X ) Adaptador Trifasico 32A
Adaptador Monofasico 16A
[sa NN Adaptador Monofésico 10A

CABLES DE CARGA ~ 1

- Conector Tipo 2 - Inyeccion de TPU Sin aire
- Apto Uso Intensivo - Terminales Bafiados en Plata
- Apto Exterior IP54 - 100% Cobre

(04 5]y 20 Bl CABLE TIPO 2 TRIFASICO 22KW
CY-3P32-TM Disponible en 5y 7 Metros

(08 ooy (21 )M CABLE TIPO 2 TRIFASICO 11KW
CY-3P16-TM Disponible en 5y 7 Metros

CABLE TIPO 2 MONOFASICO
CY-1P32-5M 7KW 5 METROS

Big Di pper ‘G Consegui todos los productos de seguridad en nuestras sucursales.
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Nnuevos) NVR Serie 9000 1A EEGE=D)

‘ 3

l Q. Hombre con mochila azul entrando al edificio x ]

Todo & Personas & Vehiculos [El Objetos -

Resultados de biisqueda: Hombre con mochila azul entrando al edificio

=5

16 CANALES IP 32 CANALES IP

CARACTERISTICAS DESTACAS

NUEVAS

CAMARAS TERMICAS .
Bl ESPECTRALES

! B . & . !
Gracias a su analitica inteligente y tecnologia térmica dggalta precisién,
estas soluciones permiten an?lciparse a intrusiones, reducir falsas
alarmas y mejorar los tiempos de respuesta ante eventos criticos.

CY-TPC-4MA400-E6T10 PRINCIPALES CARACTERISTICAS Compatible con

Lente Focal 6mm + Lente Termico 10mm . Resolucion Visible 4MP 30FPS
- Resolucion Termica 400x300 pixels con salida @1080p 30FPS O NVIE
CY-TPC-AMA400-F12T25 - Starlight + - Visién Nocturna a Color 0.005 Lux
- lluminacién IR de 100mt
- Audio 2 vias (microfono y speaker incorporado)

- Diasuasion activa con audio + led rojo y azul CNOBﬁ%
CY-TPC-4M400-F12T35 - Alimentacion PoE+ (30W) y 12V 2A

Lente Focal 12mm + Lente Termico 35mm  Proteccion Anti Corrosién (NEMA 4X)

PERSONAS VEHICULOS
RANGOS DETECCION RECONOCIMIENTO |  IDENTIFICACION DETECCION RECONOCIMIENTO |  IDENTIFICACION

Lente Focal 12mm + Lente Termico 25mm

EFECTIVOS DE 370 m 100 m 60 m 750 m 200m 130m
VISION TERMICA

950 m 240m 160 m 1900 m 490 m 330m
1250 m 340m 230m 2500 m 690 m 460 m

Big Di pper § Conseguitodos los productos de seguridad en nuestras sucursales.
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C\. -
CYGNUS$® »))
DETECCION Y BLOQUEO

AUTOMATICO DE DRONES

CONOCELO EN INTERSEC V T

CY-DFENSE-S100

Detector (10km) e inhibidor
(5km) de diversos modelos
de drones, para manejo con

software centralizado E
-

Frecuencia de deteccion: 20 MHz - 6000 MHz SOFTWARE DE GESTION CENTRALIZADO

Frecuencia de interferencia: 433MHz, 800MHz, 900MHz, 1,2GHz, 1,4GHz,
16GHz, 2,4GHz, 5,2GHz, 5,8GHz R i
it e Interfisrenicia B 1 » Permite la centralizacion de todos los equipos tanto de deteccion como de
Radio de interferencia: 5 km inhibicion de drones.
sncia de navegacion: GPS / f S B/ i
Frecuencia de navegacion: GPS LVL2/L5, GLO L11.2, BDS BYB2, GALILEQ E1, QZSS L1 b Perrita dafitic tos niveles dependiendo s puntos criticos a proteger.

Certif : » Permite guardar registros de los operadores y drones detectatos y de sus
Certincy rutas de vuelo,

Detector y localizador de drones y
sta 3km auténomo

EI CY-DTECTOR-F10 es un radar disefiado para la alerta
temprana y el miento preciso de dronesy
operadores desde el software centralizado

CY-DTECTOR-F10 B CY-DTECTOR-M2

INHIBIDORES

--

CY-DFENSE-J10 CY-DFENSE-GPS CY-DFENSE-J5
Inhibidor de sefial entre drones y Generador de ubicaciones falsas e inhibicién
para manejo con software centralizado L Jargas distancias (5K

CY-DFENSE-M3

Detector, localizador (3km) e inhibidor (Tkm) diversas modelos de
drones auténomo pensado para uso y proteccion de personal temrestre

CY-DFENSE-M5

CYGNUS.LA ¥ info@cygnus.la 4} linktree.com/cygnuselectronics

Luis Maria Campos y Acceso Oeste Colectora Sur - General Rodriguez (1748), Buenos Aires - Argentina
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&lj1 ENTERPRISE

clyr pock 3

Opera con drones inteligentes

» Opera de forma remota y automatizada compatible con DJI

FlightHub 2 y control DJI RC Plus 2 Enterprise.
» Soporta temperaturas de -30 a 50 °C y cuenta con certificacion IP56.

p

» Despliegue movil en vehiculos vy utiliza la estacion

! —_— —

de relé D-RTK 3 para una mejor ubicacion.

N

 Camara gran angular, teleobjetivo medio, teleobjetivo y telémetro laser )

cljr MATRICE 4D

» Matrice 4D
r CMOS de 4/3 pulgadas, 20 MP efectivos
Equivalente a 24 mm (FOV 84°)

» Apertura: Variable de #/2.8 a fi11.

» Obturador: Mecanico y electrénico.

cdjg MATRICE 47D

» Camara térmica infrarroja

» Luz auxiliar NIR

» Sensor: CMOS de 1/3 pulgadas, 48 MP efect
» Lente: Equivalente a 24 mm (FOV 82°).

= Apertura: /1.7

g mara Medianteleobjetivo (Medium Tele)
El telemetro laser puede realizar mediciones de manera * Sensor: CMOS de 113 pulgadas, 48 MP efectivos.
exacta de la distacia entre el dron y un objetivo * Lente: Equivalente a 70 mm (FOV 35°).
(estructura terreno) hasta un rango de 1800 mts. » Apertura: f/2.8.
= Resolucién térmica nativa: 640 \times 512 pixeles
» Lente y apertura: Distancia foc lente a 53 mm, campo de
visién (DFOV) de 45° y apertura de X
» Sensibilidad térmica (NETD): \le 50\text[ mK] a f/

La luz auxiliar NIR (NEAR INFRARED) funciona como
una linterna invisible que sirve para que la telecamara
tenga mayor capacidad de vision noctura en la
oscuridad total hasta 100 mts de distacia.

Combina camaras RGB y multiespectrales para
- analizar cultivos con precision, permitiendo

El dron perfecto para operaciones una gestion agricola basada en datos.

de alta complejidad
» Sistema imagen dual (rgb + multispectral)
» Posicionamiento rtk
* Sensor de luz integrado
* Seguridad omnidireccional
Tiempo maximo de vuelo 43 min
* Distancia maxima de vuelo 32km

* Indice de proteccion ip 55 * FlyTo, Crucera, Smart Track, POI
tecta cables de hasta 12 mm
era temperaturas de -20 °C a 50°C

» Tiempo maximo de vuelo 59 min

» Capacidad de carga hasta 6 kg

* Lidary radar mmWabe




Big Dipper @ digifort

MOTOR DE VIDEO ANALITICAS CON IA

Video analiticas que entienden lo que ven y lo que les pedis.
by

Un motor de video analiticas impulsado por algoritmos de Inteligencia Artificial
gue interpreta la imagen de tus camaras en tiempo real y genera eventos
automaticos ante la deteccién de comportamientos anomalos.

SUMALE UN AGENTE Describi en simple texto la analitica que necesitas,
DE IA INTEGRADO Digifort ISen Analytics la crea y la pone a trabajar por vos.

3\ { ™

DETECCION EN TIEMPO REAL PREGUNTALE A TUS CAMARAS

Humo detectado

@ ISen Analytics

¢Hay humo en la escena?

Si, se detectd humo en la linea de produccion.

Comportamientos anomalos identificados al
instante, sin operador mirando la pantalla.

sy wiune 11as D

ASi EVOLUCIONA DIGIFORT ISEN ANALYTICS

APRENDIZAJE [¥) APRENDIZAJE  [iE) VIDEO ANALITICAS [Z) 1A
AUTONOMO PROFUNDO AVANZADAS GENERATIVA

Detecta comportamientos Analisis y clasificacion de Deteccion de alta calidad para Contextualiza, razona y
inusuales aprendiendo qué imagen cada vez mas cada necesidad de seguridad responde a instrucciones
es normal en cada entorno. precisos con el tiempo. y operacion. en lenguaje natural.

Big Di pper § Conseguitodos los productos de seguridad en nuestras sucursales.
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HIKVISION

Big Dipper

DETECTORES |_HF-GM100__J |_HF-GN110__J

DETECTOR DETECTOR DE
AUTONOMOS MONOXIDO GAS NATURAL

DE CARBONO

Instalacion rapida y simple,

deteccion efectiva.

DETECTOR DE ( N
GAS ENVASADO L=

N 7
S—

Detector de gas C3H8 (propano)
Alimentacion 220V
Rango de medicion 0-25% LEL

Sensor electroquimico de CO
Compensador digital de temperatura
Aviso de bateria Baja

Pilas AA x2 - 5 afios de duracién

IO -
DETECTOR
FOTOELECTRICO
DE HUMO

Indicador de alarma 85dB
3 afios de bateria (pilas AA x2)
Alarmas de bateria y camara sucia

Detector de gas CH4 (metano)
Alimentacion 220V
Rango de medicion 0-25% LEL
Rango de alarma 8% LEL

I -

7 N
DETECTORDEHUMO [ .. |
CON WIFI Y MANEJO \ )
DESDE APP \_ £

Tecnologia multiespectral
Alarma sonora 85dB

Compatible con Hik Connect

Rango de alarma 8% LEL

Funcién silencio y reinicio

Admite manejo por control IR

SISTEMA LORA CnPFuio0 )

FIRE GATEWAY DETECTOR DE ,ﬂ’""“""“lr.‘__‘
LORA

» Alcance: 1.5 a 2 km, atraviesa de 3 a 5 muros CALOR LORA .-/’;\\w

» Tecnologia de salto de frecuencia adaptativo E s

» Hasta 128 dispositivos periféricos ; :

» Detectores: 5 afios de autonomia en modo standby

» Gateway: Bateria de 14 horas de duracién (2500 mAh) WG G R (B Buzzer /o dB

» Compatible con banda de frecuencia de 915 MHz Fantulal6h 10 aflos de baterla _
transmisién hasta 2km Deteccion por resistor térmico

NP-FY200 J-SAP-HK1104
INCENDIO LORA

DETECTOR DE
HUMO OPTICO LORA

ks 124 ] T g

SIRENA AUDIO ESTACION
¥ LUZ LORA MONITOREOQ
DE INCENDIO

Tecnologia doble sensor de luz Activacion manual Sonido de 85 dB Administra y concentra gateway LORA
reduce falsa alarma por vapor reset por llave Bateria litio interna y fusiona con camaras de incendio
Bateria litio larga duracién Bateria de litio 5 afios luz estrobiscopica para solucion integral

Big Dip per ¢ Consegui todos los productos de seguridad en nuestras sucursales.
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NT Nota de Tapa

Big Dipper + Hikvision: la alianza

perfecta

Junto al fabricante, el distribuidor renueva su oferta de soluciones, con el compromiso de siempre:

calidad en sus productos y atencién al cliente. Un cuarto de siglo en el mercado habla de la fuerza de

una marca que apuesta al crecimiento y a las nuevas tecnologias.

‘ on mas de 20 afnos de trayec-

toria en el mercado argentino,
Big Dipper ha tenido un rol clave en
el desarrollo y posicionamiento de
grandes marcas del sector en nues-
tro pais.

Hace mas de dos aios, la compania
comenzo a trabajar junto a Hikvision
enun proceso que fue fortaleciéndo-
se progresivamente y que hoy la po-
siciona como uno de los principales
importadores y distribuidores de la
marca. Esta decision no surgié de un
dia para otro ni fue producto de un
simple cambio de rumbo.Respondié
a la necesidad de seguir innovando,
incorporar nuevas tecnologias y, so-
bre todo, escuchar las demandas de
las personas y empresas que forman
parte del mercado de la seguridad
electroénica.

Big Dipper creci6é de manera soste-
nida a lo largo de los afos: lo que se
inicidé en un garage, en el aflo 2000,
supo tener su primera edificacién
propia y dedicada en 2010 para arri-
bar a 2024 con la apertura de nuevas
filiales, en ese entonces Mar del Pla-
ta y San Miguel de Tucuman, para
luego cruzar el Rio de la Plata y es-
tablecerse en el vecino Uruguay.

DOS EMPRESAS,

EL MISMO OBJETIVO

La alianza entre Big Dipper y Hik-
vision nacié con una premisa clara:
ofrecer una respuesta integral a las
necesidades del sector.

Esto implica contar con productos
robustos, confiables y de calidad;
equipamiento de altas prestaciones
y rapida implementacion; y herra-
mientas que permitan configurar los
equipos y brindar un servicio agil,

10>

HIKVISION + Big Dipper
LA ALIANZA PERFECTA

HIKVISION impulsa una nueva etapa junto a BIG DIPPER para el mercado argentino

profesional y eficiente.

También supone ofrecer platafor-
mas para consultar informacion y
acceder a soporte técnico, junto con
politicas comerciales claras y trans-
parentes y un sistema de precios or-
denado que respalde a toda la ca-
dena de distribucién.

Big Dipper cuenta con un embaja-
dor de Hikvision y vendedores certi-
ficados en lamarca, lo que jerarquiza
larelaciéony permite brindar asesora-
miento especializado.

A esta estructura se suman la in-

corporacién de nueva tecnologia en
el laboratorio y la conformacion de
un nuevo equipo de soporte técnico
especializado, preparado para asistir
enlaconfiguracién,implementaciéon
y resolucién de las necesidades téc-
nicas de cada proyecto.

Ademas, el acceso al catdlogo com-
pleto de Hikvision permite combinar
distintas lineas de productos y desa-
rrollar soluciones mas amplias y per-
sonalizadas para dar respuestas a los
proyectos mas exigentes.

Todo esto refleja la busqueda cons-



NT Nota de Tapa

tante de Big Dipper por innovar,
incorporar soluciones novedosas y
disruptivasy seguir creciendo de ma-
nera sostenida junto a sus clientes y
partners.

{QUEAPORTAHIKVISIONALEXITO

DE ESTA ALIANZA?

Hikvision no solo ofrece camaras.
Cuenta con mas de 30.000 produc-
tos —y continda creciendo—, lo que
convierte a la marca en un aliado es-
tratégico para proyectos de seguri-
dad e integracién tecnoldgica.

Su presencia en mas de 150 paises,
sus certificaciones internacionales
en calidad y seguridad y su respaldo
global permiten desarrollar solucio-
nes que abarcan desde aplicaciones
residenciales hasta proyectos de in-
fraestructura critica.

La marca ofrece, ademas, garantia
extendida, soporte técnico especiali-
zadoyunatasadefallasinferioral 1%.

A esto se suman sus programas de
partners, con beneficios exclusivos,
descuentos y herramientas de pre-
venta y marketing, ademas de cen-
tros de entrenamientoyy certificacion
para integradores.

Sus soluciones pueden integrarse
con software de gestion, analitica de
video y plataformas en la nube, e in-
cluyen herramientas de personaliza-
ciény disefo que permiten adaptar-
las a las necesidades de cada cliente.

Hikvision también ofrece actuali-
zaciones constantes de firmware y
software, juntoconasistenciatécnica
local y remota.

ENRESUMEN: ;Qué puedenofrecerte
Big Dipper y Hikvision?

Laalianzacombinael conocimiento
del mercado local, la estructura co-
mercial y técnica de Big Dipper con
la innovacion, el respaldo global y la
amplitud de soluciones de Hikvision.

Esta propuesta se completa con
webinars, capacitaciones online y
encuentros presenciales a cargo de
especialistas, pensados para acercar
conocimiento, novedades a instala-
doreseintegradores.

Si todavia no exploré todas las so-
luciones Hikvision que tenemos para
ofrecer, lo invitamos a visitar nues-
tra web: www.bigdipper.com.ar.

También puede conocerlos produc-

tosytodaslas novedadesdelamarca
en www.hikvision.com

Big Dipperinvitaasusclientesyami-
gosavisitarlosdel2al4deseptiembre
en Intersec Buenos Aires 2026, en el
Predio Ferial La Rural, stand 1E-10,
para conocer toda nuestra oferta de
soluciones, conversar con nuestro
equipo y descubrir todo lo que Big
Dipper y Hikvision pueden aportar a
sus proximos proyectos. |l

BIG DIPPER

Big Dipper

@ 5411 5278-0022

@ info@bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar
@ @bigdippertechnology
@ /BigDipperccTV

@ @BigDipper_Sec

0 @bigdippertechnology
© /bigdippersecurity

@ /vigdippertechnology
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www.linktr.ee/bigdipper

Panel kummert

K1 ULTRA

MAS CAPACIDAD

MAS CONECTIVIDAD

Multired
automatica

Comunicacion
inalambrica
bidireccional

300 metros
de alcance

Compatible con

Hellgriin Connect

Programacion
remota

App para usuarios

Migracion desde
instalaciones
existentes

Control remoto
y teclado

%
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GL-VIERECK Y GL-MAGBORN

Hellgrun

PREMIADO CON

=

Sello
Buen
Diseno
argentino

Orgullo nacional

GL-Viereck Plus fue reconocido
junto con el GL-Magborn por su
disefo e innovacion

DESCUBRI COMO OPTIMIZAR
TU SERVICIO DE MONITOREO

{CONTACTANOS PARA MAS INFORMACION!



www.linktr.ee/hellgrun

TOTAL

Llego el nuevo

sensor PIR, ahora
con lente también
en negro.

Disponible tanto en
KPIR cableado como en
GL-Viereck Plus
“inalambrico

iPedi el tuyo ahora!

"—
HEIIg Pun @ hellgrun.com.ar


www.hellgrun.com.ar

ALTA PRECISION ITALIANA
EN DETECCION PERIMENTRAL

J YOUR SECURITY, OUR TECHNOLOGY

‘H . . .

[

Buscamos

B — e —

distribuidores

INSTALACION

SEGURIDAD
AVANZADA

COMPATIBILIDAD

Integracién con

sistemas inalambricos
y Hellgrin

o ===
el
[
Heligriin
~
~

Linea de productos Duevi

UNA FAMILIA COMPLETA DE DETECTORES
DISENADOS PARA EXTERIORES.
TECNOLOGIA ITALIANA APLICADA A LA
SEGURIDAD PROFESIONAL.

T

MONOLITH

KAPTURE MOSKITO+

| Compatible
i‘ | con Hellgran [ [
GL-MagBorn |

| Compatible
con Hellgrin ||
GL-MagBorn |

Compatible |
con Hellgran
GL-MagBorn

Compatible
con Hellgrin
GL-MagBorn

- (versionk) || 0 3
ll I

Doble tecnologia IR
+ microondas.
Potencia, estabilidad
y precision profe-
sional.

@ 011 2150 8700
©+ 5491 2617 3712

Proteccion invisible,
reaccion inmediata.
Deteccién de cortina
con programacion
inteligente.

B4 ventas@starx.com.ar @

@& www.starx.com.ar

| (Version K)

Seguridad 180°. Triple
barrera, precision
total. Control directo
desde tu smart-
phone.

Maxima sensibilidad,
minima interferencia.
Ideal para ventanas,
persianas y perimet-
ros reducidos.

Sede central: Pepiri 758,
Parque Patricios, CABA



https://wa.me/message/DUFWDZ4JAYA2G1?src=qr
https://goo.gl/maps/6tT3cHheQLLHGzuA7
https://api.whatsapp.com/send?phone=541126173712
tel:+541150916500
ventas@starx.com.ar
www.starx.com.ar
www.starx.com.ar

Descubra el ecosistema DX CONTROL
y ofrezca una experiencia completa
a sus clientes.

@) full control + 0:@? e

Control total de la Alarma

PERSONALIZABLE PARA Vinculacion con
EMPRESAS DE MONITOREQ Dispositivos Smart

CLIENTE

y
app |
®3 Dxtools
TECNICO :5
Programacion del
INSTALADOR Equipo via App.
£

DX VIRTUAL Expert DX Cloud

Asistencia y Programacion ED Plataforma de Gestién
Remota del Panel de Alarmas Web de Equipos.

MENOS COSTOS OPERATIVOS | MEJOR SERVICIO | MAYOR RENTABILIDAD

S <, @ (&

Soporte técnico propio Desarrollo y fabricacion Soluciones flexibles y Innovacién constante

especializado en el mercado propia en Argentina con adaptables a las en productos y servicios
! de la seguridad con idioma personal altamente necesidades de cada para brindar el mejor

y horarios adaptados a capacitado. mercado. valor a nuestros clientes.

Latinoameérica y el Caribe.

@ www.dxcontrol.com

Ve — -
) == E:com TR OL B4 dxcontrol@dxcontrol.com.ar

@ /dxcontrol

Hablemos
por whatsapp



https://api.whatsapp.com/send/?phone=5491169457846
www.dxcontrol.com
dxcontrol@dxcontrol.com.ar
www.instagram.com/dxcontrol/

s
=0e

Ingrese al mundo IOT con los productos

(CONTROL

=N ;bp
i s fullcontrol +
Modernice el panel de S

alarma sin reemplazarlo

SEGURIDAD + 10T EN LA MISMA APP_J__.

-9

uuuuu

Ofrezca a sus clientes el acceso a dispositivos inteligentes
integrando Camaras de Video, Portero Visor, Lamparas e
interruptores todo a través de la APP FULL CONTROL +

UTILIZANDO NUESTROS COMUNICADORES PARA ALARMAS.

| - -

oy,

- === #
DX SAM 2 DX 2S MAX DX FULL WIFI DX ACTIVE DX FULL 1D WIFI
Comunicador 2G | 3G Comunicador Universal ~ Comunicador Universal Comunicador Comunicador Radial
4G | WIFI | ETHERNET 2G | 3G | 4G | WIFI CID - WIFI Universal WIFI Universal CID - WIFI
ETHERNET

PARA CONSULTAS Y MAS INFORMACION, INGRESE A NUESTRO SITIO WEB =

‘ @) www.dxcontrol.com Hablemos

B4 dxcontrol@dxcontrol.com.ar por whatsapp

/dxcontrol



www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-4g-wifi-sms-ethernet#full-control-app
www.dxcontrol.com
https://api.whatsapp.com/send/?phone=5491169457846
www.dxcontrol.com
dxcontrol@dxcontrol.com.ar
www.instagram.com/dxcontrol/
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-4g-wifi-sms-ethernet#dx-sam-2-wifi-2g-3g-4g-ethernet
www.dxcontrol.com/productos/transmisores-radio-y-radio-gprs#dx-full-id-wifi-wifi
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-4g-wifi-sms-ethernet#dx-full-wifi
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-4g-wifi-sms-ethernet#dx-active
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-4g-wifi-sms-ethernet#dx-2s-max

ESCANEAME
PARA + INFO

DX

MUCHO MAS QUE UN
COMUNICADOR
DE ALARMAS .

-w"-.

e —

Disminuye significativamente los costos operativos
para tu empresa de monitoreo.

Posee minimos costo de inversion.

Programacion remota y total del panel de
alarma, pudiendo asistir al abonado sin tener

7 VIAS DE COMUNICACION que ir a su vivienda.
e e et Es compatible con APP Full Control +y
DX Virtual Expert.

COMPATIBLE CON

DX CAM & *

Verificacién Visual de Alarmas.
Se incorpora a tu sistema de alarma sin reemplazarlo.

% PRODUCTO ADICIONAL



www.dxcontrol.com/pdf/Brochure/Brochure_DxCam.pdf
www.dxcontrol.com/pdf/Brochure/Brochure_DxSam2.pdf
www.dxcontrol.com
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Una nueva etapa para seguir
evolucionando
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HELLGRUN Academy, una
apuesta al conocimiento

GETTERSON presenta su
nueva identidad visual

Empresas

CIP, SEGURIDAD
PERIMETRAL

Entrevista a Esteban De Feo,
Gerente General, y Pablo
Bertucelli, Gerente de |+D

KEEPER

Del monitoreo lineal al
ecosistema inteligente.
Mas de 40 anos
reinventando el monitoreo

UsSS

Presenta su tienda online
Equipamiento de seguridad
y una red nacional de
técnicos certificados

Propiedad Protegida
y Hikvision

Innovacién y respaldo
estratégico para el canal

de proyectos

o Tecnologia

46 | El reto de la gestion de

incidentes de seguridad
Plataforma OnFlow de
RedGPS
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Tienda de seguridad

GETTERSON

Control de acceso facial y
video portero ZKTeco
VEX-B24A PRO

DIGIFORT
Version 7.4.2 de su
plataforma VMS
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Barrera Flap ASGY1XXA-X
de Dahua
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Camaras Serie FlexVu

Negocios Tecnolégicos

Del tiempo al sistema:
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Powersa

SECURE POWER

VesT N

by Climax

. EL PANEL
MAS INSTALADO en la ARGENTINA

UNA SOLUCION COMPLETA PARA UN MUNDO CONECTADO

SEGURIDAD CONFIABLE Integramos techologia, innovacion y experiencia para
ofrecer proteccion inteligente, adaptable y preparada

TECNOLOGIA INTELIGENTE para los desafios de hoy y de manana.

D GESTION TOTAL DESDE LA APP Con VESTA, transformamos la proteccion en tranquilidad.

LA MARCA QUE ELIGEN
LAS EMPRESAS MAS
GRANDES DE MONITOREO

(Q +54 911 2688 1675

® @powersaarg
B4 info@powersa.com.ar

M Agustin Alvarez 3555 - Vicente Lopez



mailto:info@powersa.com.ar
https://maps.app.goo.gl/6azR2RWCuzvEZFmY6
www.powersa.com.ar
www.instagram.com/powersaarg/
api.whatsapp.com/send?phone=5491126881675

DISTRIBUIDORA MAYORISTA DE PRODUCTOS DE SEGURIDAD ELECTRONICA

@) Robo pVCCTV {4 Conectividad Redes @ Control de acceso & Incendio /" cables M cerraduras Smart

@/hua
VISUALIZACION PROFESIONAL

Alta definicién
Imagenes nitidas y colores vibrantes. Prorea i e G AT AN ANV AT

s 5
TPU100R  avoRisTa OF A

@ Soluciones modulares
Videowalls adaptables para cualquier espacio.

Operacion 24/7

Funcionamiento continuo para maxima confiabilidad.

PROYECTOS
PARKING & TRAFIC

Deteccion de vehiculos

Lectura de patentes y control de accesos.

Monitoreo 24/7
Supervision permanente de vias y
estacionamientos.

Soluciones integrales
Camaras ANPR, Bullet y sistemas
inteligentes.

INFRAESTRUCTURA
DE ALMACENAMIENTO

Gran capacidad

Almacenamiento escalable para cualquier proyecto.

Maxima seguridad —_— . —
g

Proteccién de datos y alta disponibilidad.

Compatibilidad total

Integracion con soluciones Dahua.

Scanea QR

341- 7048000

@ Pichincha 67 Bis (ex Richieri) - 2000 Rosario - Santa Fe

Ors 15 TRRNES =4 contacto@dmasrl.com.ar 3 www.dmasrl.com.ar
IDORA MAYORISTA DE M para més informacion

Seguinos en redes sociales!!! ﬂ dmasrlseguridad @ dmasrlseguridad m Dmasrl B Dmasr|
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www.youtube.com/channel/UCFEyX_Ub9Voq19tRdTXJyYw
www.dmasrl.com.ar
www.dmasrl.com.ar

DISTRIBUIDORA MAYORISTA DE PRODUCTOS DE SEGURIDAD ELECTRONICA
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AJANX
SEGURIDAD INTELIGENTE

Tecnologia inalambrica

@ Comunicacién inalambrica Jeweller
(%) Alcance de hasta 2.000 m

@ Proteccion contra sabotaje

@ Supervisién permanente 24/7

(@ Instalacién rapida y sin cableado
@ Ecosistema Ajax totalmente integrado

AJAX

PROTECCION CONTRA INCENDIO
Sistema inalambrico EN54 Line

@ Certificacion europea EN54
@ Deteccion temprana de incendios
(®) Comunicacién inalambrica Jeweller
(%) Alcance de hasta 2.000 m

(&) Baterias de larga autonomia

@ Supervisién continua del sistema
@ Integracion completa con Ajax

Contactanos!!! 341- 7048000 341- 5284080
9 Pichincha 67 Bis (ex Richieri) - 2000 Rosario - Santa Fe
Ofsre pS

IBUIDORY AR =4 contacto@dmasrl.com.ar  §% www.dmasrl.com.ar
MAYORIST.

para mas informacian

Seguinos en redes sociales!!! ﬂ dmasrlseguridad @ dmasrlseguridad m Dmasrl G Dmasrl



mailto:contacto@dmasrl.com.ar
www.dmasrl.com.ar
https://bit.ly/33MUR4d
tel:+543415284080
api.whatsapp.com/send?phone=5493417403190
www.dmasrl.com.ar
www.facebook.com/dmasrlseguridad
www.instagram.com/dmasrlseguridad/
www.linkedin.com/company/dmasrl/
www.youtube.com/channel/UCFEyX_Ub9Voq19tRdTXJyYw
www.dmasrl.com.ar
www.dmasrl.com.ar

& Noticias

22

Apuesta por el
conocimientoy el
crecimiento

Hellgrin Academy

Enseguridadelectrénica,lacalidaddeunainstalacion
depende tanto de la tecnologia como de quienes la
hacen posible. Con esa premisa, Hellgriin dio un nue-
Vo paso en el fortalecimiento de su ecosistema con la
presentacién de Hellgriin Academy, un programa de
capacitacion y certificaciéon que busca validar los co-
nocimientos técnicos de los instaladores que trabajan
con la marca en todo el pais.

La iniciativa nacié con el objetivo de ofrecer una ins-
tancia donde los técnicos puedan demostrar, median-
te una evaluacién, que cuentan con las competencias
necesarias para instalar, configurar y dar soporte al
ecosistema Hellgriin siguiendo las mejores practicas
del sector.

Durante la certificacion, los participantes profundiza-
ron en temas como la familia de paneles Kiimmert, He-
llgriin Connect, Hellgriin Check, sensores, monitoreo,
funciones avanzadas y resolucién de casos practicos.
Pero el diferencial estuvo en el enfoque: no se traté de
aprobar un examen, sino de acompanar a cada insta-
lador en un proceso de aprendizaje que fortaleciera
su trabajo diario.

Quienes alcanzaron el puntaje necesario obtuvieron
su certificacién oficial, mientras que aquellos que aulin
deben reforzar algunos conceptos seran convocados a
nuevas capacitaciones antes de volver a evaluarse. La
decision refleja una filosofia poco habitual, el objetivo
no es entregar certificados, sino garantizar que cada
profesional cuente con el nivel técnico que la marca
espera representar en el mercado.

Ese compromiso también se refleja en uno de los
principales diferenciales de Hellgriin. En una industria
donde cada vez mas empresas reemplazan la atencion
personalizada por chatbots e inteligencia artificial, la
marca continda apostando por un servicio técnico
brindado por personas. Detras de cada consulta hay
especialistas que conocen el producto y acompafan a
los instaladores frente a desafios reales, generando un
vinculo de confianza dificil de reemplazar.

A eso se suma otro aspecto que define la identidad
de la compaiia, Hellgriin es una marca 100% argen-
tina, desarrollada para responder a las necesidades
del mercado local y en constante evolucién gracias al
intercambio permanente con distribuidores, técnicos
e instaladores.

Esa cercania también dio lugar a una comunidad que
hoy es uno de los mayores activos de la empresa. Ins-
taladores de distintas regiones comparten experien-
cias, resuelven dudas y colaboran entre si para seguir
creciendo profesionalmente. Hellgriin Academy busca
consolidar ese espacio, transformando la capacitacion
en un proceso continuo y colaborativo.

Lejosde serun proyectoaislado, la certificacion repre-
senta el primer paso de una propuesta de largo plazo.
La firma ya trabaja en nuevas capacitaciones y futuros
recorridos de especializacién para seguirfortaleciendo

los conocimientos de sucomunidady acompanar la evolu-
cién tecnoldgica del sector, porque cuando una empresa
invierteenlaformaciénde quienesinstalansussoluciones,
no solo mejora la calidad de sus productos en el mercado.

También construye una comunidad mas preparada, mas
profesional y mejor conectada para afrontar los desafios
de una industria en constante transformaciéon. @

.
HELLGRON Hellgrin

Getterson presenta
su nueva identidad
visual

Misma solidez. Misma confianza.

Con mas de 60 anos de trayectoria en el mercado ar-
gentinodelaelectrénica, Getterson presentasunueva
identidad visual, una actualizaciéon que acompana el
crecimiento de la empresay los tiempos actuales.

A lo largo de los afos, Getterson amplié su portafo-
lio de marcas, fortalecié su presencia en todo el pais
y consolidé una propuesta basada en el respaldo, la
disponibilidad de productos y el acompafamiento
permanente a sus clientes respetando los canales de
distribucion.

Getterson mantiene el mismo compromiso que nos
ha caracterizado desde 1963: seguir siendo un aliado
estratégico y referente para el sector. |

Desde 1963
A

(& GETTERSON"

DESDE 1963


https://elearning.hellgrun.com.ar/

Desde 1963

(3 GETTERSON*

DESDE 1963

NUEVA IDENTIDAD VISUAL
MISMA SOLIDEZ
MISMA CONFIANZA

=) N ~
L), &) ),
EL ORIGEN CONSOLIDACION PROYECCION ESTRATEGICA
Nacimos innovando en la Consolidamos nuestra red de Frente a los desafios globales,
fabricacién y reacondicionamiento distribucién y soporte técnico continuamos invirtiendo en talento
de tubos para televisores (CRTs) en toda Argentina. humano, tecnologia y sostenibilidad

para seguir siendo un referente
en la industria.

‘ ‘ S 0 N“ DISTRIBUIDOR OFICIAL
) — . DEALER AUTORIZADO ey
e — i asegurese calldadull E\ ( - AGENTE
a

TUBOS de TElEVISlON

AUTORIZADO

----

e 12 moves |8 s teveroxiA ceviAR i

s CON GARANTIA DE
‘ Gﬂﬁnsoykucimmm - ACCESORIOS

Mas de seis décadas
construyendo Conﬂanza
proyectando el futuro

iGracias por ser parte de nuestra historia
y de lo que esta por venir!

EL PODER DE LA SEGURIDAD


www.getterson.com.ar

Importador y Distribuidor Mayorista
de Seguridad Electrénica.

/N ALEAN

BARRERAS ALEAN

PARA SEGURIDAD PERIMETRAL
ELEGIDA POR LOS CLIENTES

| mas exigentes

Versatiles, seguras y duraderas

BARRALES

INALAMBRICOS ESTAMOS PARA ATENDERTE

(+54911) 2649 5779

Dexa.Seguridad f DexaSeguridadElectronica jn Dexa Seguridad Electrénica



www.instagram.com/dexa.seguridad/
www.facebook.com/DexaSeguridadElectronica
www.linkedin.com/company/dexa-seguridad/
api.whatsapp.com/send?phone=5491126495779
www.dexa.com.ar

SEGURIDAD PERIMETRAL

BARRERAS Y BARRALES
infrarrojas Alean

Funcién antiniebla - 3 Haces

- 4 Frecuencias
- Display indicador de sefial
- Distancia de 100, 150 y 250m

- 4 Haces
-4 Frecuencias
- Display indicador de sefial

. Distancia de 100y 250m - IP65
- IP65
- 2 Haces » 1 Haz
- 4 Frecuencias - Distancia de deteccicn
- Display indicador de sefial hasta 10m
- Distancia de 30 y 60m - Ideal para portones
- IP65 automaticos
- IP65
+2,4,6y8Haces Inalambricos
.2 Frecugncias .2y 4 Haces
- Distancia de 10, 30 y 100m - Incluye receptor inalambrico
- Excelente estangueidad universal - 433Mhz
- IP85 - Baterias de litio de alto rendimiento

« Distancia de deteccion hasta 10m
« IP66

PUNTOS DE VENTA

CASA CENTRAL SUCURSAL LA PLATA SUCURSAL TUCUMAN

(011) 3970-6392 (011) 15-3792-9710 (0381) 484-5558

(011) 2196-6477 Calle 119 Nro 258, Tolosa, (+5493816) 13-6022

Mariano Pelliza 4112, La Plata, Bs. As. Santiago del Estero 1357,
Munro (1605), Bs. As. Lunes a Viernes de San Miguel de Tucuman
Lunes a Viernes de 8:30 a 17hs. 09 a 13hs. - 15 a 17:30hs. Lunes a Viernes de 8.30 a 17hs.
ventas@dexa.com.ar ventas@dexa.com.ar

Yy www.dexa.com.ar


www.dexa.com.ar
https://goo.gl/maps/ZaZzf6r4xDmqSJDB9
tel:+541139706392
mailto: ventas@dexa.com.ar
tel:+541121966477
https://goo.gl/maps/Kgrw6eD9fCWQ2THr5
api.whatsapp.com/send?phone=541137929710
mailto: laplata@dexa.com.ar
https://goo.gl/maps/6iaKuVHRLTsxtrDA7
tel:+543814845558
api.whatsapp.com/send?phone=5493816136022
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E Empresas

La vision de CIP en seguridad

perimetral

Entrevista a Esteban De Feo, Gerente General, y Pablo Bertucelli, Gerente de |1+D

Empresa fundada y especializada en la aplicacién de tecnologia para perimetros, Control Inteligente

Perimetral trabaja de cerca con sus clientes, visitando, realizando relevamientos, respondiendo con-

sultas y gestionando soluciones.

CONTROL INTELIGENTE
PERIMETRAL - CIP

@ 0800-888-0036
//cipseguridad.com.ar

S i el perimetro falla, todo lo de-
mas llega tarde. Asi nacié CIP
hace mas de diez afos, con una
conviccion simple: en las grandes
extensiones, como urbanizaciones
privadas, barrios cerrados, industrias
ypredioslogisticos, laseguridad em-
pieza en el perimetro.

“Desde el principio elegimos espe-
cializarnos enlugar de abarcar todos
los rubros de la sequridad electréni-
ca: ser muy buenos en un problema
concreto, proteger perimetros com-
plejos en condiciones reales, con
sistemas que tienen que funcionar
de noche, con lluvia, con viento y
con personas operandolos”, explicé
Esteban de Feo, Gerente general de
laempresa.“Enseguridad perimetral
el detalleimporta: el tipo de terreno,
la vegetacion, la iluminacion, los ac-
cesos, los habitos del lugar y hasta
la forma en que trabaja el personal
deseguridad.“Esamiradadecampo,
sumada ala decision de especializar-
nos, marcé nuestra cultura: somos
una empresa de ingenieria y de ser-
vicio, no de catdlogo. Hoy, con mas
de 70 barrios protegidos, esa espe-
cializacién es nuestra principal carta
depresentacion”,ampliéeldirectivo.

“Nuestro rubro central es la segu-
ridad electrénica perimetral, enten-
dida como un sistema completo:
deteccidn, verificacidn, iluminacion,
comunicaciones y monitoreo tra-

26 >

bajando en conjunto. Eso incluye
cercos eléctricos e inteligentes, ba-
rreras infrarrojas, cdmaras térmicas,
video analitico, cdmaras IP, domos
de seguimiento, sistemas de ilumi-
naciéon perimetral, redes de fibra
Optica, bunkeres de monitoreo y
plataformas para visualizar y gestio-
nar eventos en tiempo real”, explicé
PabloBertucelli,Gerentel+D de Con-
trol Perimetral Inteligente.

“No vendemos equipos sueltos -
amplié- sino que disefamos arqui-
tecturas de proteccion donde cada
tecnologia cumple un rol dentro de
un esquema pensado para detectar
temprano, verificar rapido y respon-
der con eficiencia. Esa mirada inte-
gral nos permite acompafar a un
barrio,unclubdecampoounparque
industrial en la dimensién mas criti-
ca de su seguridad, es decir el borde
del predio, con informacion clara 'y
util para quienes tienen que tomar
decisiones todos los dias”.

- ;Cudlessonsus principalesmarcas?
(PB)-Trabajamosconmarcaslideres
del mercado de seguridad electré-

nica, principalmente en camaras, vi-
deo, analitica, redes, plataformas de
gestion y equipamiento aplicado a
perimetros, pero nuestra relacion
con la tecnologia es de seleccion,
no de representacion.

(EJF) - EI compromiso es con el
resultado del cliente, para cada pro-
yectoelegimos el equipamiento que
mejor responde al terreno, al riesgo
y al presupuesto, y lo respaldamos
con nuestro servicio. No siempre
gana el equipo mas caro ni el mas
nuevo, sino el que mejor se adaptaal
escenario real: hay proyectos donde
una cadmara térmica es clave, otros
donde el cerco inteligente es el ele-
mento principal, y otros donde la di-
ferencia estd en la integracion entre
deteccidn, video, iluminacién y mo-
nitoreo. La marca importa; el disefio
del sistema y quién lo sostiene en el
tiempo importan mas.

- ¢Distribuidores o proyectos pro-
pios?

(EdF) - Somos una empresa de
proyectos, no una distribuidora en
el sentido tradicional. Relevamos,


www.cipseguridad.com.ar
tel:08008880036

DETECCIMEIN | VERKFICACION ILUMINACION

o in)

&) 0800-888-0036 Cipseguriddd.com.dr @cipseguridad  CIP Seguridad Perimetral SRL



www.linkedin.com/company/cip-seguridad-perimetral-srl/
www.youtube.com/@cipseguridad
www.cipseguridad.com.ar
www.cipseguridad.com.ar
tel:08008880036

Y

H Empresas

diseflamos, implementamos, ope-
ramos y mantenemos. Y cuando el
mercado no ofrece una soluciéon a
la medida del problema, la desarro-
[lamos nosotros: integracién entre
sistemas, plataformas de gestién y
monitoreo, herramientas de anali-
sis de eventos, automatizacion de
respuestas, reportes operativos y
aplicaciones especificas para nece-
sidades que no vienen resueltas de
fabrica. Ese musculo de desarrollo
propio es una de las decisiones es-
tratégicas mas importantes que to-
mamos CoOmo empresa, porque mu-
chasveceselvalornoestasolamente
en instalar una cdmara o un sensor,
sino en lograr que ese evento llegue
correctamentealoperador,asociado
al sector correspondiente, con una
imagen util, informacién clara y la
menor cantidad posible de falsas
alarmas.

- ;Qué servicios ofrecen a sus clien-
tes?

(EdF) - Ofrecemos el ciclo completo
de venta, que incluye relevamiento,
disefo de la solucién, implementa-
cién, puesta en marcha, capacita-
cién, mantenimiento preventivo y
correctivo, soporte remotoy presen-
cial, auditoria de sistemas existentes
y asesoramiento sobre nuevas tec-
nologias. Pero si tenemos que resu-
mir nuestro servicio en una frase, es
que nos hacemos cargo. El cliente no
compraequipos,compraun perime-
trofuncionando,conunresponsable
con nombre y apellido del otro lado
del teléfono.

(PB) - Un perimetro no es algo es-
tatico, ya que cambia la vegetacion,
la operacién del predio, aparecen
nuevas zonas criticas y también evo-
lucionan las amenazas. Por eso cada
proyecto se dimensiona y se costea
con precision antes de ejecutarse, y
esa planificacion inicial es la base de
control durante toda la vida del con-

B Pablo Bertucelli
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trato. La relacion con nuestros clien-
tes se mide en afos, no en érdenes
decompra:crecemosconellos,adap-
tamos los sistemas cuando cambia
suoperacionyrespondemoscuando
nos necesitan.Laideaesqueelclien-
te no compre solamente tecnologia,
sino una solucién que funcione en
el tiempo.

- ;Cémo ven el desarrollo del mer-
cado?

(EF)- Vemos un mercado que esta
madurando, y eso es una buena noti-
cia.Elclientedehoyesmasexigentey
mas informado: ya no compra cdma-
ras, compra resultados. Pide menos
falsas alarmas, mejor informacion
y capacidad de respuesta. Esa exi-
gencia favorece a las empresas que
invertimos en especializacion, inge-
nieriay servicio, y deja atras la l6gica
deinstalarequiposy desaparecer.En
perimetros grandes esto es todavia
mas evidente: no alcanza con llenar
un predio de cdmaras o sensores,
hay que disefar una arquitectura de
deteccidn, verificacion y respuesta.
Ahi aparecen el analisis de video, la
inteligencia artificial, la integracion
conmapas,lapriorizaciéondealarmas
y la conectividad entre subsistemas.
También vemos una demanda cre-
ciente de integracion: las urbaniza-
cionesylasindustriasquierenmenos
sistemas aislados y mas plataformas
que unifiquen la operacion, y ahi la
experienciaacumuladaenmasde 70
barrios nos da una posicién diferen-
cial:conocemoslosproblemasreales
porquelosresolvemostodoslosdias.

- ;Qué impacto tienen las nuevas
tecnologias en nuestra actividad?

(EdF) - El impacto es muy grande,
especialmente por la inteligencia
artificial, el video analitico y el pro-
cesamiento en el borde. Hoy una
camara o un dispositivo ya no tiene
quelimitarseaenviarimagen: puede
analizar movimiento, clasificar obje-
tos, detectar cruces de linea, mero-
deo, intrusion, direccién de avance
0 permanencia en una zona. Esto
permite pasardeunesquemadonde
todo depende del operador miran-
do pantallas, a un modelo donde el
sistema ayuda a filtrar informacién y
a destacar lo que realmente merece
atencion. Bien aplicada, la IA pue-
de reducir falsas alarmas, mejorar
la deteccién temprana y hacer mas
eficiente el monitoreo.

(PB) - Pero la tecnologia por si sola
no protege nada, no se trata de po-
ner “IA” como etiqueta comercial.

Esteban De Feo
= i

Hay que configurarla, entrenarla
cuando corresponde, ajustarla al en-
torno, medir si realmente mejora la
operacién y capacitar a las personas
que la usan. Nosotros incorporamos
estas herramientas también puertas
adentro, en nuestros propios proce-
sos, porque no se puede ofrecer in-
novacion sin practicarla.

- {Compite el mercado principal-
mente por precio, o la calidad del
producto y del servicio pesan cada
vez mas?

(EJF)-El precio siemprevaaestaren
la conversacion, sobre todo en nues-
tro pais. Peroen seguridad perimetral
laexperienciaensenarapido, unsiste-
mabaratomaldisehadoeselmascaro
de todos, porque se paga dos veces:
primero en la compra y después en
el incidente que no se detecté o en
las falsas alarmas que desgastan a la
guardia. Cuando un sistema genera
falsas alarmas todo el tiempo, cuan-
do no se mantiene, cuando no hay
soporte o cuando la deteccién no es
confiable, el cliente pierde confianza
en la tecnologia, y en seguridad eso
es un problema serio.

(PB)-Poresocreemosquelacalidad
del producto, el disefio del sistemay
el servicio posterior tienen cada vez
mas peso. Los clientes con trayec-
toria, los que ya pasaron por malas
experiencias, deciden cada vez mas
por confiabilidad, respaldoy servicio
posventa. Nuestra apuesta comer-
cial es a ese cliente: el que compara
propuestas completas a lo largo de
lavida del contrato, no solo el precio
del primer mes.

- {Cudles son las estrategias de CIP
para seqguir creciendo?

(EAF) - Nuestra estrategia se apoya
en tres pilares. Primero, profundizar
la especializacién, ser la referencia
en seguridad perimetral de grandes



extensiones,nounaempresamasde
seguridad electrénica, incorporan-
do nuevas tecnologias y mejorando
la integracion entre deteccidn, veri-
ficacién, iluminacién, comunicacio-
nes y monitoreo. Segundo, el desa-
rrollo propio, invirtiendo en nuestras
plataformas y herramientas, porque
el software es cada vez mas el cora-
zoéndelasolucion. Tercero, elequipo,
con procesos claros, responsables
definidos y capacitacién permanen-
te, porque los sistemas los disefan
y los sostienen personas, y porque
cada prediotiene suldgicay sus pro-
blemas particulares. No creemos en
soluciones enlatadas para perime-
tros complejos. A eso se suma una
convicciéon de gestion, que es crecer
conorden.Preferimos creceral ritmo
que nos permite mantener la calidad
de servicio antes que prometer lo
que después no podemos sostener.
Elcrecimiento pasa porcombinarex-
perienciade campo, tecnologia con-
fiable y capacidad de adaptacion.

- ;Qué expectativas tienen para los
proximos anos?

(EF)-Somos optimistas. Laseguri-
dad perimetral va a seguir creciendo
porque las urbanizaciones, grandes

. . Sumate al grupo de WhatsApp
Eaie. mMas importante dedicado a los

Sistemas de Seguridad

predios e industrias necesitan siste-
mas mas inteligentes, mas integra-
dos y mas eficientes, y la Argentina
tiene un parque enorme de sistemas
instalados que van a necesitar mo-
dernizarse.

Los proximos anos van a estar mar-
cados por una mayor adopcién de
inteligencia artificial, analitica en el
borde, integracién de plataformas
y herramientas que ayuden a tomar
mejores decisiones operativas. Para
CIP, son anos de consolidacién y ex-
pansién: mas inteligencia aplicada a

la operacidn, mas integracion entre
subsistemas y mds presencia en el
segmento de grandes predios.

(PB) - El desafio, como siempre, es
crecer sin perder lo que nos trajo
hasta aca en mas de una década de
trabajo: la cercania con el cliente, la
seriedad técnica y la vocacion de
hacernos cargo. Disefar sistemas
confiables, sostenibles y utiles para
quienes tienen que operar la segu-
ridad todos los dias. Esa es, nuestra
visién: una empresa especializada,
confiable y en movimiento. |l
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Western Digital

En FIESA, compras tu grabadora
y te llevas el disco garantizado.

Mientras todos te dicen “no hay stock”, en FIESA te lo hacemos simple: Compras tu
grabadora y te garantizamos el disco rigido para videovigilancia. Y no cualquier
disco, un WD Purple. Encontra todo lo que buscas en FIESA. Siempre.

WD Purple® HDD
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PARADOX A\\

Solo en FIESA encontras la nueva Serie M de Paradox.
Y la calidad de servicio que buscas.

Paradox te acerca la maxima tecnologia en materia de seguridad,
con prestaciones de vanguardia y sofisticado disefo.
Descubri la nueva Serie M de Paradox y senti vos también
la exclusividad, siendo cliente de FIESA.
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PARADOX M
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Keeper: del monitoreo lineal al

ecosistema inteligente

Mas de 40 afos reinventando el monitoreo

Hay empresas que venden tecnologia. Otras cambian la manera de entender una industria. Keeper

decidid hacerse una pregunta diferente: ;y si el verdadero desafio ya no fuera monitorear una alarma,

sino construir una red inteligente capaz de anticiparse, colaborar y aprender?

_ KEEPER CENTRAL DE
. Keeper| \oNITOREO MAYORISTA

@ +5493512387132
O keepercomerciall@gmail.com

keeper.com.ar

© @keepermonitoreomayorista

I a pregunta parece simple. La
respuesta se construyé durante

mas de cuatro décadas. La historia de
Keeperno comenzé coninteligencia
artificial ni con aplicaciones moviles:
comenzden 1984,enun pequefota-
ller de electrénica de Coérdoba, don-
de fabricar tecnologia era la Unica
maneraderesolver problemasqueel
mercado todavia no podia resolver.

Desdeentonces,laempresacambié
varias veces de negocio, pero nunca
de propésito: desarrollar soluciones
que permitan a las empresas de mo-
nitoreo crecer con mas autonomia,
mas conocimiento y mayor capaci-
dad de respuesta.

LA DECISION QUE DEFINIO

SU IDENTIDAD

En 2005, Keeper tomé una deci-
sion poco habitual: dejo de instalar
sistemas de seguridad, abandoné el
mercado minorista y eligié concen-
trarse exclusivamente en fortalecer
a las empresas de monitoreo. Podia
parecer una renuncia; con el tiempo
fue uno de sus diferenciales.

Al eliminar cualquier competencia
con sus propios clientes, construyé
un modelo basado en confianza, es-
pecializacion y desarrollo conjunto
que sigue vigente mas de veinte afios
después: Keeper es una empresa de
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monitoreo mayorista que no com-
pite con sus clientes, sino que es el
sociotecnolégicodelasempresasque
hacen del monitoreo su negocio.

DEL MONITOREO TRADICIONAL
AL ECOSISTEMA INTELIGENTE
Durante décadas, el monitoreo
respondié a una ldgica lineal: una
alarma enviaba una senal, la central
la recibia, un operador tomaba una
decision.Ese modelo permitié el cre-
cimiento de toda unaindustria, pero
la transformacién digital cambié las
reglas del juego. Hoy las empresas
necesitan integrar informacion, op-
timizar operaciones, formar equipos,
automatizar procesos y generar nue-
vas experiencias para sus clientes.
Keeper dejo de pensar en produc-
tos aislados y comenzé a construir
un ecosistema tecnolégico donde
cada desarrollo resuelve un desafio

especifico, pero todos trabajan bajo
una misma vision.

MARANDU: CUANDO LA
SEGURIDAD DEJA DE DEPENDER
DE UNA CENTRAL

Si hubiera que elegir un desarrollo
capaz de sintetizar la evolucién de
Keeper, probablemente sea Maran-
du. Definirla como una aplicaciéon
seria quedarse corto: representa un
cambio de paradigma.

Cuando ocurre un evento, la infor-
macién deja de recorrer un Unico
camino. Operadores, usuarios, fami-
liares, responsables de una empre-
sa 0 contactos estratégicos pueden
participar simultdneamente de la
gestién de una emergencia. La res-
puesta deja de ser lineal para trans-
formarse en una red de colaboracion
en tiempo real, con impacto directo
sobre la velocidad de respuesta y el
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valor que percibe el cliente final.

ANDI: IA QUE TRANSFORMA

EXPERIENCIA EN CONOCIMIENTO

Mientras gran parte de la industria
utiliza inteligencia artificial para au-
tomatizar tareas, Keeper decidié en-
focarla en uno delos activos mas va-
liosos del negocio: el conocimiento.

Asi nacié Andi, desarrollada a par-
tir de la experiencia acumulada por
Keeper durante mas de cuatro dé-
cadas para asistir a operadores, téc-
nicos e instaladores en tiempo real.
Responde consultas, explica proce-
dimientos, acompafna procesos de
aprendizajey aceleralaresolucion de
problemas cotidianos: la experiencia
deja de depender exclusivamente
de las personas que mas saben y se
convierte en conocimiento disponi-
ble para toda la organizacion.

TECNOLOGIA CON VISION

DE NEGOCIO

Marandd y Andi representan la
nueva generacion de desarrollos de
Keeper, pero forman parte de una
estrategia que comenzé antes.

Con Tahachi, la compafiia se antici-
p6 al mercado al acercar la interac-
cién entre usuarios y centrales de
monitoreo a los dispositivos movi-
les, cuando el sector todavia no ha-
bia adoptado ese camino.

Con Jeiko, llevé esa légica al trabajo

de campo, mejorando la productivi-
dad de técnicos e instaladores me-
diante procedimientos inteligentes,
informacion centralizada y ruteo op-
timizado.

UNA FORMA DE PENSAR

LA SEGURIDAD

Después de mas de cuarenta afnos,
Keeper ya no puede definirse Unica-
mente por la tecnologia que desa-
rrolla. Su verdadero diferencial es la
capacidad de anticiparse a las necesi-
dades de laindustria: fabricé cuando
el mercado necesitaba fabricantes,
distribuyé cuando integrar era mas
importante que producir, creé un
modelo mayorista cuando el sector
necesitaba especializaciéon y desa-
rrollé software propio al comprender
que la independencia tecnoldgica
era estratégica.

Hoy impulsa un modelo de seguri-
dad colaborativa cuando el monito-
reo tradicional comienza a mostrar
suslimites, porquelainnovaciénsolo
tiene valor cuando resuelve proble-
mas reales.

MENDOZA 2025:

UN PUNTO DE INFLEXION

Dentro de ese recorrido, la partici-
pacion de Keeper en Mendoza 2025
se consolidé como un hito trascen-
dental: fue el momento en que la
compania dio un salto claro en su

visibilidad publica, mostrando ante
toda la industria el alcance real de
su ecosistema tecnoldgico. La com-
pafiia dio un salto claro en su visibi-
lidad publica, mostrando a toda la
industria el alcance real de su eco-
sistema tecnolégico, que ya incluye
soluciones para distintos perfiles de
usuario: personas, empresas y per-
sonal de seguridad.

A partir de Mendoza, Keeper no
se detuvo: continué su recorrido
por otras provincias, con presenta-
ciones en Cérdoba, Buenos Aires y
Neuquén, que confirmaron con una
granaceptacionque el modelo tenia
eco en todo el pais.

EL PROXIMO CAPITULO DE LA

SEGURIDAD ELECTRONICA

La industria atraviesa uno de los
momentos de mayor transforma-
cién de su historia.

La inteligencia artificial, la auto-
matizaciéon y la colaboracién estan
redefiniendo la manera de proteger
personas, organizaciones e infraes-
tructura critica. En ese escenario,
Keeper eligié no limitarse a incor-
porar nuevas tecnologias: eligio re-
pensar el modelo.

Porque el futuro no estara definido
por quién procese mas sefales, sino
porquién sea capazde conectar per-
sonas, conocimiento e inteligencia
en un mismo ecosistema. il
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Sistemas contra In

Convencional

intelbras

Indicado para proyectos menos Indicado para grandes proyectos
complejos, normalmente en gue necesitan mas precision y una
entornos pequenos. respuesta agil.

Los modulos de entrada o salida se utilizan para diversos fines, como
dispositivos de monitoreo (por ejemplo, interruptores de flujo del sistema
de agua contra incendios), o actuar sobre equipos en caso de accidente
(como encender el escape para eliminar el humo de un ambiente ).

ACCESORIOS

/ fntelbras
{

i GW 521 ‘ IDL 521 MIO 521 - Mod MDZ 521 MDI 521
. Modulo Gateway Aislador de lazo ‘entrada y salida Maédulo de zona Madulo de entrada

o 6082-2000 e ventas@fullvision.com.ar
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AVIGILON

Nueva linea H6SL

Disponibles en formato de domo o bullet, estas camaras
incluyen videos analiticos de ultima generacion que
permitien detectar de forma proactiva eventos criticos y
ofrecen un control completoy superior al sitio a proteger.
Incluso si se encuentran en condiciones de iluminacion
dificiles, las camaras H6SL brindan |a posibilidad de ver al

sitio con imagenes claras y nitidas.

SALTO

Inspiredaccess

Cerraduras inalambricas

Soluciones avanzadas de cierre electronico y control de

accesos haciendo mas facil, comoda y segura la vida ~

diaria de los usuarios. /
SALTO

suprema  digicon  SALTO  AVIGILON Hoowha  [OWION/IfR

@ ventas@dramstechnology.com.ar

S +54114862.5054
% www.dramstechnology.com.ar

Q Pringles 1267, C1183AEW, CABA, Argentina


www.dramstechnology.com.ar/brand/avigilon/
www.dramstechnology.com.ar/brand/suprema/
www.dramstechnology.com.ar/brand/salto/
www.dramstechnology.com.ar/brand/hanwha/
www.dramstechnology.com.ar/brand/provision-isr/
www.dramstechnology.com.ar/brand/digicon/
Tel:+541148625054
https://goo.gl/maps/rgvNQ41beU2Mq2eU9
https://goo.gl/maps/rgvNQ41beU2Mq2eU9
www.dramstechnology.com.ar
www.dramstechnology.com.ar/categoria-producto/control-de-accesos/?filter_marca=salto&query_type_marca=or
www.dramstechnology.com.ar

SURPMEMa
BioStation 3

Nueva terminal de reconocimiento facial basado en |A con la
mayor eficiencia y rendimiento de la actualidad. Disefado
para sumar comodidad a los usuarios que pueden registrar
sus credenciales faciales por si mismos desde el dispositivo o
mediante una foto guardada en su mavil. BioStation 3 se toma
muy en serio la proteccion de datos por eso cuenta con el
nivel mas alto de proteccidon de la privacidad.
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E Empresas

USS presenta su tienda online

Equipamiento de seguridad y una red nacional de técnicos certificados

Con 30 anhos en la industria de la seguridad electrénica, la empresa abre USS Store, un canal propio de

venta de equipos profesionales que arranca con GPS, cdmaras ADAS y DMS, y prepara un programa

de capacitacion para instaladores en todo el pais.

USS SEGURIDAD INTEGRAL

@ 54911 7626 7347

© dsaveika@uss.com.ar
https:/tiendagps.uss.com.ar/
@ @ussseguridad

@ /ussseguridad

@ /company/uss-seguridad-integral

‘ uando USS se adentré en el
mercado de gestion de flotas,
la lectura de fondo no era nueva: los
mismos sistemas que durante déca-
das sirvieron para proteger residen-
cias y empresas podian convertirse
en herramientas de gestion operati-
va. “Antes, un GPS daba una posicion
y algunos datos. Hoy, la tecnologia
aplicada a vehiculos permite tener
informacién detallada sobre conduc-
tasde manejo, planificacién del man-
tenimiento y optimizacién de rutas.
El potencial de este mercado es enor-
mey USS quiere estar en el centro de
esedesarrollo”, explica EduardoKbal,
gerente general y socio de USS. Esa
conviccidnllevéalaempresaadarun
pasoconcreto:laaperturade USSSto-
re, su canal propio de equipos para
elmonitoreovehicular, disponibleen
tiendagps.uss.com.ar.

Losdatos del sectoracompananesa
apuesta. Segun un informe elabora-
do por DREINET para la Cdmara de
Empresas de Rastreo Satelital (CER-
SAT), en la Argentina hay mas de 11,4
millones de vehiculos técnicamente
viables para incorporar telemetria
avanzada, sobre un parque total que
supera los 15,7 millones. Es un uni-
verso enorme de activos, y ahi esta
el sentido de esta apuesta.

USS tiene 30 afios en la industria
de la seguridad electrénica, 24 en el
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negocio del GPS y una cartera que
supera los 20.000 abonados, entre
residencias y empresas como Far-
macity, Carrefour, Walmart y Omint.
Con esa base construyd una estruc-
tura comercial, una red de provee-
dores internacionales y una capa-
cidad de soporte técnico. Hoy ese
respaldo sostiene su busqueda de
socios y clientes para construir el
mercado en conjunto. La empresa
pone el acceso a fabricantes y el
conocimiento técnico; el socio local
pone su presencia, la llegada a los
clientes, la capacidad técnica y la
cercania. Esa combinacién arma un
ecosistema de colaboracién donde
todos ganan.

OFERTA EN USS STORE

El catdlogo de USS Store concentra
las soluciones quedemandalaindus-
tria del monitoreo vehicular: rastrea-
dores GPS para flotas y vehiculos en
general, sensores BLE para el control
de temperatura y activos, cdmaras
ADAS paraladetecciondeeventosen
la ruta (fatiga, distraccién, adelanta-
mientos) y cdmaras DMS para el mo-
nitoreo del estado del conductor en
cabina.Con descuentos escalonados
por volumen, la consultay la compra
se resuelven por WhatsApp, sin for-
mularios ni intermediarios.

El canal apunta a un perfil de com-
pradorespecifico:técnicosinstalado-
res que necesitan un proveedor con
precios transparentes y stock dispo-
nible, integradores que buscan un
Unico punto de compra, empresasde
transporte o logistica que adquieren
equipamiento deformadirecta,y co-
mercios de seguridad electrénica o
repuestos paravehiculos que buscan
ampliar su oferta. Para quien cotiza
proyectos a diario, ver el precio pu-
blicado sin esperar que alguien con-
firme una lista elimina una friccién
concreta del proceso comercial.

Ademasdel canaldeventa, USSesta
construyendo un ecosistema en tor-
no a la instalacién de soluciones de
monitoreo vehicular, y la segunda
fase de esa apuesta tiene nombre:
USS Comunidad.

PROGRAMA DE CAPACITACION

El programa de capacitacion de la
empresa esta disefiado para dos per-
files: técnicos con experiencia que
quieran incorporar la instalacion de
GPS, camaras ADASy DMS asus servi-
cios y consolidarse como referentes,
CON acceso a equipamiento a precio
preferencial; y personas sin forma-
cién técnica que busquen una salida
laboralestructuradaenunsectorque
crece:lademandadeinstaladores ca-
lificados en monitoreo vehicular es
sostenidaylabarreradeentrada, con
la formacion adecuada, es accesible.

La formacion no termina en el certi-
ficado: quien complete el programa
puede integrarse a la red de instala-
dores certificados de USS, con acceso
preferencial al catdlogo, precios es-
peciales para miembros y acompa-
Aamientotécnicoparasus proyectos.

La légica del modelo es la de un
proveedorquetambiénformaaquie-
nes van a instalar sus productos. El
técnico capacitado con USS conoce
el equipamiento desde adentro, tie-
ne un canal de compra directo y un
respaldo técnico real. USS, a su vez,
amplia su presencia en el territorio
sinnecesidad deabrirsucursales,con
instaladores que actian como punto
de contacto con el mercado local en
cada zona del pais.

La presentaciéon comercial comen-
zard en CABA y Gran Buenos Aires,
donde se concentra la mayor parte
de la demanda, con proyeccién al in-
terior del pais a medida que lared de
técnicos certificados se consolide. El
catdlogo ya se encuentra activo en la
web: tiendagps.uss.com.ar il
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Nueva tienda online

L3 equipamiento profesional GPS

Encontrd en un solo lugar tecnologia de monitoreo vehicular para ampliar
tu cartera de proyectos de instalacion y la oferta de productos de tu negocio.

Rastreadores GPS - Camaras ADAS y DMS - Sensores BLE

.
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Sreironme e,
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| EYESENSOR

&POR QUE ELEGIRNOS COMO TU PROVEEDOR?

o

30 ANOS PRECIOS ENViOS

en el mercado de la mayoristas para comercios a todo el pais
seguricdad electrénica y empresas de transporte con soporte técnico

EI...
Consultd nuestro catdalogo online
y condiciones mayoristas 5

tiendagps.uss.com.ar .' © N76267347
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MARETEC)

DESDE 1994

SEGURIDAD CONTROLES
AUTOMATIZACION ELECTRONICA DE ACCESO

LIDERES EN DESARROLLO E IMPORTACION
DE MARCAS INNOVADORAS Y TECNOLOGIA
DE VANGUARDIA

AUTOMATIZACION CONTROLES AUTOMATIZACION

DE PERSIANAS
DE PORTONES DE ACCESO METALICAS

PUERTAS BARRERAS
AUTOMATICAS AUTOMATICAS INTRUSION
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Residencial Condominio  Comercial Industrial



www.grupomaretec.com.ar/

inteloras

Seqguridad, conectividad
y control total

Intelbras se incorpora como marca de importacion oficial

en Argentina, liderando el segmento de Control de Accesos,
Seguridad Electronica e Incendios, con soluciones innovadoras
y tecnologia de vanguardia potenciando cada proyecto.

o®  Asesores capacitados y enfocados D.A.T
_. 100% en ofrecerte soluciones o (dpto. de asistencia técnica)

#j a medida de tu proyecto

B Stock asegurado para responder Garantia oficial
6 con rapidez a las necesidades ' J defdbrica.
I

de tu proyecto.

I Impulsamos tus proyectos () Excelente relacion
1 I al siguiente nivel precio-calidad.

NOE

SEGURIDAD CONTROLES DE
ELECTRONICA ACCESO

INCENDIOS

Importador Oficial !METEC)

DESDE 1994
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E Empresas

Propiedad Protegida y Hikvision

Innovacion y respaldo estratégico para el canal de proyectos

La empresa relanza su espacio comercial en Rosario, transformdndolo en un centro de experiencia en

vivo unico en la region, disenado para que el gremio impulse sus negocios de gran envergadura. Dos

empresas referentes del mercado al servicio del profesional.

PROPIEDAD PROTEGIDA

PROPIEDAD
@ PROTEGIDA

@ 549341 666-0000

O ventas@propiedadprotegida.com.ar
www.propiedadprotegida.com.ar
@ +54 93416 66-0000

® @propiedadprotegida

o /propiedadprotegidarosario
(o] @PropiedadProtegida

‘ on 17 ainos de sélida trayecto-

riaenladistribucién mayorista
de seguridad electrénica, Propiedad
Protegida SAS ha marcado un nuevo
hito institucional con la reinaugura-
ciéon total de su espacio comercial
en Rosario. Bajo la direccién de Ariel
Grande, la firma no solo renovo sus
instalaciones, sino que redefinio su
rumbo estratégico en alianza clave
con Hikvision: convertirse en el so-
cio definitivo del instalador para el
desarrollo de proyectos de cualquier
magnitud.

UN ESPACIO VIVO

JUNTO A HIKVISION

La principal novedad de este relan-
zamiento es la creacién de un sec-
tor tecnoldgico totalmente inédito,
enfocado en mostrar soluciones
integrales de Hikvision en funciona-
miento real. Lejos de ser una exhi-
bicidn estatica, el nuevo showroom
estd pensado como una herramien-
ta de venta directa para el gremio.
Los técnicos e integradores pueden
traer al local a sus propios clientes
finales para mostrarles, en vivo y
directo, como operan las diferentes
verticales de seguridad antes de im-
plementarlas.

El espacio cuenta con maquetas y
sistemas montados a escala real con
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la dltima tecnologia de la marca,

abarcando:

« Soluciones para edificios y barrios
cerrados: sistemas avanzados de
video porteria IP combinados con
control de acceso centralizado.

« Seguridad perimetral y alta tecno-
logia: demostraciones de camaras
térmicas y barreras de proteccion
de perimetros de gran alcance.

« Analiticas inteligentes y control ve-
hicular: cdmaras de lectura de pa-
tentes (LPR) operando en tiempo
real, arcos detectores de metales y
controldeaccesosdealtaseguridad.

EL NUEVO RUMBO

Acompanar al gremio en el merca-
dodeproyectossunadelaspremisas
delaempresaapartirdelredisefiode
su espacio comercial.

Esta transformacion institucional
responde al claro norte que se ha fi-
jado Propiedad Protegida SAS para

ToS EN SEGURIDAD

' PROPIEDAD
@ ?fn;oou'smn

el futuro: especializarse fuertemen-
te en el segmento de proyectos a
gran escala corporativa, residencial
y gubernamental de la mano de un
gigante global como Hikvision.

El mensaje para el sector es claro: el
caminodelaempresaescrecerjunto
al instalador.

Propiedad Protegida no solo pro-
vee el equipamiento tecnoldgico de
vanguardia, sino que asume el com-
promiso de asesorar, respaldar y
acompanfar al gremio en cada eta-
pa del disefio técnico, la ingenieria
y la preventa de soluciones complejas.

Con esta reinauguracion, la em-
presa celebra sus 17 afos consoli-
dédndose como un verdadero centro
de soluciones avanzadas, donde la
tecnologia de punta, el respaldo de
marcas lideres y la experiencia del
cliente se unen para elevar el estan-
dar de la seguridad electrénica en
toda laregién. |


www.facebook.com/propiedadprotegida
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PROTEGIDA HIKVISION

EXPERTOS EN SEGURIDAD

Hazlo facil. Hazlo EasylP.

q
®

HIKVISIgy ™

Facil: Largo alcance:
v Desde la instalacion, (((I))) v Hasta 300 metros,

configuracién hasta sin necesidad de
el mantenimiento. energia extra.

Estable: Escalable:

v Transmision estable, v Preparado para las
sin importar los oportunidades del

desafios. futuro.

WWW.PROPIEDADPROTEGIDA.COM.AR

PROPIEDAD Seguinos en redes!!! n propiedadprotegidarosario propiedadprotegida u @PropiedadProtegida
PROTEGIDA
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Recibe en WhatsApp
las alertas mas
relevantes de tu flota.

La informacion que necesitas, en la app
de mensajeria mas utilizada
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WhatsApp
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— . Seguridad y velocidad
M-S cnun mismo canal. ...



https://www.redgps.com/solicitar-demo
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©° Tecnologia

El reto de la gestidn de

incidentes de seguridad

Plataforma OnFlow de RedGPS

Una solucién para quienes brindan servicio de rastreo GPS necesitan profesionalizar procesos y

activos dentro de un mismo flujo de trabajo mediante una plataforma colaborativa que mantenga

la operacion organizada y con seguimiento continuo.

REDGPS
www.redgps.com

RedGpsY

< uando una empresa imple-

menta soluciones de monito-
reo, suele enfocarse en la detecciéon
de riesgos y la prevencién de inci-
dentes. Sin embargo, existe un de-
safio que con frecuencia recibe me-
nos atencioén: gestionar de manera
eficientetodo lo que ocurre después
de que se genera un evento relacio-
nado con la seguridad.

Una colisién vehicular, un botén de
panico u otro evento pueden ser de-
tectados por la plataforma de mo-
nitoreo, pero el problema aparece
cuando la informacién debe con-
vertirse en acciones concretas y te-
ner revisiones. En muchos casos, la
operacion depende de multiples ca-
nalescomollamadas, correos o men-
sajeria, lo que genera falta de traza-
bilidad, retrasosy pérdida de control
en elseguimientode cadaincidente.

CUANDO UNA ALERTA

GENERA UNA TAREA

Para superar este desafio, RedGPS
cre6 OnFlow, Una plataforma que
transforma las alertas generadas
por activos en un proceso operativo
completo, integrando asignaciéon de
tareas, flujos de aprobacién, formu-
larios y documentacion de eviden-
cias en un solo lugar.

Por ejemplo, cuando una unidad
registra una colision, la plataforma
puede crear automaticamente una
tarea denominada “Seguimiento de
proceso de colision” para iniciar el
protocolo correspondiente.
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arretera Villaharmosa Chetusmal, km 2358,
Campeché, Misico

1350 - ¢

A partirde ahi, puedenregistrar da-
tos del incidente, adjuntar evidencia
fotogréfica, incorporar informacién
de aseguradorasy completarformu-
larios disefiados para estandarizar la
atencién del caso.

INFORMACION OPERATIVA Y

TELEMATICAEN UNMISMO LUGAR

Uno de los principales retos duran-
te laatencion de incidentes es reunir
todalainformacién necesaria parala
toma de decisiones.

Al estar integrada con los datos del
activo, es posible vincular informa-
cién relevante como la ubicacién re-
gistrada, la hora exactadelincidente
y otros datos disponibles. Esto per-
mite que los responsables tengan
mayor contexto sin necesidad de ha-
cer registros manuales.

Ademas, los flujos de trabajo pue-
den incorporar aprobadores. En el
casodeunacolision, se podriaincluir
unalistadetalleres parareparaciéony
enviarla parasuaprobaciénantesde
continuar con el proceso.

DEL MONITOREO A LA GESTION

DE LA OPERACION

Laseguridad modernarequiere de-
teccion y exige capacidad para ges-
tionar procesos administrativos con
colaboradores y activos.

Por ello, cada vez mds organizacio-
nes buscan herramientas que co-

necten la informacién generada por
los activos con los procesos operati-
vos de la empresa. La combinacion
de monitoreo, datos telematicos y
gestion de tareas dentro de un mis-
mo ecosistema permite responder
con mayor rapidez, mantener con-
trol sobre cada caso y reducir la car-
ga administrativa asociada a la aten-
cién de incidentes.

Porque en seguridad, es tan impor-
tante saber que algo ocurrié como
contar con un proceso claro paraac-
tuary resolver.

Unincidente no termina cuando se
genera la alerta. sino cuando existe
un registro completo de decisiones,
evidencias y responsables en cada
etapa del proceso.

Sin esa trazabilidad, la atencién del
evento queda incompleta desde el
punto de vista operativo.

Con OnFlow de RedGPS, la segu-
ridad y la eficiencia operativa final-
mente hablan el mismo idioma. Al
unificar la telemetria con la gestion
de tareas, los flujos de aprobacion y
el respaldo de evidencias, su organi-
zacién deja atras el caos operativo
paratomar el control absoluto de ca-
daincidente, de principioa finy pro-
fesionaliza la operacién. Porque la
verdadera seguridad no se detiene
al detectar un problema, sino cuan-
do este se resuelve con total traza-
bilidad. m
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CITYIIESH

El primer panel con |A

que revoluciona el monitoreo CITYI'ESH
profesional.

Reduci falsas alarmas y escala tu operacion con la nueva familia
de sensores. La evolucion técnica que tu negocio estaba esperando.

Filtrado Inteligente Ecosistema 433 MHz
IA aplicada para eliminar eventos falsos Alta estabilidad para grandes espacios

Instalacién Plug & Play Proteccion de Exterior
Setting total en la App para ahorrar tiempo Barreras inalambricas disponibles

Mas alcance significa menos limitaciones en campo.
Mas variedad significa mas posibilidades para tu operacion.

AR: +54 (223) 5189343 | CO: (+57) 1 794 1939 | US: +1 (86) 697 80747 Powered by
web: citymesh.deitres.com | e-mail: hi@deitres.com DEITR=S
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PowerManage <k

Conozca

DS C Connect

Nuevo y mejorado comunicador PowerSeries
&=

Ahorre tiempo y esfuerzo con la programacion remota

= &) I

Portal web de plataforma de  Aplicacién usuario: Aplicacion Instalador;  Fquipo de comunicacion:
dealer: connect.dsc.com DSC Connect DSC Connect Installer LE4050M

Jolsys

Mejora la calidad de vida a través de la
innovacion y la tecnologia.

PowerSeries Neo

Captura la flexibilidad de un sistema cableado modular
y la combina con la simplicidad de una gran variedad
de dispositivos inalambricos y periféricos.

V i S 0 n i C PowerMaster-360R

Panel de seguridad inaldmbrico PowerG todo-en-uno
para el hogar o negocio

Mejora el modo de vida de las personas
aumentando su sensacién de seguridad.
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En la fdbrica de alfajores Fantoche se instalé un sistema de deteccion por aspiracion INIM FA-100,

provisto por Getterson Argentina. La supervision y puesta en marcha estuvo a cargo de OASI SRL,

responsable del mantenimiento de la proteccidn contra incendios de la planta.

| GETTERSON ARGENTINA

/é\

@ ventas@getterson.com.ar

www.getterson.com.ar

| FAT100 de INIM es un detector

de humo por aspiracién de do-
ble canal disefado para aplicaciones
dondeladetecciontempranaylacon-
fiabilidad sonfundamentales. Gracias
asutecnologiadedobleluz(infrarroja
y azul) y a su sistema de andlisis inte-
ligente de particulas, ofrece una alta
sensibilidad y reduce significativa-
mente las falsas alarmas provocadas
por polvo, niebla u otros agentes pre-
sentes en ambientes complejos.

Cada uno de sus dos canales inde-
pendientes puede configurarse se-
gun las necesidades de lainstalacion
ycubrirtendidosdehasta 100metros,
lo que permite adaptarse a distintos
tipos de proyectos.

Otro de sus diferenciales es su in-
tegracién con el ecosistema INIM. El
FAT100 puede conectarse a paneles
direccionables mediante lazo o tra-
bajar con sistemas convencionales,
ademas de permitir la supervision
remota a través de Inim Cloud. Des-
de la aplicacién Inim Fire es posible
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BLUE LIGHTS

INFRARED

monitorear el estado del equipo en
tiempo real, ajustar parametros ope-
rativos y acceder al historial de fun-
cionamiento, simplificando tanto la
puesta en marcha como las tareas de
mantenimiento.

Uno delos proyectos mas represen-
tativos de Getterson Argentina con
la marca INIM fue la implementacion
del FA100 en un depdésito de emba-
lajes de Fantoche Alfajores, ubicado
junto al sector de molienda de azu-
car. Alli, los detectores de humo con-
vencionales y las barreras infrarrojas
habian sido desafectados debido a
la gran cantidad de falsas alarmas
ocasionadas por el polvo de azucar
en suspension.

Ante este escenario, la empresa
OASI Ingenieria, responsable del
mantenimiento de los sistemas de
incendio de la planta, trabajé junto a
GettersonArgentinayeling.Edgardo

DUAL LIGHT

TECHNOLOGY

FOR PARTICLES
ANALYSIS -

Riveros para desarrollar una solucion
basada en el detector por aspiracion
FA100 de INIM.

El sistema se complementé con un
prefiltro de polvoreutilizable instala-
do antes del equipo, optimizando las
tareasde mantenimiento. Ademas, el
disefo del tendido de aspiracion se
realiz6 con mangueras ignifugas y
curvas de radio amplio, evitando la
acumulacion de polvo y mejorando
el flujo de aire hacia el detector.

Elresultadofueunasolucionestable
y confiable, con dos ramales de aspi-
raciéon de 50 metros cada uno, capaz
de operar eficientemente en un am-
biente altamente contaminado por
particulas sin generar falsas alarmas.

La tecnologia de analisis de particu-
las del FA100 permite diferenciar el
humo producido por una combus-
tiénreal de otras particulas presentes
en el ambiente, brindando una de-
teccion precisa incluso en aplicacio-
nes donde los sistemas tradicionales
presentan limitaciones.
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FAIO00

Detector de humo
por aspiracion de 1 canal

El FAI00 es el avanzado sistema de deteccidn
de humo por aspiracion conectable en bucle,
equipado con dos canales independientes y
tecnologia de doble luz.

- Detector de humo por aspiracién de
1 canal

- Tecnologia de luz dual que utiliza dos
fuentes de luz diferentes (infrarroja y azul)

- Combinable con las centrales direccionables
de deteccidén de incendios

. Se conecta directamente al bucle

. #54 11-3220-7600

@ www.getterson.com.ar
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Dispositivos para Rastreo Satelital
Dashcams | Smart Lighting | IOT

Dashcam BK6MH/B

Mineria, Petrdleo
y Logistica.

Richmor /

Dashcam BKEMZ)

Logistica y Transporte
de Pasajeros.

Richmor /

Torch X 110

Vehiculos livianos,
pesados y maquinaria
amarilla.

TerFLY::

PioneerX 101
Flotas corporativas,

maquinaria amarilla
y transporte pesado.

TorFLY i

SolaGuardX
110y 200

Contenedores, logistica
internacional, aduanas,
operaciones de escala

TerFLY:

©

CyberLabelX 100

Paqueteria de alto valor,
farmacéuticas y
activos pequefios.

TePFLY2 /
o

SolarX 120

Techos de trdilers,
generadores en obra
y vagones de tren.

TePFLY Ly /
L ,

T-SENSE

Control logistico
y seguridad en cargas.

TerFLY 4

7 ‘

PioneerX 100

Hub loT de flota,
integracién avanzada
de sensores, vehiculos
livianos y pesados.

TePFLY:: 4

7 ,

Sensor de combustible
Ultrasénico
Conductores, vigiladores,
custodias, flotas con
control de acceso

TerFLY /

- :

KnightX 100

Activos moviles,
contenedores, remolques,
custodias, equipos
en campo.

TerFLY i /

»< Equipos listos para usar: entregamos equipos configurados y operativos.

- \

TLW2-12BL

Vehiculos livianos,
pesados y maquinaria
amarilla.

TerFLY /

Financiacién y descuentos para compras por volumen.

TSR1-B

Flotas con riesgo de robo,
seguridad activa corte
remota sin
intervencién fisica

TerFLY

Consulta financiacién y precios por volumen:

® +54911 2182 1624

/ :

GS10G

Vehiculos livianos, motos,
custodias, necesidad
de botén SOS.

B4 contacto@kiwatec.net n www.kiwatec.net

- \

GS9200

Vehiculos livianos,
pesados y motos.

WANWAYTECH
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Dénde colocar las camaras para

una maxima proteccion

Una cdmara de seguridad no solo debe tener dptimas prestaciones sino que, para que cumpla cabal-

mente con su funcidn, tiene que estar ubicada en la zona donde garantiza su mdximo rendimiento.

Claves para su ubicacion, tanto exterior como interior.

AJAX SYSTEMS
+54 911 5936-7340
keselman.f@ajax.systems

U na de las mejores formas de
proteger su hogar es invertir
en un sistema de videovigilancia. Sin
embargo, no basta con tener cdma-
ras dealta calidad; la ubicaciondelas
camarasesloquedeterminasuefica-
cia. Aunque conocerla ubicacion 6p-
tima es fundamental para planificar
su estrategia de seguridad, llevarla
a cabo requiere conocimientos téc-
nicos. Esta guia le ayudara a identi-
ficar las zonas clave de su hogar que
necesitan vigilancia, para que sepa
exactamente qué pedir cuando los
profesionales se encarguen deinsta-
lar sus cdmaras de seguridad.
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POR QUE ES IMPORTANTE UNA
INSTALACION PROFESIONAL
Puederesultartentadorverel mon-
taje de cadmaras como un simple
proyecto de fin de semana, especial-
mente conelaugedelosdispositivos
de «pegary listo». Sin embargo, para
que un sistema de seguridad sea ro-
busto, una instalacion adecuada es
mucho mas compleja que clavar
unos cuantos tornillos en la pared.
Los instaladores profesionales cal-
culan el trazado de los cables para
evitar que se corten, garantizar una
alimentacién eléctrica y unas cone-
xiones de datos estables, y tener en
cuentafactoresambientalescomoel
reflejo del sol o la lluvia, que pueden
cegar la lente. Y lo més importante:
se aseguran de que las cdmaras sean
a prueba de manipulaciones. Una
camara a la que se pueda acceder
facilmente y que un intruso pueda

tapar es inutil.

COLOCACION EN EXTERIORES

El objetivo principal de las camaras
exteriores es la disuasiony el control
del perimetro. Lo que se busca es
detectar cualquier problema antes
de que llegue a la puerta de su casa.
Estos son los lugares clave donde
la ubicacién de las cdmaras es mas
importante:

1. La puerta principal

Las estadisticas muestran que un
numero sorprendente de ladrones
entran por la puerta principal. Una
camara aqui le permite controlar a
los visitantes, supervisar las entregas
de paquetes y captar los rostros de
cualquiera que intente entrar.

Recomendacion: monte la cdmara
lo suficientemente alta como para
que esté fuera del alcance (para evi-
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tar manipulaciones), pero inclinada
hacia abajo para captar claramente
los rostros, en lugar de la parte su-
perior de las cabezas.

2. Entradas y garajes

Las entradas suelen ser el primer
puntodeacceso.Unacadmaraeneste
lugar protege sus vehiculosyle avisa
si alguien se acerca por el camino.
Los garajes también son objetivos
habituales derobos de herramientas
y equipamiento.

Recomendacion: asegurese de que
lacamaracubretodalaanchuradela
calzada. Si su garaje esindependien-
te, considere la posibilidad de insta-
lar una cdmara que cubra también la
puerta lateral.

3. Puertas traseras y laterales

Losladrones prefieren estos puntos
de acceso porque suelen estar apar-
tados y son menos visibles para los
vecinos. Sitiene una puerta correde-
ra de cristal o una entrada al sétano,
se trata de zonas de alto riesgo que
requieren una cobertura especifica.

4. Zonas de privacidad y vecinos

A veces es fisicamente imposible
colocar una camara de manera que
solo grabe su propiedad. Sielcampo
devisidonde sucamaracaptasin que-
rer el jardin o las ventanas de su ve-
cino, puede utilizar las funciones de
«enmascaramiento de privacidad»
del software. Esto le permite oscu-

recer reas especificas del encuadre,
lo que garantiza que respete la pri-
vacidad de sus vecinos sin dejar de
proteger su propio perimetro.

COLOCACION EN INTERIORES

Las camaras de interior tienen una
funcion diferente: verificar las alar-
mas y vigilar la seguridad de las per-
sonas(ylasmascotas)queseencuen-
trandentro.Mientrasquelascamaras
de exterior refuerzan la proteccion
exterior de su hogar, las de interior
son sus o0jos y oidos en el interior.

1. Pasillos principales y escaleras

Piense en ellos como las arterias
centrales de su hogar. Es casi impo-
sible desplazarse de una parte de la
casa a otra sin pasar por el pasillo
principal o subir las escaleras. Una
sola cdmara en este lugar puede su-
pervisar eficazmente la actividad en
toda la casa.

2. Zonas comunes (salén/cocina)

Se trata de zonas muy transitadas
donde las familias pasan la mayor
parte del tiempo. Colocar una cdma-
ra aqui le ayuda a vigilar a los nifos,
lasmascotasolosfamiliaresmayores.

NOTA SOBRE LA PRIVACIDAD

Debe tener cuidado con el lugar
donde coloca las cdmaras. Nunca
las instale en zonas privadas, como
bafos o dormitorios (@ menos que
se trate de una habitacion infantil).

El objetivo es la seguridad, no vigilar
losmomentos privados de sufamilia.

ANGULOS OPTIMOS:

DOS ESCENARIOS COMUNES

Saberdéndecolocarlascamarasde
seguridadeslamitad delabatalla;sa-
bercémo orientarlaseslaotramitad.
Aquitienedosescenariosqueleayu-
daran a visualizar el mejor enfoque.

Escenario A (exterior): el porche
delantero. Evite orientar la cama-
ra directamente hacia la calle. Esto
suele provocar falsas alarmas por el
paso de cochesy peatones. En su lu-
gar, la cdmara debe orientarse hacia
abajo y hacia dentro, en direccién a
los limites de su propiedad. De este
modo, la detecciéon de movimiento
se centra en las personas que real-
mente entran en su propiedad y se
obtiene un mejor dngulo para el re-
conocimiento facial.

Escenario B (interior): la vista desde
la esquina. Al colocar una camara en
una habitacion, evite colocarla en el
centro de una pared lisa. Esto limi-
ta su campo de visién a lo que hay
directamente delante de usted. En
su lugar, coloque la cdmara en una
esquina de la habitacion. Este punto
estratégico suele ofrecer un campo
de vision de entre 90 y 110 grados,
lo que permite que una sola cdmara
cubra toda la habitacion sin puntos
ciegos detrds de ella.

CONCLUSION

Una seguridad eficaz es una cues-
tién de estrategia, no solo de hard-
ware. Al planificar sus zonas y seguir
las mejores practicas para la coloca-
cion de cdmaras de seguridad, se
asegurara de que su sistema propor-
cione una proteccién real en lugar
de unafalsa sensacion de seguridad.
Sin embargo, la planificacion es solo
el primer paso. Para asegurarse de
quesuscamarastienenlapotencia,la
conectividad y los angulos de vision
adecuados, confie siempre la insta-
laciéon a profesionales certificados.
Un sistema correctamente instalado
marca la diferencia entre capturar
una imagen borrosa y detener a un
delincuente. m
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&+ Opinion

Cuando importar no alcanza

para construir futuro

Durante anos, en Argentina se instalé una falsa discusion: si producir tecnologia tiene sentido en un

mundo globalizado donde casi todo parece venir de afuera. La respuesta, cada vez mds evidente, es

si, y no por romanticismo industrial, sino por estrategia.

Soberania tecnologica,
cuando importarmo alcanza
para construir futuro

B | ic. Diego Madeo
diego.madeo@garnet.com.ar

H oy ningun pais del mundo

fabrica tecnologia completa-
mente aislado. Todos dependen, en
mayor o menor medida, de cadenas
globalesde suministro,especialmen-
te en componentes criticos como
semiconductores, microprocesado-
res y circuitos integrados. Argentina
no es la excepcién. Pero una cosa es
importarcomponentesparadesarro-
llar valor local, y otra muy distinta es
resignarse a importar conocimiento,
soporte,ingenieriay empleo. Un pais
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dejadedesarrollartecnologiapropia,
deja también de construir capacidad
de respuesta.

Es importante entender algo, fabri-
car electrénica en Argentina no sig-
nificainventar unaindustria paralela.
Significa producir bajo la mismalégi-
ca con la que opera el mundo.

Las empresas nacionales utilizan
lineas automatizadas de montaje e-
lectrénico, equipamiento industrial
de precisién y componentes impor-
tados provenientes de Asia, Europa
o Estados Unidos, exactamente igual
que gran parte de laindustria global,
porque la materia prima electrénica
—semiconductores, microcontrola-
dores, memorias o chips de comuni-
cacion— no se fabrica en Argentina
ni en casi ningun pais de Latinoamé-

rica. El verdadero diferencial aparece
después:quiéndisefa,quiénintegra,
quién programa, quién brindasopor-
te y quién construye conocimiento
local. Ese valor agregado es el que
transforma componentes globales
en tecnologia nacional.

EL DEBATE EMPIEZA DONDE

TERMINA LA PROTECCION

INDUSTRIAL

Y en un momento donde la aper-
tura indiscriminada de importacio-
nes esta golpeando con fuerza a la
industria nacional, este debate vuel-
ve a tomar una enorme relevancia.
Los nimeros empiezan a encender
sefales de alarma. Mas del 60% de
las empresas del sector electronico
y electromecanico redujo su nivel de


mailto:diego.madeo@garnet.com.ar

actividad en el primer trimestre de
2026, mientras que casi una de cada
tres companias debiérecortar perso-
nal. Paralelamente, la industria viene
atravesando una caida sostenida en
utilizaciéon de capacidad instalada y
pérdida de competitividad frente a
productos importados terminados.

No estamos hablando Unicamente
de fabricas o lineas de produccion.
Lo que estd en juego es mucho mas
profundo: son puestos de trabajo
calificados, técnicos eingenieros que
dejan de encontrar espacios para de-
sarrollarse,conocimientosquetarda-
ron afnos en construirse y cadenas de
valorenteras que comienzan adebili-
tarse. Cuando una industria tecnolo-
gica local pierde terreno, no s6lo cae
la produccion; también se resiente la
capacitacion, sefrenalainnovaciony
sediluye unaexperienciaacumulada
que resulta clave para el crecimiento
del pais.

Ademas, detras de cada producto
desarrollado en Argentina existe un
ecosistema mucho mas amplio de lo
que suele percibirse a simple vista.
Hay horas de ingenieria, desarrollo
de software, disefo electronico, pro-
gramacion de firmware, integracién
entre sistemas, soporte posventa,
logistica especializada y capacita-
cién constante para instaladores y
profesionales. También hay algo fun-
damental: capacidad de reaccion. La
posibilidad de adaptar rapidamente
unasolucion, corregirunafalla,incor-
porar mejoras o responder a una ne-
cesidad puntualdelmercadoconuna
velocidady cercania quedificilmente
pueda igualar un producto importa-
do pensado para otra realidad. Ahi
es donde la industria nacional deja
de ser simplemente produccién y
pasa a convertirse en conocimiento
aplicado, empleo de calidad y valor
estratégico para el pais.

LA TECNOLOGIA DESARROLLADA

EN ARGENTINA ENTIENDE A LA

ARGENTINA

La tecnologia desarrollada en Ar-
gentina tiene una ventaja dificil de
replicar desde afuera, nace enten-
diendo el contexto en el que va a
operar. Conoce nuestras variaciones
eléctricas, las particularidades de la
infraestructura de telecomunicacio-
nes, el marco normativo local, y tam-
bién la realidad econémica de miles
de hogares, comercios e industrias
que necesitan soluciones eficientes,
confiables y acordes a sus posibilida-
des. Esa cercania con el mercado real
genera algo estratégico: resiliencia.

La tecnologia desarrollada en Argentina

entiende a la Argentina.

Un pais que desarroffgtecnologia,
construye futuro: '

Porque en un mundo cada vez mas
interconectado —pero también
mas vulnerable a crisis logisticas,
tensiones comerciales y faltantes
globales— contar con una industria
tecnoldgica local significa tener ca-
pacidad de reaccion. Significa poder
redisefar un producto frente a la es-
casez de un componente, actualizar
prestaciones ante nuevas necesida-
des, corregir rdpidamente una falla
o responder con agilidad a cambios
del mercado sin quedar atado a deci-
sionestomadasamilesdekildémetros
de distancia. Esaflexibilidad, muchas
veces invisible, es la que sostiene la
continuidad operativay le dafortale-
zaalentramado productivonacional.

En sectores estratégicos como la
seguridad electrénica, donde pro-
teger hogares, industrias, comer-
cios e infraestructura critica forma
parte del funcionamiento cotidiano
del pais, desarrollar tecnologia local
dejadesersimplementeunadecision
empresarial para convertirse en una
apuesta de largo plazo vinculada ala
autonomia, al conocimientoyalaca-
pacidaddeinnovacién.Porquelaver-
dadera independencia tecnoldgica

no pasa por fabricar absolutamente
tododentrodelasfronteras; pasapor
conservar algo mucho més valioso,
la capacidad de disefnar, desarrollar,
adaptar y crear soluciones propias.
Y esa capacidad, que lleva décadas
construir, hoy mas que nunca nece-
sita ser defendida.

Confiar en la industria local no es
un acto emocional. Es una decision
inteligente. Una apuesta al empleo,
al conocimientoy alaresiliencia pro-
ductiva del pais. Porque un pais que
s6lo importa tecnologia, consume
presente. Un pais que desarrolla tec-
nologia, construye futuro. |




SEGURIDAD ELECTRONICA SR.L.

Incorpora la ultima
tecnologia en
soluciones de
control de accesos

UBIO-X RIS

El nuevo control de acceso y terminal de
tiempo y asistencia con reconocimiento
de iris y sensor térmico integrado.
Reconoce al iris a hasta 50cm de
distancia al mismo tiempo que mide la
temperatura del usuario.

Su alto rendimiento garantiza una
velocidad de emparejamiento de hasta
40.000 templates por segundo
brindando una mayor seqguridad.

AC-1100

La terminal de gestion vy
control de accesos y horarios,
permite la autentificacion
multimodal, identificando
al usuario a través del uso
de tarjeta RFID, llave movil
y clave numérica o PIN.

Admite comunicaciéon con
sistema de tarjeta movil y
de Bluetooth para mayor
conveniencia y comodidad.

UBIO-X FACE

Posee la ultima tecnologia
en reconocimiento facial.
Es capaz de identificar
personas a una distancia
de hasta 3 metros, aun con
la presencia del barbijo, al
mismo tiempo que mide su
temperatura corporal.

Prohibe el acceso a aque-
llos que posea una alta
temperatura y da un aviso
ante la ausencia de barbijo.

UBio-X Face
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&+ Opinion

La Inteligencia Artificial vs

el algoritmo

La IA mantiene aun hoy algunas incégnitas. Por ejemplo, para que sirve realmente. Los algoritmos, en

cambio, son férmulas conocidas, estables y predecibles. ;Es uno mejor que la otra? No: simplemente

son aplicables en diferentes dmbitos y circunstancias.

Leonardo Tadei
Orién Pagos
leonardo@orinpagos.com

‘ ada tanto, en la industria de la
informatica aparecen herra-
mientas disruptivas que lo cambian
todo, que son un antesy un después:
los editores de texto, las hojas de cél-
culo,lascomputadoraspersonales, el
correo electronico, la web, WhatsA-
pp.Avecesaparecenmodas, tenden-
cias y todo un hype sobre lo nuevo,
como los asistentes digitales perso-
nales, los blogs, MySpace, Facebook,
el Zune, la blockchain, el Metaverso o
la Inteligencia Artificial.
Las de esta segunda categoria tie-
nen un inconveniente: no es posible
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saber en principio cuales serviran o
a veces para qué serviran, porque
pocos vieron venir que Facebook
se convertiria en una plataforma de
compra-venta como en sumomento
fueronlossitiosdeanunciosyquelns-
tagram se usariacomoTinderycomo
vidriera comercial a la vez. Tampoco
nadie anticipé que con el poder co-
mercialde Microsoft, el Zunefueraun
fracasodeventasoquelosblogssean
recordados solo como una moda de
los '90.

La Inteligencia Artificial, o mejor
dicho la Inteligencia Artificial Gene-
rativa a la que me refiero, como toda
herramienta es mejor para algunos
usos que para otros, pero esta to-
davia rodeada de la excitaciéon que
generan los grandes actores que la
impulsan, la promesa de los millones
deddlaresquelatecnologiagenerara

y la vaga idea general de lo que es,
porque cuando preguntamos si sa-
ben qué es la “Inteligencia Artificial”,
casi todos responden que si con én-
fasis, pero si preguntamos qué es la
“Inteligencia” solo hay unas pocas y
timidas respuestas, lo que hace sos-
pechar que el primer “si” puede no
estar detenidamente pensado y sea
mas una respuesta a la moda actual.

INTELIGENCIA ARTIFICIAL

GENERATIVA

La Inteligencia Artificial Generativa
usando Grandes Modelos de Len-
guaje (LLM) es una excelente herra-
mienta conversacional, que verda-
deramente permite hacer soporte
de primer nivel, atender consultas
simples sobre servicios y productos,
dar datos utilesy, pasara un humano
si la conversacién llega a un punto
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muerto, siempre y cuando su uso se
disefie de manera adecuada y no se
transforme en una variante sofistica-
da de los menues telefénicos.

Hay también una idea de optimiza-
cién de recursos si se usa Inteligen-
cia Artificial, pero pocas mediciones
confiables sobre siesto es ciertoono.
Pedirle la redaccién de un informe,
de un acuerdo o de una propuesta
daresultados que parecen maravillo-
sos,peroalleerlosendetallesesuelen
encontrar seriosfallos haciendolare-
visién indispensable y este workslop
puede ser igual o mas costoso que
redactarlo por un humano desde
cero. Es, sin dudas, un indicio que las
IA pueden fallar escandalosamente
en tareas muy sencillas, como contar
hasta 1000 o responder si hay que ir
en auto o caminando a lavar el auto.

Otro aspecto interesante de este a-
baratamiento de recursos es la ex-
tranjerizacion del trabajo, porque si
se reemplaza mano de obralocal por
un servicio que se paga en otro paisy
enotramoneda,algoquepasaencasi
todo el mundo porque actualmente
ofrecen servicios de IA empresas
de solo 2 paises, se estd cambiando
trabajo y pago local por trabajo de
personas en otro pais que mantienen
la infraestructura de la IA y se le da
ingresosy divisas a una empresa que
no tributa localmente, ni aunque su
datacenterestuvieraenterritoriona-
cional usando energia local.

Después de todo ninguna empresa
proveedoresdelAesrentableactual-
mente y existen gracias a constantes
inyecciones de capital de sus inver-
sores.
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EL ALGORITMO

En el otrolado de esta cuestion esta
el Algoritmo, el proceso determinista
que hace funcionar a casi todos los
sistemas de hardware y de software
actuales desde que se crearon las
bases de la computacion alld por la
década de 1930, en paralelo por Alan
Turing y Alonzo Church y cuya mate-
rializacién y masividad se dio con la
aparicion del transistor.

La ventaja de los Algoritmos es que
siempre hacen lo mismo: dan el mis-
mo resultado de la misma manera
y esto es deseable y necesario en
procesos industriales, en gestiéon de
suministrosylogisticaysobretodoen
manejo de dinero y cuentas corrien-
tes. Cudndo consultamos un saldo
queremos obtener un resultado que
secalculadeunaunicamaneraysino
hay movimientos nuevos, queremos
quelaconsultadevuelvaexactamen-
te el mismo resultado todas las veces
y no aproximaciones o valores da-
dos segun se infiera de una vasta
cantidadde texto en internet.

Los Algoritmos tienen, ademas, la
ventaja de que es relativamente facil
saber cuando funcionan mal para no
tomar sus resultados como vélidos.
Si imaginamos que el software son
un montén de conexiones,como son
conexioneslainstalacioneléctricade
una casa, nos damos cuenta de que
algo anda mal si al prender la luz del
comedor se enciende en el dormi-
torio o se apaga la del bano. Saber
queunresultadoesincorrectoesuna
informacién importante.

¢Esto significa que los Algoritmos
son mejores que la Inteligencia Arti-

Negocios de ¢ @
Seguridad

ficial? No, lo que quiere decir es que
ambas cosas tienen diferentes dmbi-
tos de aplicacion. Sabemos bastante
bien para qué usar los Algoritmos y
sabemos sus limitaciones para los ti-
pos de problemas computables que
resuelven o para aproximaciones de
problemas no computables bien de-
finidos.

Lo que no sabemos todavia, es cual
es el limite del dmbito de aplicacién
de la Inteligencia Artificial Generati-
va, ni el costo real de sus soluciones
contando lo que cuesta el servicio
mas lo que cuesta verificar que la
respuesta sea correcta mas lo que
cuesta que el servicio funcione para
el proveedor, ni sabemos si ese costo
totalesmayoromenorquehaceruna
tarea dada de otra manera.

Mientras tanto, estemos atentos pa-
ra discernir cuanto es moda y cuanto
una solucion mejor, aprendamos a
usar nuevas herramientas y veamos
para qué sirveny para qué no, calcu-
lemos costos paraverenquénoscon-
viene usar los recursos disponibles y
verifiquemos los resultados obteni-
dosylasrespuestasdadas, paraevitar
la version digital del adivino de feria
que se lleva nuestro dinero a cambio
de falsas promesas con alguna ver-
dad obvia entre ellas.

Después de todo, hay algo que no
cambia:saberen qué depositar nues-
tra confianza y en qué no es una de
las tareas mas humanas, pero tam-
bién de las mas dificiles y tomarse
un rato para pensar y conversar con
otros suele ser la diferencia entre las
buenas decisiones y las grandes de-
cisiones. |
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Control de acceso facial y video portero ZKTeco VEX-B24A PRO
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La seguridad en edificios residen-
ciales hoy busca soluciones robus-
tas, econémicas e integradas. El
sistema para edificios ZKTeco VEX-
B24A PRO unifica el control de ac-
cesos y lavideo porteria en un solo
equipo: un avanzado control de
accesos con varios métodos de va-
lidacién de residentes (facial, tags o
codigos PIN) y un sistema de video
portero sin monitores.

La gran ventaja del videoportero
sin monitores es que evita realizar
tendido de cables e instalacion de
pantallas costosas en cada departa-
mento. El video portero se atiende
directamente desde el celular de
cada propietario a través de una
aplicacion movil, permitiendo a los
vecinos recibir llamadas, ver quién
estd en la puerta y abrir en tiempo
real estén donde estén.

Al mismo tiempo, los residentes
ingresan de forma 4gil y segura

Digifort anuncié la disponibilidad
de la version 7.4.2 de su plataforma
de gestion de video (VMS), una ac-
tualizacion que estara disponible
sin costo para todos los clientes que
cuenten con licencias de la version 7.

La nueva versioén incorpora impor-
tantes mejoras en materia de ciber-
seguridad, reforzando la proteccion
de la plataforma frente a los desafios
actualesenentornosdevideovigilan-
cia.Ampliasignificativamentelainte-
roperabilidad del sistema mediante
la incorporacion de cientos de nue-
vas integraciones con camaras de
video, intercomunicadores, bocinas
IPy una amplia gama de dispositivos
utilizados en proyectos de seguridad
electronica.

Digifort suma a su software un nue-
vo motor de reconocimiento facial,
entre las principales novedades, y un
nuevo motor de analitica de video,
desarrollados para ofrecer mayor
precisién, rendimiento y capacidad
de procesamiento en aplicaciones
de seguridad e inteligencia operati-
va. Estas funcionalidades amplian las
posibilidades de implementacién de
soluciones avanzadas para sectores

mediante reconocimiento facial o
por los otros métodos de acceso
que elijan.

Para las empresas instaladoras,
centralizar el acceso a residentes
y el video portero en un Unico dis-
positivo se traduce eninstalaciones
mucho mas rapidas y competitivas,
permitiendo cerrar proyectos resi-
denciales integrales.

El VEX-B24A PRO “es un éxito de
ventasporqueresuelveelcontrolde
acceso residencial y la video porte-
ria del edificio sin generar cuotas
fijas de mantenimiento de softwa-
re”, dice Diego Noguera, Gerentede
producto de Getterson.

“Al combinar reconocimiento fa-
cial, por tags o codigos PIN con una
instalacién sin monitoresy licencias
delaAPPdepagounico(perpetuas),
le damos al integrador el argumen-
to perfecto para convertirlos presu-
puestos en ventas”’, amplia. |

como infraestructura critica, indus-
tria, comercio, logistica y ciudades
inteligentes.

ANALISIS BASADO EN IA

Digifort mejoré sumotor de analisis
devideodelAdeaprendizaje profun-
do (Deep Learning) para incluir bus-
queda y procesamiento de metada-
tos.Elandlisisesde ultimageneracion
y estad optimizado para ejecutarse en
GPU de unidades de procesamiento
de gréficos NVidia que utilizan tec-
nologia de procesamiento CUDA. El
andlisis se puede utilizar para identi-
ficar objetos y contenido de color en
tiemporeal,como unintrusoconuna
chaquetaazul que se muestraen lasi-
guienteimagenconunperfildecolor.

Conestaactualizacién, Digifort con-
tinuafortaleciendo su propuesta tec-
nolégica, consolidando la evolucién
de una de las plataformas VMS con
mayor presencia en el mercado lati-
noamericano y ofreciendo a los in-
tegradores y usuarios finales nuevas
herramientas para responder a las
crecientes demandas de seguridad,
automatizacion y andlisis inteligente
de video. m
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Barrera Flap ASGY1XXA-X de Dahua

DMA

+54 341 528-4080
contacto@dmasrl.com.ar
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Solucién de control de acceso inte-
ligente, disenado para gestionar el
flujo de personas de forma rapida
y segura.

CARACTERISTICAS

- Gabinete de acero inoxidable 304
de alta resistencia.

- Motor DC sin escobillas.

+Mas de 3 millones de ciclos (MCBF).

-4 pares de sensores infrarrojos con
funciones antiatrapamiento y an-
ticolado.

« Brazos de acrilico con un ancho de
paso de 600 mm.

- Apertura automatica de los brazos
ante un corte de energia.

- Bloqueo automatico finalizado el
tiempo de acceso autorizado.

« Alarmas sonoras y luminosas con
volumen ajustable.

- 3 niveles de seguridad y 9 modos
de paso configurables.

-Soporte paradobleautenticaciony
registro de entrada y salida.

- Conteo de personas con envio de
informacion a la plataforma de
gestion.

-Deteccidnyalarmaanteintentosde
intrusion, acceso en sentido con-
trario, permanenciaindebida, paso
no autorizado, aperturaanémalay
salto de barrera.

Ideal para proyectos querequieren
un control de acceso eficiente, se-
guroy totalmente integrado con los
sistemas de gestion Dahua. |

FlexVu: cuando una sola camara puede ver mucho mas
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En videovigilancia, no siempre la
solucion es instalar mas cdmaras.
Muchasveces,elverdaderodesafio
esconseguirunavisionmascomple-
ta del escenario sin multiplicar equi-
pos, puntos de instalacion y costos.
Con esaidea nace FlexVu de Hikvi-
sion, una familia de cdmaras desa-
rrollada alrededor de configuracio-
nes de lentes poco convencionales,
capaces de ampliar la cobertura y
adaptarse a escenarios que una ca-
mara tradicional dificilmente puede
resolver por si sola.
Lafamiliaincluye diferentesforma-
tossegunlanecesidad.Losmodelos
PT permiten modificar remotamen-
te el angulo de visién, mientras que
las versiones Mini Dome con doble
lente combinan una imagen pano-
ramica permanente con un segun-
do médulo mévil. De esta manera,
es posible observar en detalle un
punto especifico sin perder nunca
la vision general de la escena.
FlexVutambiénincorporacamaras
Bullet y Turret con doble lente pa-
noramico de 180°, ideales para cu-
brir espacios amplios con un Unico
dispositivo. Un ejemplo sencillo es
el frente completo de una vivienda
con 1 sola camara, ocupando 1 solo
cabley 1 solo canal en el grabador,
pero el mismo concepto puede

aplicarse a un comercio, una ofici-
na, un local de retail o una pequena
industria, tanto en interiores como
en exteriores.

Segun el modelo, la familia suma
tecnologias como ColorVu, para ob-
tener imagenes a color incluso en
condiciones de muy baja ilumina-
cién inteligente, audio bidireccional
y disuasion activa mediante luzy so-
nido. Los equipos cuentan ademas
con proteccidon para instalaciones
exteriores y alimentacion PoE, sim-
plificando el despliegue.

Dentro de Serie 2, incorpora pres-
taciones adicionales para escena-
rios mas exigentes, como analiticas
avanzadasyWDRde 120dB, queper-
mite conservar detalles aun frente
a contraluces complejos. También
existen alternativas inalambricas de
la familia EasyLink, pensadas para
conectarse con soluciones de gra-
bacidnsinnecesidaddecableadode
datos, ademas de almacenamiento
local mediante tarjeta de memoria
como respaldo de las grabaciones.

El concepto detras de FlexVu es
simple: obtener mas informacion de
cada punto de instalacién. Mas co-
bertura, mayor contexto y nuevas
posibilidades para resolver proyec-
tos de videovigilancia de manera
eficiente y a un costo accesible. m
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{ Negocios Tecnolégicos

Del tiempo al sistema:

el salto que lo cambia todo

De empleado a cuentapropista

Matias Guasco

autor de “Negocios tecnoldgicos”
+549115763-5224
libronegociostecnologicos@gmail.com

I magina que un dia dejas tu trabajo
corporativo y dices: “Ahora si, em-
piezo por mi cuenta”. Suena libera-
dor, jno?Tieneslaexperiencia, tienes
los contactosy sabes perfectamente
como resolver problemas criticos en
elmercadodelaseguridadelectréni-
ca, laciberseguridad olaintegracién
tecnolégica.

Asi que comienzas, ofreces consul-
toria, soporte, implementaciones a
medida, asesoria y mentoria. Y em-
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piezas a generar tus primeros e inte-
resantes ingresos como profesional
independiente. Al principio, todo
marcha sobre ruedas. Los primeros
clientes llegan, el boca en boca fun-
ciona de maravillasy, por un tiempo,
saboreas la tan ansiada libertad.

Hasta que un dia te frena una ver-
dad incdmoda: si tu no estds en la
trinchera, no pasa nada. Sin ti no hay
entregas, sin ti no hay facturaciény
sin ti no hay negocio. Te despiertas
dandote cuenta de que tu negocio
es, en realidad, un trabajo donde el
jefe eres tu mismo, y del cual no te
puedes pedir ni un solo dia de va-
caciones.

{Te suena familiar? ;Te paso alguna
vez sentir que, si tu frenas, todo el
motor de tu empresa se frena?

_4

LA TRAMPA DEL AUTOEMPLEO

No me malinterpretes. Trabajar
bajo un modelo de servicios es un
excelente punto de partida. Te per-
mite monetizar tu conocimiento de
inmediato, ofrecervalorreal y rapido
almercado, yvalidarideas sin necesi-
dad de grandes inversiones. Funcio-
na especialmente bien si tienes una
habilidad critica que otros valoran
(como la ciberseguridad, la automa-
tizacion, la integracién de sistemas
complejos o el soporte constante) y
quieres emprender sin crear un pro-
ductofisico. Te daflujo de cajadesde
el primer dia, sin esperar anos y sin
depender de inversores.

Peronotevoyamentir:estemodelo
tiene una trampa silenciosa. Lo que
hoy te da libertad para arrancar, ma-
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{## Negocios Tecnoldgicos

fAana puede convertirse en tu nueva
carcel.

Elerrormascomun cuandotrabajas
en el sector tecnoldégico es simple:
vender tu tiempo en lugar de ven-
der un modelo de negocio. Muchos
comienzanfacturando porhoras, se-
siones de soporte o entregas perso-
nalizadas.Ysindarsecuenta,replican
exactamenteelmismoesquemadque
tenian como empleados, perosin los
beneficios de la relacién de depen-
dencia.

Situtienesquevender,entregar, re-
solver, configurar y responder cada
correo técnico, entonces no tienes
un negocio. Tienes autoempleo con
factura.Y ojo, no tiene nada de malo
si sabes que es solo una fase de va-
lidaciéon temporal. El problema real
aparece cuando esta trinchera ope-
rativa se vuelve permanente.

EL MAPA PARA TRANSFORMAR
EL NEGOCIO
{Quieres transformar esa realidad

y construir un negocio tecnolégico
real que no dependa de tu presen-
cia fisica constante? Como explico
enmilibroNegocios Tecnoldgicos, el
mapa consta de cuatro pasos funda-
mentales que debemos estructurar
con rigor estratégico:

1. Paquetiza tu experiencia: que el
cliente compre una solucién con-
creta, con fases, tiempos y resul-
tados predecibles, no tu tiempo
por hora.

2. Estandariza lo repetible: si hay un
proceso de diagndstico, configu-
racién técnica o capacitacion que
haces unay otra vez, &rmalo como

un proceso estandarizado, escribe
el paso a paso o grabalo.

3.Delegalooperativo:notodoloque
hace tu negocio requiere de tu ca-
beza brillante. Si la configuracion
basica la puede hacer un técnico
junior entrenado con tu método,
sacala de tu agenda.

4, Automatiza lo que puedas: el con-
tactoinicial, el cobrode abonosre-
currentes, el seguimiento de pro-
yectosy todo lo que te saque de la
trinchera operativa, suma.

No sé site diste cuenta de la magni-
tud de lo que te acabo de decir, pero
esteesundatoquevaleoro.Teacabo
de definir cudl es tu verdadero traba-
jocomolideroduefiodelnegocioen
este modelo.

Tu trabajo real es estar afuera, a-
briendo puertas, cazando nuevas
cuentas, salvando oportunidades es-
tratégicas y disefiando el sistema. Tu
trabajo no es apagar incendios ope-
rativos que tu propio método debe-
ria resolver solo.

Mira a los grandes referentes del
mercado de servicios. Las grandes
consultoras tecnoldgicas como Ac-
centure o prestigiosos estudios de

“La tecnologia cambid las reglas del juego. Este LIBRO te ensefia como ganario.”

Negocios Tecnhologicos no es teoria ni un curso técnico disfrazado de guia. Es
una conversacion clara, directa y transformadora para quienes quieren dejar de im-
provisar y empezar a construir con estrategia, vision y resultados.

Si trabajas en tecnologia, vendes soluciones o lideras proyectos y sentis que po-
drias estar en otro nivel, aqui vas a descubrir como detectar oportunidades reales
en mercados de alto potencial, como vender sin regalar lo gue vale tu propuesta,

disefio como IDEO no venden horas
de sus socios. Venden procesos pro-
bados, reputaciondemarca,equipos
entrenados y resultados tangibles.
Esa es la gran diferencia entre ser un
integradoro consultorindependien-
te que corre exhausto todo el dia, y
construir una marca de servicios con
peso y estructura propia.

DEL TIEMPO AL SISTEMA: LA DECI-
SION ES TUYA

Vender servicios en nuestra indus-
tria no es el problema; el problema
es quedarse atrapado en un modelo
que dependa al 100% de tu energia
diaria. Lo paraddjico de esta tram-
pa es que cuanto mejor te va 'y mas
clientes cierras, mas te atas y menos
libre eres. Cada nuevo abono, cada
llamada de soporte y cada imple-
mentacién pasa a depender de tu
disponibilidad horaria. Y tu tiempo,
l6gicamente, tiene un limite fisico
insalvable.

Para dar el salto real, la pregunta
clave que debes hacerte hoy no es
cuantosclientesmaspuedesatender
tu solo esta semana. La pregunta es-
tratégicaquevaamarcartufuturoes:

{Quieres seguir intercambiando tu
tiempo pordinero, o prefieresusartu
tiempo hoy para disefar un sistema
que facture incluso cuando decidas
irte de vacaciones?

Ese eselmomentoexactoenelque
decides dejar de ser el negocio para
empezar a construir uno. Es el salto
mental que te permite multiplicar
tu impacto con estructura, escala-
bilidad y, por sobre todas las cosas,
libertad real. m

para triunfar en el |

a cenc ﬁ‘
La guia:esenck: L
M ologico actual

mercado tecn

como negociar con poder y sin miedo a perder, y como construir procesos, decisio-
nes y equipos que escalen sin que eso te pase factura. También vas a entender
como aprovechar herramientas como la inteligencia artificial de forma estratégica, y
como crear alianzas que impulsen tu crecimiento sin tener que hacerlo todo tu solo.

TECNOLOGICOS

Esta escrito desde la experiencia real, con aprendizajes duros y ejemplos aplicables
desde el primer dia. No importa si venis del mundo técnico, comercial o emprende-
dor: este libro te entrena para liderar y tomar decisiones que generan impacto.

No lo leas para inspirarte. Léelo para transformarte. MATIAS Guaseo

SOLICITA HOY MISMO TU EJEMPLAR

@ +54 911 5763-5224
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Programa de cooperacion

Acuerdo con el
Instituto Universitario de Seguridad

Iniciativas técnicas y académicas forman parte de la cooperacion entre la Camara y el IUSE, que incorpora
un beneficio exclusivo para socios CASEL. La entidad volvio a reunirse con sus pares en una mesa de trabajo
en Santa Fe y organizé Conecta Cdrdoba, jornada de networking e intercambio de experiencias

La Camara Argentina de Seguridad Electrénica firmo de
un convenio de cooperacion con el Instituto Universita-
rio de Seguridad (IUSE), orientado a fortalecer la vincu-
lacion institucional y promover acciones conjuntas en
materia de formacién, capacitacién e investigacion.

El acuerdo fue suscripto por el presidente de CASEL,
Sebastian Enrique Cason, y el Vicerrector del IUSE, Dr.
Gabriel Esteban Unrein, quien recibi¢ a las autoridades
de la Camara en el marco de un encuentro institucional.
Este convenio establece un marco de colaboracion para
el desarrollo de iniciativas académicas y técnicas en
areas de interés comun, con el objetivo de contribuir a la
profesionalizacion del sector y al fortalecimiento de las
capacidades de los recursos humanos vinculados a la
seguridad electronica.

En este sentido, se incorpora un beneficio exclusivo para
los socios de CASEL, quienes podran acceder a una bo-
nificacion del 50% en el valor de las cuotas de las Diplo-
maturas dictadas por el IUSE, abonando unicamente la
matricula correspondiente, conforme a las condiciones
establecidas.

Asimismo, ambas instituciones trabajaran de manera
articulada en el desarrollo de una agenda institucional
conjunta, que incluird acciones de formacion, intercam-
bio y generacion de conocimiento, con especial proyec-
cion hacia Intersec 2026.

Através de este tipo de iniciativas, CASEL continta impul-
sando espacios de articulacion con el ambito académico,
promoviendo el desarrollo sostenible y la jerarquizacion
del sector de la seguridad electronica en la Argentina.

MESA DE TRABAJO SEGURIDAD PUBLICA Y PRIVADA

El pasado 13 de mayo se llevd a cabo la tercera mesa
de trabajo entre representantes de la seguridad publica
y privada, en el marco del tratamiento e implementacion
de la nueva Ley de Seguridad Privada de la Provincia de
Santa Fe. El encuentro se desarroll¢ en la sede Rosario
del Ministerio de Seguridad provincial y dio continuidad
al trabajo conjunto iniciado meses atras.. Participaron
representantes de CEMARA, CASEL, CASES, CERSAT y
CAESI. En representacion de CASEL asistieron Mariana
Gilliy Marisol Diaz.

Por parte del Ministerio de Seguridad estuvieron presen-
tes Karina Chumpitaz, Subsecretaria de Articulacion y

Enlace con el Sector Privado; Pablo Polito, Director Pro-
vincial de Atencion de Emergencias 911, Ramiro Galas-
si, Director Provincial de Estadistica Criminal; y Alfredo
Lorenzatto, Coordinador 911 Centro Norte de la Provin-
cia de Santa Fe.

Durante la jornada se informo que la reglamentacion de
la nueva normativa no sera Unica ni definitiva, sino que
se desarrollara de manera progresiva y podra adecuar-
se en funcién de las necesidades que surjan durante su
implementacion. Ademas, las autoridades sefialaron
que, si bien el drea de Legales no permite una participa-
cion conjunta directa en la redaccion normativa, seran



consideradas las propuestas y observaciones presenta-
das por las camaras en las reuniones previas.

Entre los principales temas abordados, se destaco el
analisis del protocolo de verificacion de eventos previo al
despacho del 911, el registro de empresas del sector y la
futura implementacion de la declaracion de objetivos, he-
rramienta que tendra como finalidad optimizar la geolo-
calizacion y mejorar los tiempos de arribo de los moviles.
También se informo que el Ministerio trabajara junto a
las camaras en un comunicado de concientizacion diri-
gido a la comunidad, con el objetivo de promover el uso
responsable de los sistemas de alarmas y contribuir a la
reduccién de despachos innecesarios del 911.

Otro de los puntos tratados fue la necesidad de for-
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talecer el vinculo operativo entre las centrales 911 de
los distintos distritos de la provincia, especialmente en
aquellos casos donde las solicitudes de despacho son
realizadas desde estaciones de monitoreo ubicadas
fuera de la jurisdiccion correspondiente.

En ese marco, se confirmo6 ademas la continuidad del
envio de estadisticas semanales a los presidentes de
las cdmaras, identificando objetivos con reiterados des-
pachos de mdviles.

Finalmente, los participantes destacaron el saludo del
gobernador de la provincia, Maximiliano Pullaro, quien
agradecio la predisposicion y el compromiso del sector
privado para trabajar de manera conjunta en la mejora de
la seguridad y la optimizacion de los recursos operativos.

CONECTA CORDOBA

Se realizé en Cordoba Capital el Encuentro Empresario:
CASEL Conecta, organizado en el marco de las activida-
des previas a Expo Seguridad Cérdoba 2026, reuniendo
a empresas, profesionales y referentes del sector de la
seguridad electronica y la proteccion de activos.

La iniciativa fue organizada por la Cdmara Argentina de
Seguridad Electronica junto a la Camara de Empresas
de Seguridad Electronica del Centro (CESEC), la Camara
de Empresas de Monitoreo de Alarmas de la Republica
Argentina (CEMARA), la Cdmara Argentina de Protec-
cién Contra Incendios (CEMERA) y la Camara de Empre-
sas de Rastreo Satelital de Argentina (CERSAT), con el
objetivo de generar un espacio de intercambio, actuali-
zacion profesional y fortalecimiento institucional entre
los distintos actores del sector.

La apertura del encuentro contd con la participacion
del Viceintendente de la Ciudad de Cordoba a cargo del
Ejecutivo Municipal, Dr. Javier Pretto, quien brindo las
palabras de bienvenida y destacd la importancia de pro-
mover espacios de articulacion entre el sector publico y
privado. Ademas, estuvieron presentes el Secretario de
Gestion Territorial de la Provincia de Cordoba, Agustin
Gonzalez; el Director de Prestadores de Seguridad Pri-
vada, Franco Fajardo; demas funcionarios provinciales
y municipales; presidentes de las distintas camaras, em-
presarios y asociados del sector.

Durante la jornada se desarrollaron distintas instancias
de networking y actualizacion profesional a través de
tres bloques tematicos.

El primer bloque estuvo a cargo de Alejandro Kontos,
Director Ejecutivo de CASEL, quien expuso sobre el ‘Ré-

11-4331-6129 // 11-4342-1383
info@casel.org.ar

www.casel.org.ar

+54 911 6360-1140

gimen de Incentivo para Medianas Inversiones (RIMI)
— Beneficios PyMEs', abordando herramientas de finan-
ciamiento, beneficios impositivos y oportunidades para
el desarrollo de inversiones productivas.

En el segundo bloque, el Sr. Walter Grijalvo, Project Ma-
nager NFPA LATAM y Director/Fundador de Fire Safety
Report, presentd una exposicion vinculada a los pro-
cesos de desarrollo y actualizacion de normas NFPA,
programas de capacitacion y tendencias en proteccion
contra incendios y seguridad humana.

El tercer bloque estuvo a cargo del Dr. Ignacio Cocca,
Director General de Seguridad Privada y Custodia de
Bienes del GCBA, quien desarrolld la exposicion “Rastreo
satelital y el Estado: desafios y beneficios de la integra-
cion normativa’, presentando estadisticas, herramientas
de integracion tecnoldgica y experiencias de coopera-
cion publico-privada.

Por ultimo, se llevo adelante un panel integrado por el Dr.
Ignacio Cocca, Sebastian Cason, Presidente de CASEL, y
Lautaro Castro, Presidente de CERSAT, donde continua-
ron conversando sobre la integracién publico-privada y
los desafios actuales del sector de la seguridad electro-
nica y el rastreo satelital. Ademas, se abrio un espacio
de intercambio con todos los presentes a través de pre-
guntas y respuestas.

La jornada finalizd con un espacio de almuerzo y ne-
tworking entre los asistentes, fortaleciendo vinculos
entre empresas, instituciones y referentes del sector, y
promoviendo el intercambio de experiencias y nuevas
oportunidades en un contexto de constante evolucion
tecnoldgica y normativa.
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CEMARA

Reunion institucional

Acuerdos con la Subsecretaria de la
Pequeiay Mediana Empresa de la Nacion

CEMARA se reunio a lo largo de junio con diferentes actores de la vida publica,
con los cuales llegd a acuerdos de colaboracion mutua. La Camara recibio
felicitaciones por sus 30 anos de vida.

El presidente de CEMARA, Armando Mari-
nozzi, mantuvo una reunién de trabajo con
el Subsecretario de la Pequefia y Mediana
Empresa del Ministerio de Economia de la
Nacién, Lic. Christian Bauab. Durante el
encuentro se analizaron distintos aspectos
vinculados a la actualidad del sector, las
necesidades que enfrentan las pymes en
todo el pais y las posibles acciones de arti-
culacién entre nuestra entidad y la maxima
autoridad nacional en materia pyme.

La conversacion se estructurd sobre tres
ejes principales:

¢ Avanzar en el desarrollo de un mapa fede-
ral y estadisticas especificas sobre la acti-
vidad de la seguridad privada en general
y del monitoreo de alarmas en particular,
generando informacién confiable que con-
tribuya al disefio de politicas pablicas y al
fortalecimiento del sector.

e Explorar la posibilidad de que CEMARA
pueda constituirse como Centro de Atenci6n
PyME (CAP), mediante la firma de un con-
venio de colaboracién que permita acercar
soluciones agiles, medibles y accesibles a
las PYMES de todo el pafs a través de entida-
des representativas como la nuestra.

e Promover la participacién conjunta en
actividades destinadas al ecosistema pyme
nacional, facilitando tanto la presencia de
CEMARA en iniciativas impulsadas por la
Subsecretaria como la participacion de sus
autoridades en los encuentros y acciones
que desarrolla nuestro sector.

Antes de finalizar la reunién, Marinozzi agra-
decié al subsecretario Bauab, en nombre
de toda la Comision Directiva de la Camara,
por eltiempoy la predisposicién brindados,

extendiéndole ademéas una invitacién para
participar de futuras actividades vinculadas
alaseguridad privaday a la construccion de
una agenda verdaderamente federal.

Por su parte, el subsecretario hizo llegar
sus felicitaciones a la Comisién Directiva
por los 30 afios de trayectoria de la enti-
dad y manifesté su voluntad de continuar
trabajando junto a CEMARA en iniciativas
de interés comun para el desarrollo de las
pymes argentinas.

La Camara fortalece su agenda de trabajo con el IRAM

El presidente de CEMARA, Armando Mari-
nozzi, visito la sede del Instituto Argentino
de Normalizacién y Certificacion (IRAM),
donde se reuni6 con Nicolas Siso, Gerente
Comercial de Sistemas de Gestion y Agroa-
limentos; Fernando Kahn, Gerente de Rela-
ciones Institucionales y Membresias; y Juan
Rey, Gerente de Certificacién de Servicios y
Bienes de Consumo de la institucién norma-
tiva.

Durante la reunién se acordd consolidar
una mesa de trabajo permanente entre
CEMARA e IRAM, integrada por especialis-
tas de ambas instituciones, con el objetivo
de abordar de manera periédica las cues-
tiones vinculadas a las normas vigentes
que impactan en la actividad, promover
su actualizacién y analizar el desarrollo de
nuevas herramientas y servicios de valor
para los asociados.

Asimismo, y en linea con el espiritu federal
que caracteriza a nuestra entidad, IRAM
extendié una invitacién a todos los asocia-
dos de CEMARA para participar de las dis-
tintas jornadas, encuentros y actividades
que desarrolla en las diferentes provincias
del pais. Antes de finalizar el encuentro, las
autoridades de IRAM reconocieron el tra-
bajo que la Cadmara realiza desde hace 30
anos en defensa de empresas del sector.


www.cemara.org.ar

En la sede de FECOBA, el presidente de la
Fabian Xavier Castillo, recibi6 al titular de la
Camara, Armando Marinozzi, en una exten-
sa conversacion sobre el rol del gremialismo
empresario en la Ciudad de Buenos Aires y
la importancia de la articulacién entre las
entidades representativas y los distintos
niveles del Estado.

En su caracter de vicepresidente de la Con-
federacion Argentina de la Mediana Empre-
sa (CAME), Castillo también comparti6é su
vision sobre la realidad que atraviesan hoy
las pequenas y medianas empresas del pais
y los desafios que plantea el actual contexto
econdémico.

Durante la reunién, FECOBA invit6 a CEMA-
RA a participar activamente de las distintas
iniciativas y espacios de trabajo que impul-
sa la entidad, acercando a nuestros asocia-
dos herramientas, servicios y oportunida-
des de vinculacion.

Entre ellas, se destacaron las Mesas de
Trabajo Sectorial, ambitos periddicos de
intercambio entre camaras de diferentes
actividades para identificar problematicas
comunes, generar propuestas y compartir
experiencias.

También se presentaron otros proyectos
institucionales en desarrollo, como el tra-

bajo conjunto entre FECOBA, el Gobierno de la
Ciudad de Buenos Aires y la Cdmara Argentina
de la Industria Ferial (CAIFE) para promover un
polo ferial pyme en la zona sur de la Ciudad.

Asimismo, se comentaron las articulaciones
que FECOBA mantiene con diversos organis-
mos nacionales, entre ellas el acuerdo con
ANSES que permite brindar atencién en su
sede, y el trabajo conjunto con el Ministerio de
Capital Humano para fortalecer la formacién
en oficios a través del Centro de Formacion
Laboral de CABA, iniciativa en la que CEMARA

fue invitada a colaborar.

Al finalizar el encuentro, Castillo hizo llegar, a
través de Marinozzi sus felicitaciones a toda
la Comisién Directiva de CEMARA por la ges-
tién que viene desarrollando y por el préximo
30° aniversario de la entidad, renovando el
compromiso de mantener un dialogo fluido y
una agenda de trabajo conjunta.

Este tipo de articulaciones refuerzan el posi-
cionamiento institucional de CEMARA dentro
delentramado empresario nacionaly amplian
las oportunidades para sus asociados.

Cuarta Mesa de Trabajo Ley de Seguridad Privada

En el marco del trabajo conjunto entre el
Ministerio de Seguridad de Santa Fe y las
camaras que representan al sector de la
seguridad privada, se llevé a cabo la cuar-
ta mesa de trabajo para dar continuidad
al proceso de implementacién de la nueva
Ley de Seguridad Privada de la Provincia de
Santa Fe y evaluar los avances alcanzados.
Participaron representantes de CEMARA,
CASEL, CASES, CAESI, CRESE y CERSAT y
por el Ministerio de Seguridad santafe-
cino el Ministro de Justicia y Seguridad,
Dr. Pablo Cococcioni; la Subsecretaria de
Articulacién y Enlace con el Sector Privado,
Karina Chumpitaz; el Secretario de Analisis
y Gestion de la Informacién, Esteban Fran-
co Santantino; el Director Provincial de
Atencién de Emergencias 911, Pablo Polito;
el Director Provincial de Estadistica Crimi-
nal, Ramiro Galassi; y la Subsecretaria de

Legaly Técnica Ministerio de Justicia y Seguri-
dad provincial, Blanca Diakaki

Durante el encuentro se compartieron esta-
disticas comparativas desde enero de 2025,
las cuales reflejan una marcada disminucién
en la cantidad de despachos solicitados por
empresas de alarmas. Como consecuencia,
se evidencié una mejora significativa en los
tiempos de respuesta del Comando, cum-
pliéndose asi uno de los principales objetivos
planteados por el Ministerio para optimizar
la atencién de las emergencias y fortalecer la
seguridad de los ciudadanos.

Respecto de la reglamentacién de la nueva
Ley de Seguridad Privada, se informé que
el proceso continuard desarrollandose de
manera gradual. En una primera etapa, se
avanzard (nicamente con la reglamentacién
correspondiente al Registro de Prestadores
del Servicio de Monitoreo, cuya finalidad

sera censar e identificar a las empresas que
desarrollan la actividad.

El Ministerio manifesté que este registro per-
mitird conocer la totalidad de los prestadores
y detectar aquellos que no se encuentren ali-
neados con el objetivo comdn de reducir los
despachos originados por falsas alarmas.
Por su parte, los representantes de las cdma-
ras reiteraron la importancia de incorporar
dentro de la reglamentacion el protocolo de
verificacién de eventos previo al despacho
del 911, considerandolo una herramienta fun-
damental para consolidar resultados.
Asimismo, qued6 planteada la necesidad
de continuar analizando la problemaética
que presentan las empresas que ofrecen
rastreo satelital cuando las estaciones de
monitoreo se encuentran ubicadas fuera de
la provincia, apuntando a mecanismos que
permitan contactar a la central del 911.
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SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacian visite WWww.dcm.com.ar B I‘ m

solution
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CAPACITACION PARA UN SECTOR EN PERMANENTE EVOLUCION

Uno de los pilares de la gestién fue la formacisn
continua de empresas y profesionales. En abril,
CERSAT reactivé su Ciclo de Charlas Legales jun-
to al Estudio Juridico Amuchéstegui & Candia con
una primera jornada dedicada al andlisis de la
Reforma Laboral 2026 y sus implicancias para las
empresas vinculadas a la seguridad electrénicay
el rastreo satelital.

La propuesta tuvo continuidad el 11 de junio con un
segundo encuentro que profundizé aspectos cla-
ve del nuevo marco normativo, como el Fondo de
Asistencia Laboral (FAL), las nuevas modalidades
de contratacién y el régimen de enfermedad in-
culpable, brindando herramientas concretas para
facilitar la adaptacién de las organizaciones.

El compromiso con la profesionalizacién también
se reflejé el 18 de junio en la realizacién de la
capacitacién “Presentacién Operativa para la
Habilitacién de Empresas de Rastreo Satelital”, a
cargo de la Lic. Jesica Ariza, donde se abordaron
los requisitos establecidos por la Ley 5688, los pro-
cedimientos administrativos para la habilitacién
de empresas y el rol del Responsable Técnico.

A esta agenda se sumd un paso institucional de es-
pecial relevancia: la firma, el 12 de junio, del con-
venio con el Instituto Superior de Seguridad Pibli-
ca (ISSP) para el desarrollo del Curso de Técnicas
de Instalacién de Objetivos Méviles en el Ambito
de la Seguridad Privada, iniciativa que contribuird
a formar nuevos perfiles técnicos especializados y
elevar los estandares de calidad de la actividad.

R

INNOVACION Y CONOCIMIENTO PARA ANTICIPAR LOS DESAFIOS

La generacién y difusién de conocimiento continia
siendo otro de los ejes centrales de la Camara.
Durante este periodo se anuncié el regreso del Ciclo
de Webinars Técnicos CERSAT 2026, una propuesta
que permitird a las empresas asociadas presentar
desarrollos tecnolégicos, soluciones innovadoras,
casos de éxito y experiencias operativas, generan-
do un espacio permanente de actualizacisn.

En paralelo, CERSAT puso a disposicién de sus aso-

ciados dos informes estratégicos elaborados por
empresas del sector. El primero, desarrollado por
DREINET, analiza las tendencias que marcardn el
futuro de la telemdtica y la video-movilidad inte-
ligente en Argentina. El segundo, elaborado por
CYBERMAPA, profundiza sobre la aplicacién de la
inteligencia artificial al monitoreo predictivo de
objetivos méviles, aportando una visién innovadora
sobre la evolucién de la industria.

info@cersat.com.ar //cersat.ar
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REPRESENTACION INSTITUCIONAL Y CONSTRUCCION DE POLITICAS PARA EL SECTOR

Ademds de impu|sar la capacitacién, CERSAT con-
tinué fortaleciendo su rol como entidad represen-
tativa de la industria. Para ello, el 23 de abril dlti-
mo se realizé una nueva Reunidén Abierta de Socios,
espacio donde la Comisién Directiva presenté los
avances de gestidn, compartié los principales pro-
yectos institucionales y analizé junto a las empresas
asociadas los desafios actuales del sector.

Uno de los principales frentes de trabajo con-
tina siendo la implementacién de la nueva Ley
de Seguridad Privada de la provincia de Santa
Fe. En ese marco, representantes de la Camara
participaron el 13 de mayo de una nueva Mesa
de Coordinacién Intercdmaras convocada por
el Ministerio de Seguridad provincial, donde se
trabajé sobre protocolos de verificacién para el
sistema 911, procesos de geolocalizacién, coordi-
nacién entre centrales de monitoreo y organismos
de respuesta, ademds de acciones destinadas a

e g, £
optimizar el uso de los recursos publicos.
La agenda tuvo continuidad durante los primeros
dias de julio con la participacién de CERSAT en la
cuarta Mesa de Trabajo para la implementacién
de la normativa, junto a las principa|es camaras
representativas de la seguridad electrénica del
pais, consolidando un espacio permanente de
didlogo entre el sector privado y el Estado.

PRESENCIA FEDERAL Y FORTALECIMIENTO DE VINCULOS

La presencia institucional en los principales espa-
cios de encuentro de la industria también formé
parte de la estrategia desarrollada durante este
periodo.

CERSAT participé de Expo Seguridad Cérdoba
2026, uno de los eventos mds importantes del pais
para la seguridad electrénica, donde acompafié
las principales tendencias tecnolégicas y mantuvo
encuentros con empresas, fabricantes, integrado-
res y organismos p0b|icos.

En ese mismo marco, representantes de la Camara
participaron del Encuentro Empresario Cérdoba
2026 y realizaron una visita institucional a Warrior,
empresa asociada a CERSAT, fortaleciendo el vin-
culo con sus socios y promoviendo el intercambio
de experiencias y buenas practicas.

Asimismo, la Cdmara confirmé su participacién

como Auspiciante Institucional de Intersec Buenos
Aires 2026, reafirmando su compromiso con el prin-
cipal encuentro latinoamericano dedicado ala se-
guridad integral y las tecnologias aplicadas. Del
2 al 4 de septiembre de 2026, en La Rural, Predio
Ferial de Buenos Aires.

Més informacién en: www.intersec.com.ar

UNA CAMARA QUE ACOMPANA LA EVOLUCION DEL SECTOR

La agenda desarrollada durante estos meses re-
fleja una gestidn orientada a generar valor para
toda la industria. Capacitacién permanente, re-
presentacion institucional, articulacién con orga-
nismos publicos, fortalecimiento del vinculo con las
empresas e impulso a la innovacién forman parte
de una estrategia que busca consolidar un sector
cada vez mds profesional y preparado para los

desatfios del futuro.

Con esta visién, CERSAT continia afianzdndose
como la entidad referente del rastreo satelital y la
seguridad electrénica en Argentina, promoviendo
el desarrollo de estandares, impulsando espacios
de cooperacién y generando oportunidades para
que empresas y profesionales crezcan en un mer-
cado en constante evolucién.

@cersat_argentina

[in) /cersat_argentina
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Baterias importadas para motos (acido y Gel) "

Aplicables en motocicletas, grupos electrégenos, etc.

BATERIAS NACIONALES PARA ENERGIA SOLARY EOLICA  stock permanente en bateias importadas

también tenemos en stock permanente

De 12Volt 105 ah y 6 Volt 225 ah baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,

marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas.

RISTTONE

Tecnologla de punta

Nuevas Baterias de Litio de 12-24-36-48 Volt en diferentes amperes

BATERIAS PARA : Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.
» Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGriias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
» Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

TRABAJANMOS CON TARJETAS DE CREDITO
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RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
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Soffa Rodriguez

T
TU CELULAR

Empresa

también puede ser
TU CREDENCIAL s & Treke

HID Global

Mas seguro y comodo.

ADVANTAGE

Silver
Partner

Combina Mobile Access de HID con nuestras Pasarelas Motorizadas y administra
Tiempo y Asistencia, Accesos y Visitas desde el Software INWeb,
una unica plataforma para toda tu operacion.

Las Pasarelas Motorizadas son compatibles con multiples tecnologias de identificacion.

OJONCXOXE

Reconocimiento Biometria Tarjetas Cddigos Credenciales
Facial por Huella RFID QR y DNI Mobile

OO0y

Porque la mejor tecnologia es la que se adapta a tu proyecto.

O
1Vintelektron

@ ventas@intelektron.com www.intelektron.com intelektron.sa

QE +54.9 (11) 3600-9000
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www.intelektron.com
https://api.whatsapp.com/send?phone=541136009000
www.instagram.com/intelektron.sa/
www.intelektron.com/Soluciones/MolinetesPasarelas/Pasarelas/Pasarela-Motorizada
www.hidglobal.com/solutions/mobile-access-solutions
www.intelektron.com/Soluciones/ControlAccesos/CA-Software/INWeb
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